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"Go Pro e Eric Worre-it éshté béré bibla de fakto e rrjetit té
marketingut. Eric merr pérvojén e tij mé shumé se 25 vjecare né
profesion dhe e zbérthen né urtési praktike, qé ju t¢ mund té mésoni
dhe té aplikoni. Nése doni té keni sukses, nése jeni serioz pér té gené
njé profesionist i marketingut né rrjet, béjeni kété, rezervoni “pjesén
gendrore t€ bibliotekés suaj!”

Chris Widener, autor i Artit
té Ndikimit

“Lexim i thjeshté dhe i detajuar pér sipérmarrés té rinj ose me
PErvojé.

Njé libér gé ndihmon né rritjen e cilésisé sé sjelljeve dhe rezulton
né industriné toné té tregtisé né komunitet. Go Pro éshté njé libér qé
na duhet!”

Bruno Grilo, fitues i miliona
dollaréve né vit, Monavie

“Kam lexuar kaq shumé libra té shkruar pér profesionin toné té
mrekullueshém, por Go Pro éshté njé nga mé té mirat. Eriku vérteton
fuginé e rrjetit t¢ marketingut, plus jep skripta praktike dhe gjuhé té
garté pér té ndihmuar né ndértimin e biznesit tuaj. Ky libér shkon
drejt e né thelb dhe é&shté i lehté pér t'u kuptuar. Nése jeni me kohé té
pjesshme ose me kohé té ploté né profesionin toné, éshté njé lexim i
domosdoshém. Faleminderit Eric pér até gé ke béré, duke krijuar njé
mjet té thjeshté pér té ndihmuar té gjithé, gé t¢ kené€ sukses.”

Kathy Coover, Pronare e
Isagenix International

“Eric e goditi at€ katror né koké me Go Pro. Singerisht, titulli i
thoté té gjitha. Nése déshironi té béheni profesionist né marketingun
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né rrjet, atéheré libri i tij duhet lexuar. Kjo do té thoté se éshté e
panegociueshme.

Nése dua té béhem profesionist, éshté njé kérkesé pér té lexuar
Go Pro.

Merre librin e tij tani! Ky libér tashmé éshté i destinuar té béhet
Njé klasik i té gjitha kohérave pér profesionin toné.”

Todd Falcone, Marketingu né
rrjet Folés dhe trajner

“Duhet té kérkohet leximi i Go Pro pér cdo rrjet té ri tregtar.
Strategjité dhe skriptet, Eric Worre i detajon né kété libér dhe éshté
aq i forté dhe i provuar sa s ‘'mund té béhet. Pavarésisht se cila éshté
kompania me té cilén jeni, ky libér do tua japé celésin pér té arritur
liri financiare dhe stilin e jetesés né rrjetin e marketingut.”

Matt Morris, fitues i miliona dollaréve né vit
dhe autori mé i shitur i milionerit té papuné

“Vetém titujt e kapitujve pérfagésojné njé plan pér sukses né
marketing né rrjet. Eriku éshté njé mésues mjeshtér. Ai fokusohet né
thelbin, bazat gé funksionojné dhe ai shquhet té thjeshtésine dhe
prakticitetin e tij personal. Historia e tij pér “intervistat e planit té
lojés”, mund té nxisé né ményré specifike ngritjen pjesés suaj té té
ardhurave né nivel tjetér. Ky éshté njé libér i cili ia vlen té lexohet,
pér té gjithé ata gé déshirojné té béhen profesionisté né kété biznes.”

Kody Bateman, Themelues dhe CEO i SendOutCards dhe
autor i MLM Blueprint®
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“Urime Eric Worre dhe Go Pro! Eriku éshté njé version modern
I Jim Rohn, me aftési mé té mira té komunikimit, dhe me njé ményré
mé té miré pér té ndihmuar njerézit. Eric éshté i vetmi gé uné e
rekomandoj né té gjithé organizatén time né mbaré botén, pér té
marré pjesé ose pér té bleré gjithcka gé ofron. Shtaté hapat né Go
Pro jané celési pér tu béré profesionist dhe éshté njé gjé e
domosdoshme pér té gjithé skuadrén time. Ne u mésojmé
udhéheqésve té blejné mé shumé libra pér té ndihmuar né kopjimin,
té mésojné dhe trajnojné udhéheqésit e tyre gé té mésojné se si t'i
zhvillojné aftésité e tyre, dhe pér té krijuar mé shumé vleré né
profesionin e tyre. Faleminderit, Eric, gé ua transmeton té gjithéve
marketingun né rrjet, i cili éshté njé profesion.

Vazhdoni punén e miré gé jeni duke bé&ré né marketingun né
rrjet, profesion i cili ka nevojé pér shfagjet tuaja dhe ekipi im ju
falenderon/”

Jim Fobair, Legjenda e marketingut né rrjet,Klubi i
Kryetarit té Unicity, Triple Diamond

“Go Pro nga Eric Worre éshté mjeti mé i miré qé njerézit ta
kuptojné si té kené sukses né rrjetin e marketingut. Ne e pérdorim
até cdo dité pér té ndryshuar jetén e njerézve. Pasi e kemi vendosur
librin né kompletin toné fillestar, e gjithé kompania joné éshté rritur
né ményré dramatike.”

Frank Bjordal, Drejtor Admiral
dhe CEO i Eqology

“Nuk éshté shkruar njé libér relevant dhe i fugishém se si pér té
ndértuar njé perandori té rrjetit té marketingut/shitjeve direkte né 20
vjet dhe Go Pro i Eric Worre ishte shumé i vonuar. Askush nuk éshté
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mé miré i kualifikuar pér té shkruar kété libér. Eriku ka ndértuar
disa perandori té médha veté, por mé e réndésishmja, ka intervistuar
dhjetéra udhéhegés té larté té shitjeve né profesionin toné — né
thellési intervistat gérmojné pér vlerat kryesore té cilat quan né
suksese elitare — té gjitha té kapura né video. Go Pro éshté libri mé i
réndésishém mbi zotérimin e profesionit toné. ”

Richard B. Brooke, Autor Mach 11, Arti i Vizionit dhe Veté-
Motivimi, dhe Karriera Katérvjecare, Themeluesi,
BlissBusiness.com

“E takova pér heré té paré Eric Worre né njé ngjarje té
industrisé, ku ai ishte folési kryesor né vitin 2004. Mé& béri
menjéheré pérshtypje pérvoja e tij dhe gatishméria pér t'i dhéné njé
djali té ri si uné mallrat e vérteta.

Ishte impresive té dégjoje njé trajner, gé né fakt kishte pérvojé né
krye té lojés. Pyesja veten pse ai nuk kishte njé rezervim atéheré. E
lashé até ngjarje té frymézuar nga Eriku dhe vendosa pér té ndjekur
késhillén e tij. Né dekadén e ardhshme kam béré miliona né biznes,
si rezultat i asaj qé mésova né até ngjarje. Isha i ngazéllyer pér té
marré njé kopje paraprake t& Go Pro. Eshté késhilla e urté gé e
prisja nga Eriku. Cdo histori né kété libér éshté e vérteté. Kam
lexuar librin disa heré deri mé tani. Nése do ishte vetém njé libér gé
mund té lexohej si njé udhérréfyes drejt suksesit né shitjet direkte,
atere patjeter gé ky do ishte Go Pro i Eric Worre.”

Ken Dunn, fitues
milion dollarésh né vit

“Kam qené né profesionin e marketingut né rrjet si Distributor
dhe gjithashtu né anén e koorporatés pér shumé vite. Tani dhe uné
rekomandoj Go Pro té Eric Worre — “7 hapa pér t'u béré njé
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profesionist i marketingut né rrjet”, pér té gjithé ata me té cilét
punoj, né té dyja anét e tryezés. Ky éshté thjesht njé nga mjetet mé té
fugishme gé mund t'i vendosni né duart e dikujt qé déshiron té keté
rezultate né biznes. Ka té gjitha informacionet te cilat ndihmojné
secilin te béhet profesionist i vérteté. Eshté si té kesh trajnerin ténd
personal né xhep, ndérsa Eriku zbulon gjithcka gé ka mésuar dhe
aplikuar né mbi 20 vitet e tij né kété profesion. Uné personalisht
mbaj kopje té kétij burimi t€ mahnitshém gjaté gjithé kohés, dhe ua
dhuroj shpérndarésve, gjaté vizitave té mia népér shumé vende, ané
e mbané botés. Nése jeni i ri né kété profesion, ose veteran i shumé
viteve, libri i Erikut akoma do té pémbajé dicka pér ju. Go Pro do té
béhet njé nga ato histori pér té cilat do té dégjojmé vitet e ardhshme,
Si pér njé libér, i cili thjeshté ndryshoi kag shumé jeté.”

Casey-Lea
Edwards, V.P. b:hip Global

“Libri i Erikut éshté mé i miri qé kam lexuar deri mé sot, né
lidhje me até se si té ndértosh njé rrjet, biznes marketingu, gé kur iu

bashkova profesionit 23 vjet mé paré.”
Todd Smith, fitues prej 25

milioné dollarésh
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“Té gjithé ata gé kérkojné té krijojné té ardhura né profesionim e
marketingu né rrjet, dhe shitjet direkte, sugjerohen ta lexojné librin
Go Pro. Ky profesion mund ti ¢lirojé njerézit si askush tjetér, dhe me
aftésité gé Eric reflekton né librin e tij, ju nuk mund té humbisni.”

Susan Sly, autor, folés dhe Fitues me té
ardhura shtatéshifrore

“Njézet vjet mé paré Eric Worre mori njé vendim pér t'u béré
Network Marketer. Nga ky vendim, gjithcka ka ndryshuar né jetén e
tij. Eriku, jo vetém qgé ka kaluar vite duke studiuar kété profesion
nga njerézit mé té miré té fushés, por mésimet dhe dijet e fituara, i
ka zbatuar né praktiké. Eriku ka intervistuar dhe éshté béré miq me
gindra tregtaré té rrjetit mé té miré né boté. Libri i tij éshté i
thjeshté, konciz dhe do té jeté udhérréfyesi mé praktik nga té shumtét
e marketingut né rrijet, té té gjitha kohérave. Uné e dua Go Pro dhe
rekomandojeni até pér té gjithé ata qé duan té jené tregtaré
profesionisté ¢é rrjetit.”

Jordan Adler, Marketingu né rrjet Milioner dhe
autor i “Beach Money®”

“Ka njé aftési gé duhet zotéruar, pér té arritur suksesin qé
déshironi, pavarésisht nése rezulton nga shitja direkte, nga ndonjé
filial, ose rrjet marketingu. Libri Go Pro i Eric-ut shkurton né
ményré té ndjeshme kurbén e té té mésuarit dhe éshté me té vérteté
sukses kulmor pér autorin, si dhe domosdoshméri pér lexuesin
kérkues dhe serioz."

BK Boreyko, Pronari
dhe CEO i Vemma

“Pér mendimin tim, Go Pro éshté libri mé i miré qé kam lexuar
ndonjéheré, né lidhje me até se si duhet ndértuar njé biznes té
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marketingut né rrjet. Eshté njé koleksion jo i pakuptimté, me fakte, jo
teori, qé do ti ndihmojé fillestarét té kuptojné ményrat e duhura pér
té filluar dhe pér té ndértuar njé biznes té madh.

Libri éshté gjithashtu njé mjet i shkélqyeshém pér rrjetet
profesionale, pérmban shumé metoda dyfish té provuara, té cilat
sigurojné fillesat e lulézimit té organizatés suaj. Eric Worre ka béré
até gé askush tjetér nuk e ka arritur — té shkruajé njé manual pér
ndértimin e njé marketingu né rrjet biznesi. Nése déshironi t& merrni
rezultate PRO né marketingun né rrijet, lexoni librin dhe ta siguroni
pér té gjithé né organizatén tuaj, gjithashtu!”

Mike Sims, fitues me shumé
milioné dollaré

“E njoh Eric Worre prej disa vitesh dhe sigurisht e njihja si
koleg né profesion pér shumé vite mé pare pér té krijuar njohuriné
toné personale. Thellésia e njohurive té tij dhe té kuptuarit e
industrisé soné dhe kérkesat pér pjesémarrésit, suksesi béhet
menjéheré i dukshém pér lexuesin e Shko Pro. Kérkohen njé séré
aftésish té thjeshta pér té pasur sukses né profesionin toné. Njohurité
gé duhet té jené pararendése zhvillimin e kétyre aftésive mund ta
fitojé nxénési i Go Pro. Kur njé me kalimin e kohés kombinon
aftésité e pérshkruara né Go Pro me atribute pozitive té karakterit
gé béjné gé té tjerét té kérkojné duke u shogéruar me ne, ne kemi
pérparuar shumé drejt marrjes sé celési i kycit té suksesit né
industriné toné té madhe. Déshironi me té vérteté sukses? Shko Pér
(Go Pro)”.

Randy Schroeder, fitues
miliona dollarésh
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“Me né€ fund! Go Pro &shté libri q€ industria joné ka pritur!

Ai jo vetém gé vérteton legjitimitetin dhe fuginé e rrjetit né
profesion marketingu, por i jep personit mé té ri drejtim specific dhe
trajnime se si té béheni vértet té miré né kété biznes!

M'u deshén shumé e shumé vite pér t€ mésuar até qé mund té
mésosh né nj€ lexim t€ Go Pro!”

Tom Alkazin, fitues me
shumé milioné dollaré

“Eric me té vérteté ka fuqizuar ¢do tregtar t€ rrjetit me kété
udhézues té fugishém, i lehté pér t'u kuptuar pér disa nga gjéra mé té
réndésishmet, bazat e biznesit toné. Rekrutimi mund té jeté vértet
kaq e lehté, pasi té kuptojmé se si ta béjmé até si¢ duhet dhe té
praktikojmé, té mbajé até kaq té thjeshté. Cdo rrjetor (marketer)
duhet ta lexo0j€ kété libér né té paktén njé heré né tre mua;j.”

Brian Carruthers,
fitues miliona dollarésh

"Eric Worre's Go Pro i pérputhet titullit - njé libér magjepsés,
duke e cuar lexuesin népér botén pér t'u béré njé profesionist i
vérteté né rrjetin e marketingut! Pérvoja e jetés reale e Eric vjen pér
jetén, duke ofruar njé bollék njohurish dhe njé udhézues praktik hap
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pas hapi gé do té kursejé vite nga kurba juaj e té mésuarit. Shko Pro
éshté njé burim fantastik pér té dy aspirantét e rrjeteve, si dhe
profesionisté me pérvoj€. Njé libér qé€ duhet lexuar pa tjetér!”

Joshua Denne, fitues prej
shumé milioné dollarésh
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Go Pro

7 hapa per tu béré profesionist
né Marketingun ne rrjet

Eric Worre

Network Marketing Pro™

Ky libér i kushtohet
distributorit t¢ Marketingut
né rrjet. Ju faleminiderit qé
keni kurajon pér ti ndjekur

éndrrat tuaja
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Rreth Network Marketing
Pro

gené njé burim FALAS pér té ndihmuar né edukimin

dhe ngritjen e profesionit t&8 marketingut né rrjet. Ju

mund té gjeni gindra video trajnimi falas, pérfitime nga
intervista té vecanta dhe informacione té tjera té vlefshme né http: //
networkmarketingpro.com.

N etworkMarketingPro.com u krijua né vitin 2009 pér té

Ne gjithashtu ju mirépresim té bashkoheni me komunitetin toné
né Facebook:

http://facebook.com/nmpro

Do té ishim té nderuar nése mund té merrnit disa caste dhe té
shkruani njé pérmbledhje té kétij libri né Amazon.

Pér informacion mbi shtypjen e njé edicioni té personalizuar té
Go Pro, dérgoni email né: gopro@networkmarketingpro.com

PROGRAMI | ZBRITJES BULK: Qéllimi yné éshté qgé ta
marrin kété libér né duar, sa mé shumé njeréz. Pér ta béré kété
géllim realitet, ne kemi krijuar njé program zbritje né masé, gé do t'i
lejojé udhéheqésit té kené sasi té Go Pro né doré gjaté gjithé kohés.
Ne ju inkurajojmé gé:

1. Jepni librat ¢cdo personi né ekipin tuaj

2. Jepni njé kopje ¢do personi té ri qé bashkohet me ekipin
tuaj

3. Béni kopje té disponueshme pér shitje, né té gjitha ngjarjet
tuaja

Pér té porositur, vizitoni: www.networkmarketingpro.com/gopro.

Nése keni pyetje, na kontaktoni né 1-855-66GOPRO, 0se me email né:
gopro@networkmarketingpro.com

Fage 13


mailto:gopro@networkmarketingpro.com

GoPro Eric Worre

Mirénjohje

Uné nuk jam shkrimtar. Mé lejoni t'ju them paraprakisht gé
rrugétimi pér ta shkruar kété libér ka gené njé rrugétim shumé i gjaté
dhe ploté lakesa. Né fakt, uné jam pérpjekur ta béj kété rrugétim mé
té shkurtér disa heré dhe madje punésova disa shkrimtaré fantazmé
pér t¢ mé ndihmuar. Por né fund, kjo kurré nuk u ndje e drejté,
késhtugé mendoj se jeni té mbérthyer né mua, pér aq sa mund tu
ofroj veté me fjalét e mia.

Uné nuk jam as NETWORK-eri mé i miré. Ka njeréz shumé mé
té miré se uné, edhe pse uné kam pasur até gé shumica e njerézve do
ta quanin njé karrieré jashtézakonisht té suksesshme.

Besoj se kam zhvilluar njé aftési pér té gjetur se c¢faré béjné
njerézit super té suksesshém dhe pér ta dhéné até né njé ményré gé té
kuptohet lehté.

Network Marketingu ka “zhargonin™ e vet. Disa kompani i
quajné njerézit e tyre shpérndarés, té tjerét jané anétaré té ekipit, dhe
té tjeré jané partneré té markés, promovues ose bashképunétoré.

Pavarésisht nése éshté emri i njé shpérndarési ose i ndonjé
emértimi tjetér né biznesin toné, ju lutemi mos lejoni gé kjo tju
térhegé vémendjen ndérsa lexoni kété libér.

Fokusohhuni né konceptet, jo né emrat. Konceptet nuk
ndryshojné kurré, ndérsa emrat ndryshojné gjaté gjithé kohés.

Ndérsa fillojmé kété udhétim sé bashku, ka shumé e shumé
njeréz té réndésishém, té cilét mé duhet té falénderoj.

Pér gruan time Marina, Zoti e bekoi botén ditén kur ke lindur,
dhe Ai mé bekoi mua ditén kur mé né fund té gjeta.
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Pér fémijét e mi, Taylor, Alexandra, Daniela, Chandler dhe
Domenic, dhe nipi im Ethan, jam shumé krenar pér té gjithé ju. Nuk
kam dyshim se ju do té béni gjéra té médha né kété boté.

Prindérve té mi dhe pjesés tjetér té familjes sime té gjeré, nuk
mund t'ju falénderoj sa duhet pér gjithé dashuriné dhe mbéshtetjen
tuaj gjaté gjithé jetés sime. Uné e dua familjen time.

Pér mijéra miq né mbaré botén, ju jeni béré familja ime e vérteté
e zgjeruar. Kam dégjuar té thuhet se "migésia éshté pasuri”. Uné
mendoj se kjo éshté e vérteté, dhe pér shkakun tuaj, uné jam njé njeri
I pasur.

Pér Chad Porter, Network Marketing Pro nuk do té funksiononte
pa ju. Faleminderit pér gjithé punén dhe pérkushtimin. Té vlerésoj
shumé.

Melody Marler Forshee, faleminderit gqé jeni redaktorja ime dhe
ndihmuat né organizimin e kétij libri. Nuk mund ta kisha béré pa ty.

Dhe Profesionit té Metwork Marketing-ut, faleminderit gé
shpétuat jetén time né vitin 1988. Ti mé bére té béhem njé njeri mé i
miré dhe uné do té jem mirénjohés pérgjithmoné.

Fage 15



GoPro Eric Worre

Prezantimi

baj mend ditén kur u njoha pér heré té paré me Network

M Marketing. Ishte janar 1988. Isha 23 vje¢ dhe shisja
patundshméri pér njé kompani té vogél né bashképronési
té babait tim dhe shokut té tij John Joyce.

Isha i sapomartuar dhe kisha njé djalé té vogél. Kisha mbetur
prapa né pagesat e faturave dhe kisha friké. Njé vit mé paré kisha
fituar rreth 45,000 dollaré né komisione té patundshmérive, dhe kjo
ishte njé gjé e miré. Problemi ishte se kisha shpenzuar rreth 60,000
dollaré dhe nuk kurseva para pér té paguar taksat, té cilat duhet té
paguheshin né vetém disa muaj.

Kur John Joyce erdhi né tryezén time até dité dhe mé tha: "Eric,
mendoj se kam njé ményré pér ne qé té fitojmé para shtesé ", uné i
thash: "Meé trego mé shumé!" Ai vazhdoi duke théné se njé mik i tij i
miré kishte dicka pér té na treguar dhe na kishte ftuar né shtépiné e
tij. Késhtu hipa né makiné me Gjonin dhe babané tim dhe shkuam
pér ta paré.

Kur mbérritém, ai na tha té ulemi né dhomén e tij té dités, futi
njé kaseté né Videon e tij dhe e preku PLAY. Uné u ula dhe shikoja
kété video té ¢cmendur. Ishte e mbushur me pallate dhe limuzina dhe
déshmi té njerézve gé bénin pasuri pothuajse brenda natés.

Thjesht nuk mund ta besoja se ishte e vérteté, késhtu gé fillova
t'u them té gjithéve se pér mua ishte njé ide e kege dhe nuk isha i
interesuar. Filtrat e mi natyroré— mendoré, thjesht nuk mund ta
lejonin até ide té hynte tek uné.

Pastaj ndodhi digka interesante. Gjoni dhe babai im thané: "Miré,
kjo éshté shumé keq, por Ne do ta béjmé gjithsesi. "
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Kjo pati njé ndikim té madh tek uné, sepse e vetmja gjé mé e
kege se sa té jesh i thyer dhe né borxhe, ishte mendimi qé kéta té dy
té vazhdojné té fitojné para t€ médha, pa mua!

Késhtugé, uné ndryshova géndrim, e térhoga babané ménjané
dhe e pyeta nése do té mé huazonte para pér t'u regjistruar. Falé
Zotit, ai tha po, dhe vendimi pér t'u béré njé shpérndarés marketingu
né rrjet, ndryshoi plotésisht jetén time.

Kur fillova, e trajtova biznesin tim Network Marketing si
shumica e njerézve, gé do té thoté se nuk e trajtova fare si biznes. U
futa, béra disa telefonata dhe shpresova se koha dhe pozicionimi im
ishin té mjaftueshme pér mua qé té kisha fat dhe té fitoja disa
dollaré. Dhe né fillim funksionoi!

Béra ca para, dhe ishte shumé emocionuese, megjithése mé duhet
tu zbuloj dicka. Pér ata muajt e paré, e gjithé strategjia ime ishte té
thérrisja shpejt té gjitha kontaktet e babait tim, para se ai té kishte
kohé pér ti thirrur.

Mendova se nése i thérrisja, u thosha se babai im dhe John Joyce
ishin pérfshiré né kété biznes dhe i dérgoja né njé takim ose pér té
paré njé video Atéheré, nése ata do té ishin té interesuar, babai im
nuk do té zihej se kush mori merita, sepse uné isha né organizatén e
tij. Uné kisha sukses té kufizuar me kété, por sic mund ta imagjinoni,
nuk zgjati shume.

Késhtu, tre muaj pasi fillova, té ardhurat e mia né zgjerimin e
rrjetit u zbehén menjéheré. Dhe kur kjo ndodhi, géndrimi im pozitiv
u zhduk plotésisht. Fillova té fajésoj gjithcka dhe té gjithé pér
mungesén e suksesit tim. Mbi té gjitha - Mentori im nuk po mé jepte
ndihmé té mjaftueshme. Kompania nuk mé ofroi trajnim adekuat.
Nuk njihja mjaft njeréz. Askush nuk do té mé respektonte sepse isha
shumé 1 ri, fajésova produktin, fajésova kompaning, fajésova
ekonominé. | fajésova té gjithé pérvec vetes.

Por uné kisha njé problem té madh. Fajésimi i botés nuk po mé
ndihmonte té paguaja faturat e mia. Dhe uné isha larguar nga
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pasurité e paluajtshme pas atij komisioni té paré qé e kisha realizuar.
Do té kalonte shumé kohé pér té marré pérséri njé komision té
pasurive té paluajtshme dhe uné nuk kisha diplomé kolegji, késhtugé
marrja e njé pune té miré qé paguhej miré ishte jashté ¢do diskutimi.

I vetmi vend ku mund té kérkoja pér té krijuar njé sasi té parave,
ishte pérséri né Network Marketing.

Késhtugé ula kokén dhe rifillova me puné. Né fillim nuk ishte e
lehté. Né fakt, né tre vitet e mia té para kam rindértuar organizatén
time shtaté here! Do ta ndértoja dhe do té rrézohej dhe do ta ndértoja
pérséri dhe do té rrézohej. Pa pushim dhe pérséri.

Pas atyre tre vjetéve, uné u dekurajova mé shumé. Pothuajse i
kisha humbur shpresat. Pastaj ndodhi digka gé mé ndryshoi jetén. Né
fakt ishte njé kombinim i dy gjérave.

Ishte njé naté para njé konvente té kompanisé dhe uné po shikoja
njé program lajmesh né televizion. Ata kishin njé mysafir i cili ishte
ekspert né njé temé gé nuk e mbaj mend tani. Ajo gé mé kaloi né
mendje ishte: **Si béhet njé person ekspert né njé fushé?*".

E vetmja gjé gé mund té mendoja ishte se ata duhet té kené
vendosur t€ béhen me pérvojé, té mésojné gjithcka gé munden, té
lexojné shumé libra, té flasin me ¢do person tjetér dhe té mésojné aq
shumé, gé té arrijné té béhen ekspert.

Té nesérmen shkova né konventén e kompanisé dhe pash
superstar pas superstar-i duke ecur népér skené. Ndjehesha si i
goditur nga rrufeja. Mé né fund dicka mé klikoi né tru dhe kjo mé
ndihmoi té marr vendimin! — Mund té béhesha ekspert né Network
Marketing — Marketingun e rrjetit.

Uné mund té pérgendrohem né aftésité e mia, mund té
praktikohem derisa té béhem ekspert dhe askush nuk mund té mé
ndalonte.

Deri né até moment isha duke kérkuar njé kénd. Shpresoja té
kisha fat. Shpresoja nga ndonjé sponsor ose superstar gé do té
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ndryshonte gjithcka. Dhe kisha friké se do ta humbja shansin tim,
nése nuk do té ndodhte sé shpejti.

Né njé cast, gjithcka ndryshoi. Kuptova gé nuk kisha pse té
shgetésohem qé té jem, apo jo me fat. Koha dhe pozicionimi im
ishin té mira, por jo ag té mjaftueshme pér suksesin tim afatgjaté.
Nuk mé duhej té shgetésohesha pér mentorin tim, njohjen e njerézve
té duhur, apo ndonjé gjé tjetér. E téra ¢faré mé duhej té béja ishte té
béhesha ekspert.

Késhtu vendosa até dité, pér té ndryshuar fokusin tim dhe pér té
zhvilluar aftésité pér tu béré njé Profesionist i Network Marketingut
- Marketingut né Rrjet. Ishte njé dité qé mé ndryshoi jetén.

Qé atéheré, jeta ime ishte njé aventuré e mahnitshme. Network
Marketingu u bé njé karrieré pér mua. Uné kam liri té ploté té kohés.
Kam takuar njerézit mé té mahnitshém né té gjithé botén.

Kam gené né gjendje té prek dhe té prekem nga jeta e gindra
mijéra njerézve, té udhétoj né té gjithé botén, té kontribuoj né kauzat
gé jané té réndésishme pér mua dhe mé e réndésishmja, té béhem njé
person edhe mé i miré né proces.

E gjithé kjo ndodhi pér mua dhe mund té ndodhé edhe pér Ju. Né
kété libér, uné do tu jap parimet themelore gé mund tu udhéheqin pér
t'u béré njé Profesionist i Network Marketingut - Marketingut né
Rrjet.

Kéto parime mé kané shérbyer shumé miré gjaté dekadave té
fundit dhe e di gé do tu shérbejné po aq miré edhe juve.

Mirésevini né njé aventuré té re emocionuese!
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KAPITULLI |

Network Marketing-u nuk
éshté Perfekt... Por éshté mé i
miri!

se duhet té keté njé ményré mé té miré, kur béhet fjalé

N diheni i shgetesuar? A ndiheni té pakénaqur? Mendoni
pér punén, dhe ményrén se si siguroni jetesén tuaj?

Lajmi i miré: Ka njé ményré mé té miré, por éshté ndryshe nga
ajo gé ju mésuan né shkollé. Mé lejoni ta elaboroj.

Derisa udhétoj dhe flas népér shumé vende té botés, mé pélgen té
luaj njé lojé me pjesémarrje té audiencés. U kérkoj njerézve té mé
ndihmojné té krijoj biznesin e fundit dhe té mé tregojné gjéra
specifike gé do donin té kishin né até biznes dhe gjéra té cilat do
donin ti shmangin. Gjithmoné krijohet njé listé shumé interesante!
Nése do té ishim ballé pér ballé, do té béja té njéjtén gjé me ju tani.
Por megenése nuk jemi, mé lejoni té pérmbledh até qé mé kané
théné njeréz nga mbi 30 vende, derisa krijova até qé mé pélgen ta
quaj "Lista e Pérsosur e Karrierés".

Njerézit zakonisht fillojné té emértojné gjéra qé nuk i duan:
* Pa shef

* Pa trafik

* Pa oré¢ alarmi

* T¢ jeté 1 punésuar

* Pa politiké
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* Pa kompromise
* Pa diskriminim

* Asnjé€ kérkes€ arsimore

Dhe pastaj, kur njerézit fillojné té pérdorin imagjinatén e tyre né
njé ményré mé pozitive, fillojné té pérfytyrojné disa atribute
pozitive:

* Digka pozitive

* Produkt ose shérbim 1 shkélgyeshém
* T¢ ardhura té pakufizuara

* T¢ ardhura pasive

» Kénaquni me njerézit me té cilét punoni
* Liria sa i pérket kohés

* Dicka kuptimplote

* Zhvillim personal

e Shumé pérfitime

* Nivel Ndérkombétar

* Kontributi né kauza t€ denja

* Rrezik i ulet

* Kosto té uléta fillestare

 Déshmi ekonomike

* Pérfitime tatimore

* Argétim!
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Tani, mund té shtoni disa atribute tuajat, por a nuk jeni dakord gé
Ky éshté njé fillim mjaft i miré? Imagjinoni té jeni né gjendje té
shijoni njé karrieré me té gjitha ato atribute.

Té gjitha ""punét' ge
uné njoh i pérkasin njé
prej pesé kategorive:

* Mantel blu

* Mantel bardhé

* Shitje

* Pronésia tradicionale e biznesit

* Investimi

Karriera me Mantel blu

Kétu éshté pérkufizimi i Wikipedia-s pér Mantel blu. "Njé
punonjés me mantelé blu éshté njé anétar i klasés punétore qé kryen
puné manuale.

"Pérkufizimi im pér Mantelé-bardhét Eshté: “dikush qé punon pér
té rregulluar dicka, pér té béré dicka, pér té pastruar dicka, pér té
ndértuar dicka ose pér t'i shérbyer digkaje (ose dikujt)”.
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Né jetén time, uné kam punuar shumé puné me Mantelé blu.
Dhe, pér kédo gé éshté angazhuar ndonjéheré né kété linjé pune, ka
njé kénageési té caktuar pér njé puné té kryer miré.

Por kétu shtrohet pyetja e madhe: Mundet gé puna me Mantelé
blu té paraqgitet né Listén e Pérsosur té Karrierés? Pérgjigja e qarté
éshté: Jo.

Sigurisht, mund té keté disa atribute. Mund té keté njé produkt té
shkélgyeshém dhe njé kosto té ulét fillestare ose ndonjé numér
atributesh té tjeré individualé né listé, por nése e shikoni vértet, puna
me Mantelé blu thjesht nuk mund t'ju ¢ojé atje ku déshironi té jeni.
Jo te "Karriera perfekte".

Karriera me Mantel té bardhé

Kétu éshté pérkufizimi Wikipedia-s i Mantelés sé bardhé.

"Termi punonjés me Mantel té bardhé i referohet njé personi gé
kryen puné profesionale, menaxheriale ose administrative, né
kontrast me njé punonjés me Mantel blu, puna e té cilit kérkon puné
manuale. Né ményré tipike, puna me Mantel té bardhé kryhet né njé
zyré ose kabinet."

Pérkufizimi im éshté: “ Me Mantel té bardhé éshté njé person, i
punésuar nga dikush tjetér pér té béré puné té ndryshme nga puna
manuale ose shitjet.”

Shumé njeréz zgjedhin njé karrieré me Mantel té bardhé, pasi
éshté njé nga opsionet mé té pranueshme nga shoqéria. Prej kohésh
éshté paré si opsion i sigurté. Kohét e fundit kjo ka ndryshuar.
Kontrata e nénkuptuar gé, nése jeni besniké ndaj kompanisé,
kompania do té jeté besnike ndaj jush, éshté zhdukur prej kohésh.
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Uné kam gené gjithashtu njé punonjés me Mantelé té bardhé né
karrierén time. Né pérvojén time, ka dy lloje njerézish gé béjné kété
lloj pune: Arrités dhe Fshehés.

Arritésit jané njerézit gé duan té performojné né njé nivel té
larté.

Ata jané ambiciozé, té motivuar dhe energjiké. Ata jané plot ide
dhe duan té ngjiten lart né shkallét e koorporatés, té cilat jané
atribute té shkélgyera pér t'u pasur. Por ka njé ané negative pér
arritésin.

Né momentin kur njé person vendos té jeté njé arrités, ai béhet
objektiv. Shefi i tyre i sheh ata si kércénues pér punén e tyre, késhtu
qé€ ata fillojné t'i mbajné poshté ose t’a sulmojné reputacionin e tyre.
Bashképunétorét e tyre i shohin ata si njé person qé, ose do t'i
turpérojé ose do t'i pengojé ata t& marrin njé promovim, késhtu gé
ata fillojné té béjné até gé munden, pér té minuar arritjet e tyre.

Pra, pér t€ mbetur arrités dhe pér té mbijetuar né kété mjedis
armiqgésor, njé person duhet té béhet i miré né njé gjé gé nuk ka té
béjé me produktivitetin e tij dhe kjo éshté politika. Ata duhet té
meésojné se si té lundrojné né botén politike duke shpérndaré armiqté
e tyre dhe duke forcuar marrédhéniet me njeréz té fugishém.

Né fakt, disa nga njerézit mé té suksesshém né botén e
korporatave nuk jané aspak arrités. Ata jané politikané té pastér.

Pra, nése vendosni té punoni né mjedisin e korporatés dhe té jeni
njé Arrités, duhet té pranoni faktin gé duhet té béheni gjithashtu njé
politikan i miré.
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Tani, le té flasim pér fshehésit

Kéta jané njerézit qé urrejné politikén, por ende kané nevojé pér
njé puné. Mésojné té mos jené Arrités ambiciozé. Ata nuk bien né
sy. Nuk flasin brenda takimit. Nuk sjellin ide té reja. Ata FSHEHEN.
Ulin kokén dhe béjné ashtu si¢ u thuhet dhe béjné mjaftueshém, né
ményré gé té mos pérfliten negativisht. Ata mbijetojné.

Dhe kjo ka funksionuar pér dekada me radhé. Por né Ekonominé
e re, éshté duke u béhré shumé mé e véshtiré té fshihesh. Dhe
njerézve po u mbaron koha.

Pra, pérséri né Listén toné té Pérsosur té Karrierés: Mund té
paragitet njé puné me jaké té bardhé né listé?

Pérséri, pérgjigja e qarté éshté: jo - sigurisht jo né shumé fusha.

Shitje
Disa njeréz zgjedhin té largohen nga té genit “"punonjés” dhe té
pérfshinen né njé Kkarrieré shitése. Kjo éshté sigurisht mé e

cuditshme sepse zakonisht shitésit paguhen pér produktivitetin e tyre
né vend té orés sé punés.

Kam njohur mijéra shités. Ekziston njé temé e zakonshme gé
kam véné re gjaté karrierés sime. Shitési tipik do té keté njé periudhé
kohe, ku gjithcka shkon né ményré perfekte. Cdo gjé qé prekin
kthehet né ar dhe ata fitojné para shumé té mira.

Sapo té ndodhé kjo, ata pothuajse gjithmoné e vendosin stilin e
jetés sé tyre né nivel té ardhurash. Ata blejné njé shtépi té re, marrin
makina té reja, i regjistrojné fémijét né shkolla mé té mira, blejné njé
shtépi pushimi. Gjithcka éshté e shkélgyeshme pér njé kohé.
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Dhe pastaj dicka ndryshon.

Kompania ndryshon planin e kompensimit, territori i tyre
zvogélohet, shfaget njé konkurrent, ata humbasin klientin e tyre mé
té miré, ekonomia bie né recesion, teknologjia e re e bén ofertén e
tyre mé pak té vlefshme, ose rregulloret geveritare ndryshojné
industriné e tyre.

Kéta jané vetém disa shembuj. Ka gindra arsye té tjera pse bota e
shitésit mund dhe ndoshta do té béhet mé e ndérlikuar.

Kur kjo té ndodhé&, me stilin e larté té jetesés qé ata kané
zhvilluar, tani 40 oré né javé nuk jané té mjaftueshme pér té paguar
faturat. Késhtu ata shkojné né 50 oré pune né javé, pastaj 60 dhe mé
tutje 70.

Jeta e tyre béhet shumé e zbehté. Po, ata i kané gjérat, por nuk
kané kohé pér t’1 shijuar.

Sfida tjetér pér karrierén e shitjes éshté, pavarésisht se si bén njé
person, ata pérséri fillojné me zero té nesérmen. Mund té jeté e
lodhshme té jetosh nén até lloj presioni pér njé periudhé té gjaté
kohore.

A mundet njé karrieré shitése té paguajé faturat? Sigurisht se po.

Por a mund té arrijé ajo né Karrierén Perfekte gé pérshkruam mé
herét? Pérséri, pérgjigjja éshté jo.

Pronésia Tradicionale e Biznesit

Disa njeréz zgjedhin éndrrén e madhe - té ndértojné biznesin e
tyre, ku ata jané shefi. A éshté njé ide emocionuese, apo jo?

Ké&tu mund ta shihni realitetin pér shumicén e njerézve:
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Hapi i paré: Ata pérdorin kursimet e tyre té jetés, marrin borxhe
té reja dhe shumé heré marrin para hua nga miqté dhe familja pér té
filluar biznesin.

Hapi i dyté: Ata marrin shumé borxhe né formén e qirasé dhe
garancive personale né pothuajse ¢do drejtim.

Hapi i treté: Tani né vend gé té pérgéndrohen né até qé jané té
miré (le té themi se ishin té shkélgyeshém né shitje dhe vendosén té
fillojné biznesin e tyre), ata duhet té jené gjithcka pér té gjithé
njerézit. Ata veprojné si avokaté pér céshtje juridike, kontabilisté pér
céshtjet financiare, kujdestaré pér ¢éshtje té punonjésve, negociatoré
pér céshtjet e ndjekjes dhe agjenci grumbullimi pér céshtje té
arkétueshme. Ata madje arrijné té nxjerrin mbeturinat. Ata jané duke
béré gjithcka, por duke shitur, kjo éshté ajo gé ata ishin té miré né
radhé té paré.

Hapi i katért: Ata luftojné. Né vend gé té zotérojé biznesin,
biznesi i zotéron ata. Ata jané personi i paré gé fillon punén dhe
personi i fundit qé largohet. Dhe pasi té gjithé té tjerét paguhen, ata
mund té jené né gjendje té marrin para né shtépi pér té paguar faturat
e tyre, e lére mé té zvogélojné borxhin gé kané marré pér té filluar
biznesin.

Hapi i pesté: Ata kané sukses ose déshtojné. Ata ose godasin njé
piké né rrugén ku biznesi éshté i suksesshém, ose déshtojné, shumé
heré duke kérkuar falimentim dhe duke réné pérséri né njé korporaté
ose puné né shitje. Edhe nése jané té suksesshém, kjo zakonisht
nénkupton njé jeté me oré té gjata dhe stres.

Tingéllon romantike apo jo?

Nése nuk keni filluar biznesin tuaj mé paré, pyesni miqté gé kané
biznese nése ky pérshkrim nuk éshté i sakté. Shumica e njerézve gé
fillojné biznesin e tyre tradicional nuk jané té shqetésuar pér kthimin
e investimit té tyre, ata thjesht duan njé kthim té investimit té tyre.

Fage 27



GoPro Eric Worre

Duket mjaft e garté se pronésia tradicionale e biznesit nuk mund
té sigurojé Karrierén Perfekte si¢ e kemi pérshkruar.

Investitori

Kategoria e fundit né boté e ményrave pér té pérfituar gjaté jetés,
sot éshté té jesh investitor.

Dhe ¢faré ju nevojitet pér t'u béré investitor? Para, apo jo? Nése
nuk keni shumé para, do té jeté shumé e véshtiré té pérfitoni nga
kthimi i investimeve tuaja, vecanérisht nése pérpigeni té jeni
konservator pér té zvogéluar rrezikun e humbjes.

Por le té& themi gé po. Cila éshté gjéja tjetér qé ju nevojitet pér té
gené njé investitor i suksesshém?

Ju duhet té keni njohuri dhe aftési té jashtézakonshme. Uné njoh
shumé njeréz gé ishin investitoré té afté té pasurive té paluajtshme
ndér vite. Por kur gjérat ndryshuan rrénjésisht né tregun e pasurive té
paluajtshme, aftésia e tyre nuk mund t'i ndihmonte. Ata humbén
shumé.

Déshironi té investoni né biznesin e vogél tradicional té dikujt?
Pac fat. Né shumicén e rasteve, nuk do té jeni investitor, ka mé
shumé gjasa té jeni filantrop.

Po tregun e aksioneve? Njerézit punojné miré atje, apo jo?

Disa e béjné, té paktén heré pas here. Por uné njoh mé shumé
njeréz qé kané humbur sesa kané fituar, vecanérisht né dekadén e
kaluar.

Eshté shumé e véshtiré té kesh kthime té garantuara kur nuk je né
kontroll. Dhe mé besoni, si investitor NUK keni njé kontroll. Cdo
gjé mund té ndodhé, dhe mund té ndodhé brenda natés.
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Mé lejoni t'ju tregoj njé histori pér ta ilustruar kété pike.

Né fund té vitit 2001, uné jetoja shumé miré. Kisha shitur njé
kompani gé bashkéthemelova dhe po punoja si njé konsulent shumé
| paguar.

Pér pjesén time té shitjes mora aférsisht 170,000 aksione nga
gjendja né kompaniné e re. Ajo u tregtua publikisht né Bursén e Nju
Jorkut dhe shitej pér rreth 44 dollaré pér aksion, gé do té thoshte se
vlera e aksioneve té mia ishte rreth 7.5 milion dollaré. Uné kisha té
ardhura t¢ médha dhe njé portofol té shkélgyeshém. Jeta ishte e
BUKUR.

Kam pérdorur njé pjesé té aksioneve pér té siguruar njé kredi pér
ndértimin e shtépisé prej rreth 2 milion dollarésh, pér njé shtépi
éndérrash g€ po ndértoja. Sa pér pjesén tjetér, uné nuk u
diversifikova, sepse e dija qé kompania ishte né formé té
shkélgyeshme me njé produkt t¢ miré dhe njé forcé t&¢ mahnitshme
shitjesh.

Pastaj ndodhi dicka jashté kontrollit tim. Brenda natés aksionet
shkuan né 37 dollaré pér aksion sepse njé grup investitorésh kishin
shénjestruar kompaniné dhe kishin shkurtuar aksionet. Me fjalé tjera,
sa mé i ulét té ishte ¢cmimi i aksioneve, ag mé shumé para do té
fitonin.

Mendova se Kkjo ishte gesharake, sepse kompania ishte duke
béré miré, késhtu gé bleva disa aksione té tjera me 37 dollaré, duke
pérdorur aksionet e mia ekzistuese si kolateral, duke gené i sigurté se
¢cmimi do té ngrihej.

Shkoi né 33 dollaré. Bleva mé shumé aksione. Shkoi né 27
dollaré. Fillova té merrja thirrje diferenciale, gé do té thoshte nése
nuk u dérgoja para, ata do té fillonin té shisnin aksionet e mia pér té
mbuluar humbjet. Nuk kisha mé pér té dérguar.
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Aksioni vazhdoi té binte. Shkoi deri né fund 10 dollaré pér
aksion dhe 7.5 milioné dollarét e mi ishin zhdukur.

Pufl... - Té gjitha né mé pak se 90 dité. Tani, aksionet
pérfundimisht u kthyen dhe kompania u mor privat pér 65 dollaré
pér aksion. Por uné nuk isha atje pér té pérfituar nga ajo. Mé fshiu.

Mund té isha mé i zgjuar? — Sigurisht.
Kam béré gabime? — Absolutisht.

Por kétu éshté mésimi: Nése do té jeni njé investitor, duhet té
pranoni qé gjérat do tu dalin jashté kontrollit heré pas here. Dhe kur
kjo té ndodhé&, mund té jeté shumé e shtrenjté.

Pra, pérséri né Listén toné té Pérsosur té Karrierés. A mund té
jeté investitori né até listé? Uné nuk mendoj késhtu.

Ne kemi folur pér punén me jaké blu, puné me jaké té bardhé,
shitje, pronési tradicionale té biznesit dhe investime. Dhe asnjéri prej
tyre nuk mund té dorézohet né Listén toné té Pérsosur té Karrierés.

Pra, a éshté e mundur karriera perfekte?

Pérgjigja éshté po, por pér té arritur atje ju duhet té kuptoni se
gjithcka po ndryshon. Modelet e vjetra té kompensimit po vdesin ose
po zhduken, dhe ne po kalojmé ndryshimin mé té madh ekonomik né
ciléndo pjesé té jetés sone.

EKONOMIA E RE

Bota si¢ e dini ka ndryshuar. Pér njerézit gé nuk e njohin kété
fakt, do té jeté koha mé e kege. Pér njerézit gé do pérshataten me
ndryshime, do té jeté koha mé e miré.
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Gjaté 100 viteve té fundit, ka ndodhur njé fenomen interesant.
Ngritja e korporatés u bé standard né shogéri. Vendi i sigurt dhe i
respektuar pér njerézit gé té ekzistojné né vendin e punés ishte si
punonjeés.

Hapi i paré: Shkoni né shkollé pér t€ mésuar se si té jeni
punonjés.

Hapi i dyté: Gjeni njé kompani gé do t'ju punésojé.

Hapi i treté: Punoni pér até kompani pér 40 vjet.

Hapi i katért: Dalja né pension.

Né dekadat e fundit, premtimi pér t'u shpérblyer nga kompania
pér besnikériné dhe punén tuaj té palodhur éshté paragitur si njé mit.
Njerézit filluan té kuptojné se besnikéria gé po i jepnin kompanisé sé
tyre nuk po i jepej né kémbim. Késhtu u zhvillua njé proces tjetér.

Hapi i paré: Shkoni né shkollé pér té mésuar té jeni punonjés.

Hapi i dyté: Gjeni njé kompani gé do t'ju punésojé.

Hapi i treté: Ndérroni kompanité pér arsye té ndryshme, politike
ose ekonomike, ¢do tre deri né pesé vjet gjaté karrierés tuaj.

Hapi i katért: Kuptoni se nuk mund té pensionoheni rehat pas 40
vjetésh, késhtu gé vazhdoni té punoni.

Tani ne po kalojmé zhvendosjen mé té madhe nga ciléndo kohé
té zhvillimit njerzor. Pér njé shekull, kompanité i kané paguar
njerézit me oré, javé ose vit. Kjo po ndryshon né nivel global.

Bota po ecén drejt njé ekonomie me performancé. Dhe tashmé
kjo éshté duke ndodhur.

Ja cfaré do té thoté: Né té ardhmen, ju do té paguheni vetém pér
performancén. Nuk do té paguheni mé pér kohén tuaj. Serverét né
industriné ushgimore tashmé jetojné né kété model. Ata marrin njé
pagé shumé té ulét pér oré té kérkuar nga ligji dhe ata béjné jetesén e
tyre pérmes késhillave, bazuar né performancén e tyre.
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Nése mund ta imagjinoni gé i njéjti model té aplikohet né
praktiké pér ¢cdo puné né boté, do té shihni se cfaré éshté duke
ardhur. Personi gé pastron dhomat né njé hotel nuk do té paguhet mé
me oré. Ata do té paguhen pér dhomé.

Pér punonjésit e zyrés, kétu éshté njé shembull. Nése njé person
ka njé pageé vjetore prej 60,000 dollarésh né vit.

Hapi i paré: Kompania do ta ulé pagén né dicka si 50,000
dollaré sepse né tregun e sotém ka njeréz té tjeré qé do té merrnin
punén pér njé shumé mé té ulét.

Hapi i dyté: Ata do ta zvogélojné pagén e tyre "bazé" né dicka si
20,000 dollaré né vit.

Hapi i treté: Ata do t'i thoné atij personi se mund té marré njé
shtesé prej $30,000 gjaté vitit nése arrin disa standarde té
performancés né baza mujore.

Me fjalé té tjera, nése ata arrijné numrin e tyre, mund té béjné njé
shtesé prej 2,500 dollarésh né muaj. Tani presioni éshté né rritje, dhe
kompania e do até. Nése nuk i goditni numrat tuaj ata mund té
kursejné edhe mé shumé para. Nése i arrini numrat tuaj, mendoni se
cfaré do té ndodhé né té ardhmen tuaj? Ata do té ngrené kérkesat
tuaja.

Nése nuk jeni jashtézakonisht té specializuar, kjo do t'u ndodhé
nése nuk éshté béré tashmé. Besoni né té. Dhe kjo do t& ndodhé né
cdo profesion né mbaré botén. Evolucioni ka filluar.

Pse po ndodh Kkjo? Njé, éshté njé model mé i miré pér
kompaniné. Ata do té kené rezultate mé té mira me mé pak
shpenzime. Dy, Ekonomia e Re ka nevojé pér mé pak njeréz,
késhtugé kompania ka mé shumé njeréz gé konkurrojné pér gjithnjé
e mé pak vende pune.

Mé lejoni té shpjegoj pse Ekonomia e Re ka nevojé pér mé pak
njeréz. Rritja eksponenciale e teknologjisé ka ndryshuar gjithcka.
Mbi 100 vjet mé paré, 90% e popullsisé punonte né bujgési. Sot, pér
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shkak té efikasitetit dramatik, éshté mé pak se 1%, dhe punét
bujgésore jané minimizuar dhe jané né zhdukje.

I mbani mend gendrat e thirrjeve té shérbimit ndaj klientit ku
keni biseduar me njerézit? Sot, ju flisni me njé makiné dhe ato puné
jané zhdukur.

Mos harroni kur kompanité kishin njé sasi masive shitésish? Tani
njerézit porosisin né internet dhe ato puné té shitjes jané zhdukur.

E mbani mend videon Blockbuster dhe té gjithé punonjésit e saj?
Tani njerézit shikojné filma né pajisjet e tyre té dorés ose tabletave,
dhe ato puné jané zhdukur.

20

Mé pélgejné librat, por shkoni né librariné tuaj lokale sa té keni
mundési. Ata do té béhen histori sé shpejti, dhe késhtu do té jené
edhe punét e ofruara nga ato dyqgane.

Uné mund té vazhdoja dhe té vazhdoja praktikisht né c¢do
kategori pune né boté. Teknologjia dhe efikasiteti po eliminojné
punét cdo dité, dhe nuk mund té bé&jmé asgjé pér ta ndaluar até. Né
fakt, ajo vetém do té pérshpejtohet. Nése jeni ulur dhe mendoni,
duke pritur gé ekonomia té kthehet dhe punét té kthehen, mos e béni.

Ashtu si fémijét e fermeréve pané doréshkrimin né mur dhe lané
bujqgésiné pér profesione té reja, e njéjta gjé po ndodh pér njerézit gé
punojné né punét e Ekonomisé sé Vijetér. Pér té mbijetuar, ata do té
duhet té hapin syté ndaj kétij realiteti dhe té gjejné dicka té& miré.

Ményra mé e miré qé té jetosh e jo vetém té mbijetosh, por té
lulézosh né Ekonominé e Re, éshté Network Marketing - Marketingu
né Rrjet.

Ka produkte dhe shérbime té réndésishme né boté gé sot duhet té
promovohen tek njerézit gé kané nevojé pér to. Konsumatorét ende
duhet té edukohen dhe té informohen.
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Kompanité kané zgjedhje. Ata mund té zhyten né botén e
fragmentuar té reklamave pér té nxjerré fjalén e tyre, pastaj mund té
punésojné njé forcé té madhe dhe té shtrenjté shitjesh pér té shitur
produktet ose shérbimet e tyre, ose mund té pérdorin Network
Marketing-un pér t'i treguar historiné e tyre botés.

Gjithnjé e mé shumé kompani do té zgjedhin té& pérdorin
Network Marketingun, sepse i pérshtatet Ekonomisé sé Re.

Ata mund té ofrojné té gjithé mbéshtetjen e korporatés dhe té
paguajné shpérndarésit - bashképunétorét né bazé té performancés
pér té promovuar produktet e tyre.

Eshté jashtézakonisht efikase sepse né Ekonominé e Re,
reklamimi nga goja né gojé vazhdon té funksionojé mé miré se ¢do
formé tjetér e promovimit.

Kompanité, paraté gé do té kishin shpenzuar pér reklama dhe
promovim dhe t'ua paguajé shpérndarésve té tyre pér té pérhapur
fjalén.

Ajo gé do té thoté pér ju si njé sipérmarrés, éshté se ju mund té
merrni té gjitha pérfitimet e pronésisé tradicionale té biznesit pa
rreziget tipike. Dhe nuk do té keté kufizime mbi té ardhurat tuaja,
sepse kompanité e Network Marketingut duan gé ju té fitoni sa mé
shumé gé té jeté e mundur.

Nése gjithsesi do té paguheni pér performancén, pse té jetoni me
kufizime?

The "Catch (kapja) né Network Marketing

E gjithé kjo tingéllon e mrekullueshme dhe ashtu éshté. Por ka
njé€ situate “kapje” qé shumica e njerézve nuk do t’ju tregojné.

Ju duhet té pranoni njé humbje té pérkohshme té vlerésimit
shoqgéror, nga njerézit injoranté.
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Kjo do té thoté gé pér njé kohé, njerézit qé ende jetojné dhe
pérpigen té funksionojné né sistemin e vjetér do té mendojné
negativisht pér ju. Ata nuk do t’ju kuptojné. Ata do t€ mendojné se
jeni ¢gmendur pér pérfshirjen e juaj né Network Marketing.

Dhe né fakt, fjala "té pranohet” kjo, nuk éshté plotésisht e sakté.
Duhet té béni mé shumé se kaq. Ju duhet t€ pranoni humbjen e
pérkohshme té vlerésimit shogéror nga njerézit injorants.

Ju jeni duke paré té ardhmen, para se té béhet e qarté pér té gjithé
té tjerét. Ti je i zgjuari. Ju jeni personi gé ndérmerr veprime pér té
jetuar njé jeté mé té miré.

Ekziston njé arsye pse njerézit do t¢ mendojné ndryshe pér ju,
dhe nuk éshté vetém sepse ata kané ngecur né sistemin e vjetér.

ME lejoni té ju sgaroj nése mund t'ju ndihmoj ta kuptoni mé miré
kété, sepse nése vendosni ta béni Network Marketingun profesionin
tuaj, &shté e réndésishme ta dini.

Shumé persona ose jané bashkuar me njé kompani Network
marketingu ose njohin diké gé éshté pjese.

Kjo éshté ajo gé kalon né mendjen e pothuajse ¢do personi qé
vendos té pérfshihet. "Hmm, uné mund té mendoj dhe gjejé pesé ose
gjashté persona gé mund béjné kété! Motra ime do té ishte e
mrekullueshme! Miku im e do kété lloj gjéje. Uné e njoh njé person
tjetér gé mund té jeté befasues!Né rregull, do té bashkohem. "

Me fjalé té tjera, ata nuk po i bashkohen kétij profesioni. Ata
thjesht shpresojné té kené fat, té regjistrojné disa njeréz pér té
mbuluar shpenzimet e tyre té fillimit dhe té ulen e presin qé paraté té
Vijné.

Joshja pér pérfitime nga pérpjekjet dhe angazhimet e dikujt tjetér
éshté e shkélgyeshme, por shpeshheré éshté kegkuptuar.

Ata persona nuk e kané filluar njé biznes té vérteté. Ata sapo
blené njé bileté llotarie té lavdéruar. Imagjinoni njé bileté llotarie me
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gjashté pika té gérvishtura. Ato pika pérfagésojné secilin prej
njerézve gé personi mendon se me siguri do té bashkohen.

Ata i afrohen atyre njerézve dhe pérpigen t'i béjné gé té
bashkohen. Dhe pér shkak té mungesés sé qasjes profesionale,
shumica prej tyre pérfundojné me rezultate té dobéta, ashtu si me
bileta té lotarisé.

Kjo ndodh dhe béhet njé mundési e humbur, dhe megenése kané
vepruar me injorancé dhe joprofesional, ata mund té kené démtuar
edhe disa migési.

Késhtu qgé ata grisin bilettn dhe né vend gé té marrin
pérgjegjésiné pér mos fillimin e suksesshém té biznesit té tyre, ata
fajésojné Network Marketingun dhe fillojné t'i tregojné botés:
"Shikoni, uné kam gené atje. E kam béré kété puné. Fola me ¢do
person gé njoh, dhe Network Marketingu nuk funksionon. Prandaj,
kurseni paraté tuaja. ”

Kjo éshté ajo me té cilén do merreni nése e zgjidhni kété si
profesion - opinionet e njerézve injoranté gé mendojné se e kané
béré miré dhe nuk funksionon.

Nése kjo nga ju do té jeté shumé e véshtiré pér tu trajtuar, atéheré
Network Marketingu nuk éshté pér ju. Por nése mund ta pérgafosh,
atéheré bota éshté e jotja.

Njerézit qé e pérgafojné Network Marketngun fitojné shumé
para. Kompanité do t'u paguajné shuma té pakufizuara njerézve gé
mund té ndihmojné té verbérit té shohin, té cilét mund té edukojné
injorantét dhe gé mund té ndértojné njé komunitet té njerézve me
mendési té njéjté.

Disa njerézve u pélgen té thoné, "Perceptimi éshté realitet".

E urrej até thénie. Té gjithé udhéheqésit e médhenj né boté e
kané injoruar até pér sheku;.

Po sikur Nelson Mandela té kishte théné se perceptimi éshté
realitet?
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Po sikur Martin Luter King té kishte théné se perceptimi éshté
realitet?

Po sikur Steve Jobs té kishte théné se perceptimi éshté realitet?

Udhéheqgésit e médhenj té botés thané: "Realiteti éshté realitet
dhe uné do té béj gjithcka gé éshté e mundur pér t'i ndihmuar
njerézit té kuptojné kété fakt."

E vérteta éshté, NETWORK MARKETINGU — MARKETINGU
NE RRJET NUK ESHTE | PERSOSUR, POR ESHTE ME | MIRI.

KY ESHTE REALITETI!
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KAPITULLI 1l

Nése keni vendosur té

pérfshiheni né Network

Marketing, vendosni té
jeni profesionist

Vendosni pér Go Pro

Uné i kam paré té gjithé dhe kam gené edhe veté, né
té gjitha kéto kategori. Kéta jané Pozerét, Amatorét
dhe Profesionistét.

Jané tre kategori njerézish né Network Marketing.

POZERET

Pozerét e trajtojné kété profesion si njé bileté llotarie. Ata
shpresojné té arrijné sa mé shumé sukses, me sa mé pak pérpjekje té
jeté e mundur. Kur fillova pér heré té pare, uné isha njé Pozer, duke
shpresuar té shfrytézoja imazhin e babait tim dhe partnerit té tij. Pér
fatin tim t& miré, uné mora disa rezultate dhe kjo mé mbajti, té
paktén né njé afat té shkurtér.

Por mendoj se mund té pajtoheni me mua, se té mbetesh né
kategoriné Pozer éshté njé ide e keqge. Brenda rreth 90 ditésh uné u
largova nga ajo kategori dhe u béra njé Amator.
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AMATORET

Amatorét pérgendrohen né gjéra té ndryshme. Njé nga gjérat gé
kam vazhduar té pérgéndrohem si amator ishte fati. Uné me té
vérteté shpresoja té kisha fat dhe té gjeja distributor pérbindésh qgé
do té mé bénte té pasur.

Ne té gjithé kemi dégjuar historité e disa personave, té ciléve iu
ndryshua jeta krejtésisht me njé regjistrim. Né realitet, edhe nése
disa nga ato histori jané té vérteta, me té vérteté nuk i shérben shumé
profesionit toné, sepse i bén njerézit té kalojné kohén e tyre duke
shpresuar pér até goditje té madhe.

Gjéja e dyté né té cilén u pérgéndrova si amator ishte koha.
Uné isha gjithmoné i shqetésuar pér kohén. Kam hyré né kohén e
duhur? Mund té jem uné personi mé i ri i nivelit té larté né kompani?
Sa Lider té tjeré ishin tashmé né tregun tim lokal? A mos ishin
shumé pér té mé konkurruar? A ishin mjaftueshém pér t€ marré
vrullin e vérteté? Si ishte kompania? Ishte shumé e madhe? Mos
ndoshta mé mungoi kurba e rritjes? Apo ishte shumé e vogeél? Isha i
fiksuar me idené e kohés.

Gjéja e treté né té cilén u pérgéndrova si amator ishte
pozicionimi. Isha né organizatén — strukturén e duhur? Kishin
njerézit e tjeré njé pozité mé té miré se uné? Ndoshta nuk kam pasur
Mentorin e duhur. Do té béja mé shumé dhe mé miré diku tjetér?

Dhe gjéja e katért né té cilén u pérgéndrova si amator, ishte
gjetja e rrugéve té shkurtéra. Uné gjithmoné kérkoja njé kénd.
Cdo marifet gé dilte né rrugé, uné isha gati ta sfidoja. Reklama né
gazeta?! — Miré. Ndihmoni shenjat e kérkuara né ané té rrugés? Le té
bémé até. Kalimi i1 fletushkave né gendrén tregtare? Uné jam
brenda. Po shkon deré mé deré? Le ta provojmé. Interneti nuk
ekzistonte kur isha amator. Vetém imagjinoni sa i ¢mendur do té
isha pér té gjitha taktikat e internetit, g¢ mund ti pérdorja pér té
shpérgendruar veten. Ajo gé nénkuptonte ishte, ¢do heré gé uné
dégjova pér njé gasje té re té shkélqyer gé po stérvitej nga kushdo né
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boté, uné po gérmonja né té pér té provuar té gjeja rrugén meé té
shkurtér.

Dhe mé né fund mora vendimin pér Go Pro.

Pérkufizimi i Wikipedia pér njé profesionist &shté, "Njé person i
cili paguhet pér té€ marré njé séré detyrash té specializuara dhe pér t'i
pérfunduar ato me njé tarifé."

Pérkufizimi im pér njé Profesionist té Marketingut né Rrjet éshté:
"Njé person i cili éshté ekspert né aftésité e kérkuara pér té ndértuar
njé organizaté té madhe dhe té suksesshme té Marketingut né Rrjet".

Ekziston njé frazé né profesionin toné qé bén mé shumé dém sesa
miré. Aty thuhet: "Injoranca né zjarr éshté mé e miré se njohuria mbi
akullin”. Thelbi i késaj fraze éshté se éshté mé miré té jesh i
emocionuar dhe injorant, sesa té jesh apatik dhe i zgjuar. Kjo mund
té jeté e vérteté, por pse duhet té zgjedhim njérén ose tjetrén?

Mé lejoni tju jap njé shembull. Le té themi se keni pasur
nevojé pér njé operacion. Né spital takoni mjekun tuaj. Ai hyn dhe
thoté, "Jam shumé i emocionuar pér té kryer operacionin tuaj. Uné
jam aq i apasionuar pas késaj sa nuk mund té fle. Askush né toké
nuk déshiron tju ndihmojé mé shumé se uné." Ju thoni, "Ua,
faleminderit doktor. Sa kohé keni qé béni kéto 1loj operacionesh?
Dhe ai thoté, "Epo, uné kurré nuk kam béré shkollé pér kété
operacion té vecanté, dhe kurré nuk kam praktikuar dhe kurré nuk
kam béré njé té tillé, por nuk ka réndési sepse jam shumé i
apasionuar!" Si do ndiheni? Entuziazmi éshté i madh, por
pérfundimisht ju duhet té martoheni me até pasion me aftési.
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Atletét profesionisté do t'i kushtojné oré té pafund pérgatitjes
pér konkurs, por kur té bashkohen né Rrjetin e Marketingut, ata
nuk do té japin njé pérpjekje té vlefshme pér njé dité pér té
mésuar aftésité tona. Mjekét do t'i kushtojné njé dekadé té jetés
sé tyre, me shpenzime té médha financiare, studimeve pér t'u
béré mjeké, por kur té bashkohen né Network Marketing ata nuk
do té japin njé studim dhe praktiké njé mujore pér t'u béré njé Pro
Marketer i Rrjetit.

Né librin e tij Outliers, hulumtimi i Malcolm Gladwell tregoi se
duhen aférsisht 10,000 oré praktiké pér té arritur nivelin e ekspertéve
né ¢do gjé. Me katér oré praktiké né dité, kjo shton rreth shtaté vjet.
Kjo formulé vlen edhe pér Tregtimin né Rrjet. Do té duhen rreth
shtaté vjet gé ju té béheni té klasit botéror. Lajmi I miré éshté se
profesioni éshté falas dhe mund té fitoni madje shumé para, ndérsa
jeni duke béré eksperiencé. Truku nuk éshté té jesh i vetékénaqur;
mos ndaloni sé mésuari ndérsa fitoni.

Kur mora vendimin pér Go Pro, gjithcka ndryshoi pér mua.
Ndalova sé fokusuari tek fati, koha, pozicionimi dhe shkurtesat. Uné
madje ndalova sé fokusuari tek paraté. Bota ime ndryshoi kur fillova
té pérgéndrohesha né aftésité dhe béra angazhimin pér té praktikuar,
praktikuar, praktikuar, derisa t'i pérvetésoj ato.

Njé gjé tjetér ndodhi kur vendosa pér Go Pro. Krejt papritur,
grupi im filloi té rritet. Ishte sikur njerézit mund té ndjenin
ndryshimin e fokusit né mua, si dhe angazhimin tim pér pérsosméri.
Edhe ata donin té ishin pjesé e tij. Mendoni pér njé kohé né jetén tuaj
kur keni gené prané njé personi té pérkushtuar pér pérsosméri.

Mund té keté gené njé mésues, njé trajner, njé shef ose njé mik.
Si ju béri té ndiheni? Ishte frymézuese, apo jo? Do té zbuloni se do
té jeni njé frymézim pér té tjerét kur té béni kété ndryshim té
réndésishém.
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Pérfundimi: Nése do té pérfshiheni né kété profesion té madh,
vendosni ta béni até si¢c duhet dhe trajtojeni até si njé profesion. Nése
shkoni Pro, ky biznes éshté i shkélgyeshém. Nése géndroni njé Poser
ose njé Amator, do té jeni té mjeré.

Dhe tani, ju keni véné re se uné e pérdor shumé fjalén
profesion. Uné e béj até me géllim. Marketingu né Rrjet éshté mé
shumé se vetém njé projekt. Nuk éshté industri. Eshté njé profesion.
Nése e béni si¢ duhet, éshté me té vérteté njé zgjedhje karriere.
Mund t'ju largojé nga njé puné gé nuk ju bén té lumtur né njé vend té
lirisé totale.

Kjo éshté arsyeja pse e thirra fagen time né internet Network
Marketing Pro.com. Ja ¢faré u them njerézve ¢do dité: “Zonja dhe
zotérinj, déshira ime pér ju éshté qé té wvendosni té béheni
Profesionist i Rrjetit t¢ Marketingut — gé té vendosni té shkoni Pro,
sepse éshté njé fakt i pakontestueshém, gé ne kemi njé ményré me té
miré. Tani le té shkojmé t'i tregojmé botés. "

Kur fagja filloi né 11 Mars 2009, shumé pak njeréz e quajtén
veten Profesionisté té Rrjetit té Marketingut. Nuk éshté mé késhtu.
Miliona njeréz kané ndryshuar ményrén se si ata mendojné pér
biznesin toné, dhe uné jam krenar pér kété fakt.

Pres me padurim ditén kur éshté e zakonshme qé njerézit té
dégjojné:

Uné jam mjek, por jam gjithashtu njé profesionist i marketingut
né rrjet.

Uné punoj né ndértim, por jam gjithashtu njé profesionist i
marketingut né rrjet.

Uné jam njé atlet, por jam gjithashtu njé profesionist i
marketingut né rrjet.

Sa mé shumé njeréz t'i dégjojné ato fjalé, ag mé shumé bota do té
jeté gati pér njé ményré me té miré.
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KAPITULLI 111

Si ¢do profesion tjetér,
do t'u duhet té mésoni
disa aftési.

Shpresoj se deri tani kam gené i suksesshém né bindjen tuaj se
Marketingu né Rrjet &shté njé ményré mé e miré. Shpresoj se e kam
kuptuar edhe kété: Nése do té pérfshiheni né rrjetin e marketingut,
éshté mé miré té béhesh profesionist. Hapi tjetér éshté njohja se do
t'ju duhet t& mésoni disa aftési. Por, para se té arrijmé né ato aftési,
mé lejoni t'u jap disa lajme té mira.

Ndryshe nga shumica e profesioneve, nuk do té keni nevojé pér
shumé para pér arsimimin tuaj. Ju nuk do té keni nevojé t& merrni
kredi studentore dhe né té vérteté mund té fitoni ndérsa jeni duke
mésuar. Pér mé tepér, ky profesion nuk éshté i njéanshém. Né fakt,
éshté mundésia mé e barabarté né toké. Prejardhja juaj, pérvoja,
kontaktet, mosha, raca ose gjinia nuk do té jené faktoré né aftésiné
tuaj pér té mésuar aftésité né Go Pro.

Dhe sé fundi, kjo nuk éshté e ndérlikuar. Aftésité e nevojshme
pér té rritur njé biznes té madh dhe té suksesshém jané
jashtézakonisht t&¢ mésueshme dhe do té keni njé numér befasues té
njerézve té motivuar financiarisht pér t'ju ndihmuar t'i mésoni ato.

Ekzistojné tre elementé kryesoré né biznesin tuaj té Marketingut
né Rrjet
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Sé pari, ju keni produktet e kompanisé. Nése disa njeréz jané

té suksesshém né tregtimin e atyre produkteve dhe ju nuk

jeni, nuk éshté faji i produktit. Me fjalé té tjera, té gjithé né
kompaniné tuaj kané té njéjtat produkte pér t'i ofruar publikut.

Sé dyti, ju keni planin e kompensimit t¢ kompanisé. Nése

disa njeréz po fitojné shumé para dhe ju nuk jeni, nuk éshté

faji i planit t¢ kompensimit. Nuk ka njé plan pér burrat dhe
njé pér graté. Nuk ka njé plan pér grupmosha té ndryshme, apo
prejardhje arsimore, ose pér ngjyrén e Ilékurés tuaj. Plani i
kompensimit éshté i njéjté pér té gjithé.

Elementi i treté éshté mé i réndésishmi, dhe ai element je Ti.

Ju jeni vértet ndryshorja e vetme. Secili ka té njéjtin produkt

dhe té njéjtin kompensim planifikimi, por ju do té jeni
ndryshimi midis suksesit dhe déshtimit.

Kjo do té thoté pikérisht kétu dhe tani, ju duhet té merrni
pérgjegjésiné e ploté pér biznesin tuaj t€ Marketingut né Rirjet.
Vendosni sot té mos fajésoni askénd, ose asgjé tjetér pér mungesé té
rezultateve.

Né fakt, né Rrjetin e Marketingut éshté duke ndodhur dicka e
llojit té njé epidemie. Njerézit thjesht duan té fajésojné linjén e tyre
(njerézit mbi to né strukturé) pér té gjitha problemet e tyre. "Nése
linja ime e larté do ta bénte kété pér mua ose do ta bénte até pér mua,
gjithcka do té ishte mé miré."

Nése jeni té pérkushtuar pér té ndértuar njé organizaté té madhe
dhe té suksesshme, do té doja t'ju inkurajoja gé té béni dicka té
réndésishme. Uné do té doja gé ju té thoni lamtumiré nivelit tuaj mé
té larté. Thirrni ata dhe thoni dicka si:
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"Uné dua t'ju falénderoj pér kété mundési. E vleresoj. Hyrja né
biznes pér veten time ishte e réndésishme dhe ju vlerésova gé mé
prezantuat me njé kompani né té cilén besoni dhe né té cilén tani
besoj gjithashtu. Por tani e tutje, kur béhet fjalé pér ndértimin e
biznesit tim, uné do t'u pérdor si njé burim, por kurré si njé
justifikim. Uné mund t'u thérras heré pas here. Nése jeni né
dispozicion, éshté miré. Nése nuk jeni, éshté gjithashtu né rregull.
Uné do ta ndértoj biznesin tim dhe kuptoj njé gjé: Fillon dhe mbaron
me mua."

Cdo gjé ndryshon kur merrni pérgjegjésiné e ploté pér karrierén
tuaj té Marketingut né Rrjet.

A do t’ju habiste t€ dini se ekzistojné vetém shtaté aftési
themelore té nevojshme pér té ndértuar njé biznes t€ madh né
Marketingun e Rrjetit? Shtaté, jo 70. Secila prej tyre éshté mjaft
themelore, por gjithmoné mé mahnit sa pak pérpjekje béjné njerézit
pér t'i mésuar ato. Nése njé kurs kolegji do té ofrohej né Rrjetin e
Marketingut, do té ishte njé nga klasat mé té lehta pér t'u marré. Nuk
éshté shkenca e raketave, por do té jeni té lumtur té dini se éshté njé
nga grupet e aftésive mé té paguara né boté.

Le té eksplorojmé secilén prej tyre sé bashku.
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KAPITULLI 1V

Aftésia #1 —
Gjetja e perspektivave

jerézit shikojné Rrjetin e Marketingut, njé nga pyetjet e
tyre mé té médha &shté, “Njoh ndokénd”?!

Ata besojné se nése njohin shumé njeréz, mund té
kené shumé sukses, dhe nése nuk njohin shumé njeréz, nuk kané
asnjé shans. Duket logjike, por thjesht nuk éshté e vérteté.

Si¢c e pérmenda né kapitullin e dyté, ka tre lloje njerézish né
Rrjetin e Marketingut: pozeré, amatoré dhe profesionisté. Kur
béhet fjalé pér gjetjen e kandidatéve, pozerét béjné njé listé mendore
prej tre, katér ose pesé personash gé ata shpresojné se do ti
bashkohen biznesit té tyre dhe e gjithé e ardhmja e tyre bazohet né
pérgjigjen e atyre pak njerézve. Nése ata jané me fat pér t€ marré
njérén prej tyre, ata mund té zgjasin jetén e karrierés sé tyre pér njé
kohé té shkurtér. Ata madje mund té béjné njé listé tjetér mendore
prej tre ose katér personash.

Shpresojmé, ata pérfundimisht do té vendosin té ndalojné sé
geni pozues dhe té pérmirésohen né gradat amatore.

A do t’ju habiste té dini se aférsisht 80% e té gjithé njerézve qé
I bashkohen Rrjetit té Marketingut i afrohen detyrés sé ndértimit té
njé biznesi si pozeré? Eshte e vertete. Teté nga dhjeté shpérndarésit,
fillimisht i afrohen biznesit té tyre me rrezikshmériné e poszerit. Ata
béjné njé listé té vogél mendore dhe shohin se ¢faré ndodh. Ata
kurré nuk filluan té zhvillojné aftésité e nevojshme. Detyra juaj éshté
té siguroheni gé nuk jeni njé prej tyre dhe té ndihmoni ekipin tuaj té
béjé té njéjtén gjé. Edukoni njerézit. Ndihmojini ata té kuptojné se sa
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e fugishme mund té jeté kjo mundési nése e trajtojné me respekt. Pér
pozerét, shansi i tyre i vetém i vérteté éshté fati, dhe mé miré gé fati
té ndodhé shpejt.

Grupi i dyté jané amatorét. Né vend té njé liste té vogél
pérfundimtare, kéta njeréz béjné njé listé té shkruar, e cila éshté njé
hap né drejtimin e duhur. Le té themi se ata b&jné njé listé me 100
kandidaté. Ata ngarkohen atje me eksitim, por jo me shumé aftési.
Ata fillojné kérkimet dhe lista e tyre fillon t& zvogélohet. Ndérsa
rritet dhe zvogélohet, niveli i ankthit té tyre rritet gjithnjé e mé
shumé. Frika e tyre mé e madhe éshté té mbarojné njerézit pér té
folur. E di gé kjo ishte frika ime mé e madhe.

Neé té 20 - tat e mia té hershme, lista ime nuk ishte asgjé pér t’u
mburrur. Si¢ e pérmenda mé paré, uné u pérpoga té pérdor kontaktet
e prindérve t& mi né fillim, dhe nuk kaloi shumé kohé qé té mé
mbaronin emrat. Sé shpejti té gjithé né botén time e dinin se ¢faré po
béja dhe kishin théné ose po ose jo. Ishte e frikshme.U ndjeva sikur
té mos gjeja njeréz t€ médhenj nga lista ime dhe t’1 gjeja sé shpejti,
do té déshtoja né kété biznes.

Asnjéheré nuk meé kishte shkuar né mendje se gjetja e njerézve
cilésoré pér té kérkuar ishte njé aftési.

Deri né kété piké né karrierén time té re, uné gjithmoné e
shikoja "listén" si biletén e pasurisé. Nése do té Kkishit njé listé té
miré, do té kishit sukses, dhe nése do té kishit njé té keqe, ose do té
kishit fat ose do té déshtonit.

Kur arrita né momentin tim pércaktues dhe u angazhova té
béhesha profesionist, fillova té studioja njerézit qé kishin ndértuar
organizata té médha dhe té suksesshme. Kam gjetur se profesionistét
Iu afruan gjetjes sé njerézve pér té biseduar si njé nga aftésité e tyre
kryesore. Ishte pjesé e punés sé tyre pér té gjetur njeréz té rinj. Ata
nuk ishin té interesuar pér fatin. Ata nuk ishin té shgetésuar pér ikjen
e njerézve. Ata zhvilluan aftésiné pér t'u siguruar gé kjo nuk ka
ndodhur kurré. Profesionistét filluan me njé listé té shkruar. Por mé
pas ata béné angazhimin e fokusuar gé té mos ndalonin sé shtuari né
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listé. Ata krijuan dicka té quajtur "Lista Aktive e Kandidatéve", dhe
uné do t'ju tregoj se si té béni té njéjtén gjé.

Njé nga njerézit & mé meésoi se si ta béja kété mé sé miri ishte
Harvey Mackay, autor i librit t¢ madh bestseller Si té notosh me
peshkagenét pa u ngréné i gjallé. Harvey éshté njé mik i miré dhe
ai éshté gjithashtu njé nga punonjésit mé té miré té rrjetit né boté.
Njé heré e pyeta se si ai krijoi njé listé kaq té madhe dhe me ndikim
té migve. Ai mé tha se né moshén 18 vjeg, babai i tij e uli até dhe
tha: "Harvey, duke filluar nga sot dhe pér pjesén tjetér té jetés ténde,
uné dua gé ju té merrni ¢do person Qé takoni, té merrni
informacionin e tij té kontaktit dhe té gjeni njé krijues ményré pér té
géndruar né kontakt." Ai e ka béré até pér mbi 60 vjet, dhe sot lista e
tij e miqve arrin né mé shumé se 12,000 njeréz. Dhe kéta nuk jané
vetém miq té mediave sociale. Ata jané miq té vérteté, dhe uné e
konsideroj veten me fat gé jam njé prej tyre.

Nése doni té zotéroni kété aftési, ndigni kéto katér hapa té
thjeshté:

Hapi i paré: Béni listén tuaj sa mé gjithépérfshirése té jeté e

mundur. Pérfshini ¢do person gé mund té mendoni. Cdo

person. Nuk ka réndési nése mendoni se ata jané njé
kandidaté apo jo. Baza e té dhénave tuaja do té jeté njé nga pasurité
tuaja mé té réndésishme. Té gjithé shkojné né listé. Nése ato jané
negative, vendosini ato né listén tuaj. Nése i urreni, vendosini né
listén tuaj. Nése ata jané shokét tuaj mé té miré, vendosini né listén
tuaj. Nése ata kané théné, "Uné kurré nuk do té pérfshihem né
Rrjetin e Marketingut”, vendosini né listén tuaj. Nése ata jané 98
vjecg, vendosini né listén tuaj. Nése ata jané 18 vjec, vendosini né
listén tuaj.

Eshté e réndésishme ta béni kété, sepse ndérsa zbrazni mendjen
né letér, do té keté mé shumé vend gé kontaktet e reja té gjejné vend
atje. Kur shkruani nipin tuaj, do té filloni t¢ mendoni pér rrethin e
njerézve rreth nipit tuaj. Té gjitha kéto lidhje do té béhen té dukshme
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pér ju ndérsa e béni listén tuaj gjithnjé e mé gjithépérfshirése.
Mendoni pér gjithcka - ¢do organizaté né té cilén keni qgené té
pérfshiré, ¢do grup ku keni gené pjesé, gjithcka gé keni qené
ndonjéheré dhe keni béré.

Nése e béni kété né ményré té drejté, kjo listé do té pérfundojé té
jeté me gindra e gindra dhe ndoshta edhe mijéra njeréz.

Ju nuk jeni té detyruar té kérkoni té gjithé né listén tuaj. Kjo
varet nga ju. Por éshté jashtézakonisht e réndésishme té béni punén e
nevojshme pér té kapur vértet rrjetin tuaj né letér.

Hapi i dyté: A keni dégjuar pér konceptin qé ne té gjithé

jemi vetém gjashté kontakte larg nga ¢do person né boté?

Gjashté shkallé ndarjeje? Nuk jam i sigurt nése ky éshté njé
mit apo nése éshté i vérteté, por besoj né konceptin. Hapi i dyté éshté
té shikoni listén tuaj dhe té mendoni pér njerézit gé njohin - shkalla e
dyté e ndarjes. Ka shumé mundési, do t'i njihni edhe shumicén prej
tyre.

Mendoni pér anétarét e familjes tuaj. K& njohin ata? Shtojini ato

né listén tuaj. Mendoni pér miqté tuaj. K& njohin ata? Shtojini ato né
listén tuaj. Mendoni pér té gjitha marrédhéniet né jetén tuaj.

K& njohin ata? Shtojini ato né listén tuaj. Mos u shqetésoni se
cfaré do té béni akoma me kété listé. Ne do té flasim pér kété pak mé
voné. Vetém vazhdoni ta ndértoni.

Hapi i treté: Zgjeroni vazhdimisht listén tuaj. Kjo éshté
arsyeja pse profesionistét e quajné kété njé "Listé Aktive té
Kandidatéve".

Ajo nuk ndalon sé rrituri. Profesionistét kané njé géllim pér
té shtuar té paktén dy persona né listén e tyre cdo dité. Ata mund té
mos 1 kérkojné, por si¢ tha babai i Harvey Mackay, ata hyjné né listé
dhe ju duhet té gjeni njé ményré krijuese pér té géndruar né kontakt.
Libri i Harvey Dig Your Well Before You're Thirsty merret me kété
koncept. Nése e mendoni kété si njé aftési kryesore, do ta kuptoni se
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nuk éshté shumé e véshtiré. Ju jeni né kontakt me njerézit ¢do
dité.Thjesht shtojini ato né listén tuaj. Ju takoni njeréz pérmes
mediave sociale online. Shtojini ato né listén tuaj. Ju béni biznes me
njeréz té rinj. Shtojini ato né listén tuaj.

Miku im Jordan Adler éshté autori i Beach Money®, dhe ai éshté
gjithashtu njé fitues shtaté figura né vit né Rrjetin e Marketingut. Ai
éshté mjeshtér né hapin e treté. Ai thjesht jeton jetén e tij dhe
gjithmoné bén miq té rinj, dhe nése shikoni biznesin e tij, pothuajse
té gjithé njerézit qé ai ka rekrutuar né organizatén e tij té madhe jané
njeréz gé nuk i njihte para se té fillonte biznesin e tij t¢ Marketingut
né Rrjet. Ai &shté njé profesionist.

Profesionistét zhvillojné njé nivel mé té larté té vetédijes. Ata i
kushtojné vémendje botés. Ata e diné qé do té prezantohen me
njeréz té rinj gjaté gjithé kohés. Pozuesit dhe amatorét as nuk e véné
re. Ata thjesht kalojné ditén e tyre duke théné "Cfaré njeréz? Uné
nuk shoh asnjé popull.

Sa e véshtiré do té ishte té rrisni vetédijen tuaj dhe té shtoni dy
persona té rinj né dité né listén tuaj? Mendoni pér kété. Nése e bété
até gjashté dité né javé, kjo do té thoté mbi 600 njeréz té rinj né vit.
Béni até pér pesé vjet dhe ka mbi 3,000 njeréz.

A mund ta shihni pse profesionistét nuk shgetésohen pér
mbarimin e njerézve pér té folur?

Ju lutemi kuptoni, NUK po them gé ju duhet t'i sulmoni kéta
njeréz me hapin tuaj né momentin gé jeni prezantuar. Disa njeréz né
Network Marketing béjné até gabim dhe nuk éshté miré. Thjesht
shtojini ato né listén tuaj, béni miq, krijoni njé lidhje dhe kur té jeté
koha e duhur ju mund t'i ndihmoni ata té kuptojné até gé keni pér té
ofruar.
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Hapi i katért: Rrjeti me ¢éllim. Rrjeti i profesionistéve me

géllim. Eshté e véshtiré té takosh njeréz té rinj nése fshihesh

nga bota. Dil atje. Bej gejf. Bashkohu né njé palestér té re.
Argétohuni me njé hobi té ri. Vullnetarizohuni pér njé kauzé gé
éshté e réndésishme pér ju.Gjeni vende dhe organizata ku mund té
takoni njeréz té rinj. Jo vetém qé do té jeté miré pér biznesin tuaj,
por gjithashtu do té béni disa miq té shkélqyeshém.
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KAPITULLI V

Aftésia # 2 —
Duke 1 ftuar kandidatét, do té
kuptoni produktin tuaj ose
Mundésité

Pasi té keni identifikuar kandidatét tuaj, aftésia tjetér gé po
meésoni, éshté se si t'i ftoni si¢ duhet njohurité pér té zbuluar mé
shumé pér produktin ose mundésiné tuaj. Kjo éshté njé nga aftésité
mé kritike pér t'u zhvilluar. Uné e quaj até "porta™ aftési pér
marketing né rrjet. Nése nuk keni sukses té gjeni dikénd gé té hedhé
njé sy, atéheré ne mund té hamendésojmé se cila éshté, e ardhmja
juaj do té duket si né MLM. (Multi Level Marketing).

Shumica e njerézve mendojné se duhet té filloni me njé
reputacion té madh dhe té keni shumé ndikim tek té tjerét, gé ata té
mbéshteten né mundésiné tuaj. Kjo thjesht nuk éshté e vérteté. Kur
uné pér heré té pare fillova né vitin 1988, nuk kisha asnjé reputacion
dhe asnjé ndikim.

Uné mezi ika nga shkolla e mesme, ndoga njé semestér té
komunitetit né kolegj pérpara se ta braktisja dhe kisha gjithsej 18
vende pune—té gjitha para moshés 23 vjece. A mendoni se kam
pasur shumé respekt né komunitet? Uné kisha zero respect. Dhe
meqé kisha 5 deri né 10 dollaré né oré pér person, té gjithé miqté e
mi ishin té njéjté, késhtu gé nuk kisha shumé ndihmé. Shumica prej
tyre jetonin ende me prindérit e tyre.

Por isha i déshpéruar dhe i zhgénjyer. Né fillim, uné e béra njé
llogari pér té paré até gé mé mungonte né aftési. | thirra té gjithé té
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njohurit dhe u dhashé atyre pistén time té biznesit. Disa prej tyre u
bashkuan. Shumica nuk e béri. Kam vendosur reklama népér gazeta
lokale.

Ua dhashé té gjithé njerézve gé u pérgjigjén né pistén time. Nga
gjithé ai aktivitet, disa u bashkuan, por ata ishin shumé pak. Shumica
nuk e béné.

Provova gjithcka. Isha si njé gjahtar me synimin pér té futur né
thes njé elefant. Shkova me njé armé né dorén time dhe gélloja né
gjithcka qé lévizte. Nuk e béra vértet pér tu kujdesur pér
marrédhéniet me ta.

Gjithcka gé mé interesonte ishte ta merrja até dhe ta béja
rekrut té ri. Qéndrimi im ishte: “Disa duan, disa nuk duan. Késhtu
qé cfaré té béimé? Tjetri me radhé!”

Por ngagé isha gjahtar, té gjithé rreth meje ndjeheshin té gjuajtur,
apo si gjah. Dhe ata filluan t¢ mé shmangeshin. Dhe nuk ishte
argétuese. Madje mé Kkeq, njerézit gé arrita t€ bashkoheshin me
biznesin tim u pérpogén ta bénin Kkété, té njéjtén gjé po béja,
déshtova dhe mé pas u largova.

Pas tre apo katér vitesh frustrimi, arrita né pérkufizimin tim
pérfundimtar, dhe fillova té studiojé njeréz té suksesshém né rrjetin e
marketingut shumé dimensional, pér té paré se c¢faré béné ata gé
ishin béré té suksesshém. Ajo gé gjeta te njerézit e sukseséshém, mé
befasoi. Ata nuk ishin gjahtaré. Ata ishin mé shumé si fermeré. Ata
ndértuan marrédhénie té aférta me té tjerét. Ata ndértuan migési. Ata
mésuan se si té ndértonin besimin me njerézit qé takuan dhe ishin né
gjendje t'i bénin me shkathtési né transferimin e besimit gé kishin
pér produktet dhe mundésité e tyre. Qéllimi i tyre nuk ishte té
rekrutonin njeréz menjéheré pér produktet e tyre. Objektivi i tyre
fillestar ishte té edukonin rekrutét e rinj pér qéllimet e tyre, se cfaré
ata duhej tu ofronin dhe mé pas t'i linin ata t& vendosnin nése ishte
dicka gé ata donin té bénin.
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Ky ishte njé ndryshim i madh né strategji pér mua dhe fillova ta
béj si praktiké pér té shikuar gjérat ndryshe. E vendosa veten né
vendin e personit potencial dhe mendova se ¢faré do té ishte
térhegése pér mua dhe si alternativé, c¢faré do té mé bénte té béja
mbrojtjen time? E kuptova pse profesionistét patén rezultate kaq té
shkélgyera. Né vend té aktrimit si peshkagené, ata ishin mé shumé si
trajneré apo konsulenté. Ata ndértonin marrédhénie me personat
potencial dhe mé pas ofronin zgjidhje me sens té pérbashkét ndaj
problemeve té njerézve. Kush nuk do ta pélgente kété?

Gjéja tjetér gé vura re me profesionistét ishte se ata “nuk e
treguan™ produktin apo mundésiné e tyre.

Né vend té késaj, kur koha ishte mé e pérshtatshme, ata thjesht i
ftuan njerézit té bénin njé nga dy gjéra, bazuar né situatén
individuale té personave potencialé.

Gjéja e paré qé ata béné ishte té ftonin njerézit té merrnin pjesé
né disa lloj ngjarjeje, té tilla si njé takim koké mé koké, ose dy me
njé, me njé anétar tjetér té ekipit té tyre, njé bisedé telefonike
trepaléshe, njé prezantim né grup té vogél né shtépiné e tyre, njé
online Webinar, njé takim lokal hoteli ose ndonjé ngjarje mé té
madhe té kompanisé, ose konvente.

Profesionistét e kuptojné até ndérveprim personal éshté njé
komponent kritik kur béhet fjalé pér ndértimin e besimit dhe
transferimin e besimit, késhtu gé ata pérpigen té lidhen me njerézit
sa mé shumeé qé té jeté e mundur.

Gjéja e dyté gé ata béné ishte té ftonin njerézit pér té rishikuar
njé lloj mjeti. Uné jam njé besimtar i madh né pérdorimin e mjeteve
pér té ndihmuar gé té edukoj njé person potencial. Mjetet jané né
shumé forma té ndryshme. Ka CD, DVD, revista, broshura, fage
interneti dhe prezantime online. Me disa kompani, ju mundeni madje
t'i lini njerézit té marrin si mostra produktin dhe ta trajtojné até si njé
mjet.
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Nuk ka dyshim se teknologjia vazhdon té evoluojé, duke ofruar
ményra gjithnjé e mé té pérshtatshme pér té ndihmuar né edukimin e
personave potencial, por mé duhet té ndérhyj me njé mendim
personal té bazuar né pérvojén time. Ndérsa teknologjia na lejon té
marrim informacion cilésor té shpejt pér njerézit, nuk ka asgjé si njé
mjet fizik. Né njé boté bit dhe bajt, dhe né njé boté té marketingut né
rrjet ku éshté e réndésishme pér té ndértuar besimin, njé mjet fizik e
bén até té besueshém dhe té vérteté.

Nga dy metodat e pérdorura pér té ndihmuar né edukimin e
personave potencialé, ngjarjet jané mé efektive. Ka shumé arsye pér
kété. Aty éshté ndérveprimi fizik nga takimi me njerézit, dhe kjo
ndihmon né ndértimin e besimit. Ekziston elementi i réndésishém i
“proves sociale”. Eshté e vlefshme pér personin potencial t& shohé se
ka té tjeré njeréz té pérfshiré né ményré aktive dhe té zbulon se cilét
jané ata njeréz sikurse ai. Ka edukim mbi produktin dhe mundésiné
financiare.

Ata mund té shohin nga dora e paré llojin e mbéshtetjes qé
éshté pér ta pérfshiré né bashképunim dhe ata e kuptojné se nuk do
té duhet t€ b&jné gjithcka vet€ém pér veten e tyre, por gjérat do t’i
béjné bashké. Né shumicén e rasteve, ka eksitim dhe urgjencé né
kéto ngjarje. Dhe, ata mund té dégjojné histori se si kané shkuar
gjérat pér njerézit e tjere.

Kéto jané disa nga pérfitimet e marketingut shumédimensional. E
vetmja gjé negative pér ngjarjet éshté se ato mund té jené té véshtira
pér t'u planifikuar dhe konfirmuar, vecanérisht pér njé person krejt té
ri. Nése nuk keni aftési organizative, prsh. zakonisht ftoni njézet
njeréz dhe kané ardhur vetém njé ose dy veta. Kjo mund té jeté
dekurajuese.

Pér ndértimin e njé organizate t¢ madhe dhe dyfishuese, kam
zbuluar se njé mjet éshté njé hap i paré mé i miré. Mos harroni,
géllimi yné éshté né edukimin dhe mirékuptimin. Ne duam qé
njerézit té diné se ¢faré ne kemi né posedim dhe kuptojmé se si
mund té pérfitojé jeta e atyre personave potencialé, me té cilét ne
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mendojmé té bashképunojmé. Njé mjet éshté njé ményré e shkélqyer
gé njerézit té arsimohen (dhe shpresojmé té ngelen té emocionuar)
né mes té jetés sé tyre té zéné. Ata mund té mos kené kohé, pasi
mund té jeté koha pér té vozitur népér qytet pér t'u takuar me ju, por
ata mund té dégjojné njé CD né makinén e tyre, té shikojné njé DVD
té shkurtér, t& lexojné njé revisté, ose shikojné njé prezantim né
internet.

Nése do té shikonit pas né karrierén time, do t'i shihnit ato mjete,
té cilat e kané ndryshuar jetén time, atéheré kur ndryshoi gjithcka
pér mua. Né vitin 1990 doli kompania ime me njé video dinamike
dhe emocionuese. Edhe pse ajo ishte jashtézakonisht e shtrenjté me
15 dollaré secila, mirépo atéheré ia vlente, sepse kur u mésuam se si
t'i ftoni njerézit ta shikojné até video, rezultatet ishin dramatike.

Té gjithé né kompani u pérgendruan né njé metodé e
funksionimit té pérditshém qgé pérgendrohej rreth ftesés sé njerézve
pér té paré videon toné. Ne nuk lejuam shpérgendrime. E gjithé
kultura joné rrotullohej rreth késaj strategjie dhe rritja joné shkoi aq
shumé, deri népér cati.

Ngjarjet ishin ende shumé té réndésishme, por ato ishin njé hap i
dyté pasi njé person pa videon toné.

Duke adoptuar kété qasje té re, mé né fund organizata ime
shpértheu dhe uné munda té shijoja pérvojén e té pasurit njé grup qé
u rrit me ose pa mua. Ishte shumé mé argétuese se sa uné mund té
pérshkruajé. Grupi im u rrit nga disa dhjetéra né disa gindra dhe mé
pas né disa mijéra. Gjithcka gé béra ishte té mésoja se si té ftoja me
sukses njerézit té shikojné njé video, pér té ndjekur até, i ftoni me
njé ftesé pér njé ngjarje dhe mésojini té gjithé té tjerét ta béjné kété
té njejtén gjé.

Zbulimi 1 dyté i karrierés mori formén e njé audiokasete. Po,
thashé kaseté. Ky ishte viti 1992 dhe kaq ne patém. Kompania po
lansonte digka té re dhe emocionuese, dhe kété heré uné personalisht
regjistrova njé audio qé shpjegoi mundésiné né detaje. E kemi shitur
pér 50 cent secila, e cila mbuloi kostot tona, dhe né mé pak se njé
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vit, ajo audiokaseté e vogél shiti mbi njé milion kopje. Ne mésuam
njerézit si té ftojné kandidatét potencialé pér ta marré até kaseté, ta
vendosin né makinén e tyre dhe ta dégjojné menjéheré. Rezultatet
ishin t&¢ mahnitshme.

Ne trajnuam njeréz qé té merrnin 100 kaseta né fillim. 1 merrnin
ato té gjithé ata gé njihnin, dhe mé pas u pérgendruan né marrjen e
tyre jashté dy né dité pas késaj. Duke pérdorur até sistem té thjeshté,
té ardhurat e mia u rritén né pothuajse 1 milion dollaré né vit.

Kompani té ndryshme pérdorin mjete dhe strategji té ndryshme
ngjarjesh pér té rritur biznesin e tyre. Disa pérdorin festa né shtépi.
Disa pérdorin prezantime online. Disa pérdorin njé-né-njé me
revistat dhe flip chart. Gjeni até gé kompania funksionon mé miré né
vecantiné tuaj, zhvilloni metodén tuaj té pérditshme té funksionimit
dhe mé pas trajnoni njerézit tuaj se si té b&jné né ményré efektive té
njéjtén gjé dhe ftoni kandidatét e tyre pér t'u kycur.

Si profesionist, ju do té ftoni kandidatét tuaj pér té rishikuar njé
mjet, ose pér t& marré pjesé né njé ngjarje.

Ja cfaré NUK do té duhet té bésh: NUK do ta katranosni me
njerézit duke u pérpjekur pér té mahnitur botén me mencuriné tuaj.

Sepse gasja do té ushgejé egon tuaj, por do té vjedhé nga llogaria
juaj bankare.

Mé lejoni t'ju jap formulén time pér pavarésiné financiare:

Aftésia juaj pér té térhequr vazhdimisht njé grup té madh
njerézish, duke i béré disa gjéra té thjeshta pér njé periudhé té gjaté
kohore. :

Ishte kjo formulé gé mé ndihmoi té dilja nga Mediokriteti i rrjetit
té marketingut dhe do t'ju ndihmojé edhe juve té béni té njéjtén gjé.

Pér vite me radhé, u fokusova dhe varesha nga aftésia ime pér té
bindur njeréz gé té bashkohen me mua. Pastaj u diplomova pér té
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gjetur disa lideré kryesoré gé mund t'i stérvitja pér té béré até gé po
béja. Dhe sé fundi, mésova formulén gé sapo ju dhashé dhe fillova té
fokusohem duke béré gé njé grup i madh njerézish té Dbéjné
vazhdimisht vetém disa gjéra té thjeshta dhe té vazhdonin t'i bénin
ato. Kur ndodhi kjo, gjithcka ndryshoi pér miré.

Kéto jané bazat. Le té marrim njé moment pér té folur né lidhje
me emocionet e té ftuarit. Ka katér rregulla themelore:

Rregulli numér njé

Ju duhet té shképuteni emocionalisht nga rezultati. Kjo éshté
jashtézakonisht e réndésishme. Mos harroni, géllimi yné fillestar
éshté edukimi dhe mirékuptimi. Nuk po merr njé klient té ri, ose
nénshkrimi i njé distributori té ri. Me fjalé té tjera, nése shképuteni
nga emocionet tuaja, nga ai rezultat dhe fokusohuni vetém te
edukimi dhe té kuptuarit, gjithgka béhet shumé e thjeshté.

Kjo tingéllon e lehté, por éshté e véshtiré té béhet.

Té gjithé ne hyjmé né kété biznes me shpresén pér té rekrutuar
disa njeréz t¢ médhenj. Eshté e véshtiré t& shképutesh nga kéto
pritje. Por ju duhet ta mbani né mend, se ne nuk jemi gjahtaré. Ne
nuk jemi peshkagené. Puna joné éshté pér té edukuar njerézit dhe pér
t'i ndihmuar ata té kuptojné se ¢faré kemi té ofrojmé. Ne veprojmé si
konsulenté gé ofrojné sugjerime, se si njerézit mund té jetojné njé
jeté mé té miré.

Nése fokusoheni né marrjen e njé klienti ose distributori té ri, do
té zhgénjeheni vazhdimisht dhe do té gjeni kandidatét tuaj duke ikur
nga ju.

Nése fokusoheni né edukimin dhe mirékuptimin, do ta keni
argétim dhe kandidati i juaj do té shijojé pérvojén.
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Rregulli numér dy

Béhu vetvetja. Kag shumé njeréz béhen njé person tjetér kur
fillojné té ftojné té tjerét. Kjo i bén té gjithé té pakéndshém né raport
me té tjerét. Béhu vetvetja. Thjesht pérgendrohuni né té genit
vetvetja juaj mé e miré.

Rregulli numér tre

Sillni pak pasion. Entuziazmi éshté ngjités. Eshté né rregull té
nxehet pak. Pérgendrohuni. Dégjoni njé muziké gé ju frymézon.
Buzégeshni kur jeni né telefon. Uné ju siguroj, emocioni juaj pozitiv
do té pérkthehet né rezultate mé té mira.

Rregulli numér katér

Keni njé géndrim té forté. Kjo ishte njé gjé e madhe pér mua. Né
fillim isha kaq i pasigurt. Nuk mendoja se dikush do t¢ mé merrte
seriozisht.

Por ndérsa shikoja profesionistét, vura re géndrimin e tyre. Ata
ishin té guximshém. Ata ishin té sigurt. Ata ishin té forté.

Késhtu gé vendosa té jem edhe i guximshém. Uné ndalova sé
kérkuari falje té gjithéve pér téré kohén. Né vend gé té thoni, "Po, e
di gé kam pasur shumé puné deri tani né jetén time, por shpresoj se
ky do té jeté ndryshimi gé kam béré po kérkoja," fillova té them
"Gess what? Uné jam i sémuré dhe i lodhur nga jeta gé kam béré
deri né kété piké dhe kam vendosur t& marré pérgjegjésiné. Nuk do
té v€ bast kundér meje sepse jam serioz.”

E ndjeni ndryshimin? Béhuni vetvetja, por jini mé té guximshém.
Béhu vetvetja, por béhu njé vete mé té forté. Béhuni vetvetja, por
jini mé té sigurt né vetvete té paktén kur jeni duke ftuar. Kuptova se
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mund ta béja kété pér njé periudhé kohore té shkurtér né fillim dhe
ashtu si ndértimi i njé muskuli té ri, pérfundimisht mund ta béja mé
gjaté dhe mé gjaté derisa té béhej njé pjesé e imja.

Pra, tani qé kemi vendosur skenén, le té kalojmé pérmes ftesés
formulé. Kjo formulé éshté krijuar pér t'u pérdorur mbi telefon ose
balle pér ballé. NUK duhet té pérdoret me mesazhe, email,ose
ndonjé mjet tjetér komunikimi - vetém né telefon ose ballé pér ballé.
Kjo mund té funksionojé me kandidatin tuaj té ngrohté té tregut
(dikush gé njihni) ose kandidatét e ftohté té tregut (dikénd gé ju
mund ta takoni duke jetuar jetén tuaj). Uné do t'ju jap shembuj pér té
dyja. Ka teté hapa pér njé ftesé profesionale. Se mund té duket e
ndérlikuar, por me paké praktiké, do ta gjeni, éshté njé aftési e lehté
pér t’u zotéruar.

Hapi i paré: Jini me nxitim

Hapi i dyté: Komplimentoni perspektivén

Hapi i treté: Béni ftesén

Hapi i katért: Nése uné, a do ti?

Hapi i pesté: Konfirmimi #1-Merrni angazhimin né kohé

Hapi i gjashté: Konfirmimi #2—Konfirmo angazhimin né kohé

Hapi i shtaté: Konfirmimi #3—Planifikoni thirrjen tjetér

Hapi i teté: Higni doré nga telefoni

Hapi i paré: Jini me nxitim

Kjo éshté njé céshtje psikologjike. Njerézit jané gjithmoné mé té
térhequr pér njé person gé ka gjéra gqé po ndodhin. Nése filloni ¢do
telefonaté ose bisedé ballé pér ballé duke dhéné pérshtypjen se jeni
me nxitim, do té shihni se ftesat tuaja do té jené mé té shkurtra, do té
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keté mé pak pyetje, mé pak rezistencé dhe njerézit do té tregohen mé
té respektueshém pér ju dhe kohén tuaj.

“Nuk kam shumé kohé pér té folur, por ishte shumé e
réndésishme g€ ju arrita t€ ju takoj.” “Kam njé milion gjéra qé po
ndodhin. Uné isha duke ikur, por mé duhej té flisja me ty vérteté
tani.

Shembuj pér perspektivat e tregut té ftohté:

"Tani nuk éshté koha pér té hyré né kété dhe uné duhet té shkoj,

29

por...
“Mg¢ duhet té iki, por...”

Sa pér shembujt qé po ndaj me ju, mos u shgetésoni gjithashtu
shumé pér té théné fjalét e sakta. Thjesht pérgendrohuni tek koncepti
dhe perdor fjalet e tua. Lérini njerézit t€ kuptojné se jeni té zéné, se
keni shumé gjéra qé po ndodhin dhe koha juaj éshté e shkurtér, por
ishte e réndésishme pér ju té flisni me ta shumé shpejt. Dhe béjeni
me pak pasion né zérin ténd.

Hapi i dyté: Komplimentoni perspektivén

Kjo éshté njé gjé kritike. Komplimenti i singerté (dhe duhet té
jeté i singerté) hap derén e komunikimit té vérteté dhe do té béjé gé
biseda té jeté shumé mé e kéndshme pér té dégjuar até gé ju duhet
t’1a thoni kandidatit tuaj.

Shembuj pér kandidatét e tregut té ngrohté:

“Ju keni gené shumé té suksesshém dhe uné gjithmoné e kam
respektuar ményrén se si keni béré biznes.”

“Ju gjithmoné mé keni mbéshtetur dhe e vleré€soj kaq shumé.”
(Shkélgyeshém pér t'u pérdorur me familjen dhe afér miqve.)
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“Ju keni nj€ mendje t€ mrekullueshme pér biznesin dhe mund té
shihni gjéra qé€ njerézit e tjeré nuk i shohin.”

“Pér aq kohé sa t€ kam njohur, kam menduar se ishe mé i miri
né até q€ bén.”

Shembuj pér kandidatét e tregut té ftohté:

“Ju mé keni dhéné disa nga shérbimet mé t€ mira qé¢ kam marré
ndonjéheré.”

“Ti1 je super 1 mprehté. Mund té ju pyes se ¢faré béni, me se
merreni?

"Duket se ju keni béré pérvojé fantastike."

Celési i komplimentit éshté se ai duhet té jeté i singerté. Gjej
dicka gé mund ta pérdorni singerisht pér té komplimentuar
kandidatin tuaj dhe pérdorni pér ta joshur até. Ky hap i thjeshté do té
dyfishojé fjalé pér fjalé ftesén tuaj dhe rezultatet. Kur filloni me
urgjencé dhe njé kompliment, ai béhet shumé e véshtiré pér njé
person gé té reagojé negativisht ndaj jush pér njé ftesé. Njerézit nuk
dégjojné shumé shpesh komplimente. Ju do té shihni se kandidatét
tuaj do té béhen shumé té hapur dhe do té ndihen miré.

Nése studioni profesionistét, do té zbuloni se ata po véné
vazhdimisht njerézit né njé humor té miré pérmes komplimenteve té
ndershém dhe té singerté ndaj tyre.

Ndihmon né ndértimin e raportit, ndihmon né hapjen e mendjes
ndaj njerézve dhe kryesisht, ndihmon né arritjen e géllimit toné té
edukimit dhe té kuptuarit.

Hapi i treté: Béni ftesén

Kjo éshté njé situaté ku njé madhési, a po e njéjta ményré nuk i
pérshtatet té gjithéve. Jané tri lloje gasjesh profesionale té ftesés
pér marketingun né rrjet.
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Qasja e drejtpérdrejté

Kjo pérdoret kur ftoni njerézit té mésojné pér njé mundési mé
shumé pér TA. Shumica e njerézve pérdorin njé Qasje Directe pér té
gjithé kandidatét e tyre. Zakonisht shkon dicka si kjo: “Kam gjetur
njé ményré pér té béré leké, pér t'u pasuruar! Mé lejoni t'ju them té
gjitha né lidhje me té. Blah blah blah." Uné e kuptoj pasionin, por
me té vérteté, kush do té entuziazmohet pér kété, pérvec nése ata po
marrin njé thirrje nga njé milioner?

Kjo nuk do té thoté se Qasja Direkte nuk funksionon. Ajo bén.
Ajo ka njé vend té réndésishém né procesin tuaj té ftesés. Por duhet
té rezervohet pér njerézit qé ju njohin dhe respektojné, ose pér
njerézit gé ju e dini se po kérkojné dicka mé té miré.

Shembuj pér kandidatét e tregut té ngrohté:

“Kur mé thua se (e urren punén ténde, ke nevojé pér mé shumé
para, doja té gjeja njé shtépi té re, etj.), a ishe ti serioze€, apo thjesht
po talleshe? (Ata pothuajse do té ju thoné gjithmoné se ishin
seriozé.) E shkélgyeshme! Uné mendoj...Uné kam gjetur njé ményré
pér ju qé (ta merrni / zgjidhni problemin / béjeni kété t&€ ndodhé)”
Kjo éshté pér situatat ku ju béheni té njohur né njé zoné té
pakénagésise, nevojés ose déshirés sé tyre.

“Mendoj se kam gjetur njé ményré qé ne t€ pérmirésojmeé me té
vérteté jetén toné me fluksin e parave.”

“Kur mendova pér njerézit g€ mund té€ bénin nj€ pasuri absolute
me njé biznes gé kam gjetur, mendova edhe pér ty."

“A jeni ende duke kérkuar pér ndonj€ puné (ose njé puné tjetér té
dyté)? Uné e kam gjetur njé ményré pér té dy ne, pér té filluar njé
biznes t€ madh pa t€ gjitha rreziget.”
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“MEé lejoni t'ju béj njé pyetje, pa protokol? Nése ka njé mundési
biznesi, ku mund té filloni t¢ punoni me kohé té pjesshme nga
shtépia e juaj gé mund té zévendésojé té ardhurat tuaja me kohé té
ploté, do té t&€ interesonte kjo?”

Shembuj pér kandidatét e tregut té ftohté:

"Keni menduar ndonjéheré té diversifikoni té ardhurat tuaja?"
"I mbani té hapura opsionet tuaja té karrierés?"

“Keni ndérmend té béni até qé po béni tani pér

pjesén tjetér té karrierés tuaj?”

Ju mund té ndigni kéto skripta té tregut té ftohté, ose ndonjé
variant me sa vijon: “Kam dicka qé mund té ju intereson. Tani nuk
éshté koha pér t€ hyré né té, por...”

Qasja indirekte

Ky éshté njé mjet tjetér i fugishém pér t'i ndihmuar njerézit t'a
kalojné até rezistencén fillestare dhe edukojini ata pér até gé keni pér
té ofruar.

Qasja indirekte ka té béjé me kérkimin e kandidatit pér ndihmé,
té dhéna ose udhézime. Uné e pérdora kété qgasje gjerésisht dhe me
sukses té madh kur fillova pér heré té paré. Pér shkak té mungesés
besueshmérisé sime né moshén 23-vjecare, nuk mund té arrija
shumé sukses me njé gasje directe, késhtu gé uné mésova té luaj
duke e ulur veten poshté dhe ngre lart egon e kandidatit. Kjo
funksionoi jashtézakonisht miré dhe funksionon edhe sot.

Shembuj me kandidaté té ngrohté té tregut.

“Sapo kam filluar nj€ biznes t€ ri dhe jam shumé nervoz. Para se
té nisem, mé duhet té praktikoj diké migésoré. A do té té shqetésonte
nése do t& ushtrohesha me ty?”

(Kjo éshté njé gasje e MIRE pér familjen dhe pér miq té aférm.)
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“Kam gjetur njé biznes pér té€ cilin jam shumé 1 emocionuar, por
a e di c¢faré? Ju keni kag shumé pérvojé. Mé shikoni dhe mé
ndihmoni ju lutem né€se mendon se po béj 1€vizjen e duhur?”

“Njé mik mé tha gjéné mé t€ miré qé mund té béja kur nisja njé
biznes éshté té kem njeréz qé i respektoj, t'i shohin ato dhe té mé
jepni disa udhézime. A do té ishit té gatshém pér ta béré kété pér
mua nése e kam arritur pér ta béré t€ thjeshté?”

Shembuj pér kandidatét e tregut té ftohté:

Kur takoni diké nga njé qytet, shtet, ose vend dhe nése kompania
juaj bén biznes atje, ju mundeni t’1 thoni:

“Kompania ime po zgjerohet né€ zonén tuaj. A do mé bénit njé
nder té hidhni njé sy dhe mé tregoni, nése mendon se do té
funksiononte aty ku jetoni?”

Kur takoni diké gé mund té japé njé kontribut té miré pér
produktin tuaj, mund té thoni:

“Kam nisur njé biznes me njé produkt qé mendoj se bén shumé
kuptim, por uné do té doja té konsultohem me ju. A do jeni té
gatshém ta kontrolloni dhe t&é mé jepni mendimin tuaj?”

Qasja Super Indirekte

Qasja e treté éshté Qasja Super Indirekte. Kjo gasje éshté tepér e
fugishme, sepse funksionon né njé numér té niveleve psikologjike.
Né kété qasje, ju i tregoni kandidatit se ata nuk jané vetém njé
kandidat dhe ju jeni thjesht té interesuar ta zbuloni nése njohin diké
tjetér gé¢ mund té pérfitojé nga biznesi juaj. Eshté shumé efektiv.

Shembuj pér kandidatét e tregut té ngrohté:

“Biznesi né€ t€ cilin jam qartazi nuk éshté pér ty, por uné doja pér
té pyetur, nése e njihni diké gé ésht biznesmen ambicioz, i motivuar
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pér para, dhe do té ishte i ngazéllyer pér idené, e duke shtuar mé
shumé fluks parash né jetén e tyre?”

“Ké e dini se mund té€ jeté né€ kérkim t€ nj€ biznesi t& forté qé ata
mund ta drejtonin nga shtépia e tyre?”

“Ké e njihni gé ka thyer mure me biznesin e tyre dhe mund té
jeté duke kérkuar pér njé ményré pér té diversifikuar ato té ardhura?"

“Uné punoj me njé kompani qé po zgjerohet né kété fushé dhe
uné jam duke kérkuar pér disa njeréz té mprehté gé mund té jené té
interesuar pér disa flukse parash shtesé. A e dini kushdo gé mund t'i
pérshtatet atij pérshkrimi?”

Né shumicén e rasteve, ata do tju kérkojné mé shumé
informacion pérpara se tju japin ndonjé emér (gé né shumicén e
rasteve, ata do t'ju kérkojné mé shumé informacion pérpara se t'ju
japin ndonjé emér (pas késaj kérkese do té jeté kuriozitet dhe intrigé,
duke menduar se kjo mund té jeté pér ta, por ata nuk do ta pranojné
akoma kété pér ju). Té jeté kuriozitet dhe intrigé, duke menduar se
kjo mund té jeté pér ta, por ata nuk do ta pranojné ende kété pér ju).

Kur ata kérkojné mé shumé informacion, ju mund té pérgjigjeni
me:

"Po edhe ashtu ka kuptim. Ju do té déshironi té dini mé shumé
pér té, pérpara se t& referoni disa nga kontaktet tuaja.” Atéheré
mundeni thjesht gé té kaloni né hapin e katért.

Shembuj pér kandidatét e tregut té ftohté:

Tregu i ftohté éshté saktésisht i njéjté me tregun e ngrohté pér
Qasje Super Indirekte. Thjesht pérdorni skriptet e tregut té ngrohté,
ose ¢do variacion gé éshté i pérshtatshém pér ju.
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Hapi i katért: Nése uné po, ti don?

Kjo pyetje ka gené arma ime sekrete pér njé kohé té gjaté. Eshté
deri tani fraza mé e fugishme gé kam hasur né ndértimin e njé
biznesi té madh dhe té suksesshém té rrjetit marketingut.

"Nése uné ta jap njé DVD, ti do ta shikoje?"

" Nése uné ta jap njé CD, ti do ta dégjoje?"

“Nése uné ta jap njé revisté (ose ndonjé material tjetér té
shtypur) , ti do ta lexoje?”

" Neése uné ta jap njé lidhje né njé fage interneti me njé
prezantim té ploté, ti do ta kontrolloje?”

“Nése té ftoj vetém né njé webinar me ftesé té vecanté, do té
merrje pjesé?”

“Nése do té té ftoja né njé konferencé té vecanté, vetém me
thirrje telefonike, do té mé dégjoje?”

Kjo pyetjeje ésht¢é SHUME E FUQISHME, edhe pér njé numér
arsyesh.

Sé pari, éshté reciproke. Ju thoni se do té béni dicka nése ata do
té béjné dicka. Si genie njerézore, ne jemi té lidhur pér t'iu pérgjigjur
pozitivisht kétyre lloj situatave.

Sé dyti, ju vendos né njé vend pushteti. Ju jeni né kontroll. Ju
nuk lypni. Ju nuk po kérkoni favore. Ju jeni thjesht duke ofruar njé
shkémbim vlerash.

Dhe sé treti, kjo nénkupton gé JU keni dicka me vleré sic jané
ofertat. Ju po thoni se do té béni dicka, por jo vetém nése personi
tjetér do té béjé dicka né kémbim. Kur vlerésoni até gé keni, njerézit
do t'ju respektojné.

Kur fillova pér heré té paré, nuk dija pér kété magji pyetjeje.
Thjesht thashé gjéra té tilla si: “Uné me t& vérteté, me t& vérteté, me
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té vérteté, dua gé ju té shikoni videon time, té provoni produktin tim,
té dégjoni kété CD, etj.

Ju mund ti imagjinoni rezultatet. E gjithé psikologjia e saj éshté e
dobét. Nése pérdorni, "Nése uné e béj, do ta bénit edhe ju", ju keni
njé bisedé pér biznes. Nése pérdorni, "Uné me té veérteté, me té
vérteté, me té vérteté, té dua", tani tingéllon i déshpéruar dhe njé
shpérndarés i déshpéruar NUK éshté térhegés.

Nése e keni pérdorur kété gasje, tashmé e dini se pér cfaré po
flas.

"Nése uné, doni ju,"? merr rezultate. Kjo i bén njerézit té thoné
"po". Ajo ndihmon kandidatét té shohin até gé& kemi né njé
kéndvéshtrim tjetér. Mbani mend, géllimi yné éshté edukimi dhe
mirékuptimi. ‘“Nése uné, doni ju”?, na ndihmon té arrijmé kété
qéllim.,

Nése e keni nisur thirrjen me urgjencé, komplimentojeni
kandidatin, béni ftesén dhe e pyetni: "Nése uné e béj, do ta béje
edhe ti**? pérgjigja e tyre do té jeté "po™ pothuajse 100% té rasteve,
dhe ju mund té shkoni né hapin e pesté.

Nése sé pari ata kérkojné mé shumé informacion, thjesht
pérgjigjeni me, “E kuptoj g€ ju déshironi mé shumé informacion, por
gjithcka gé po kérkoni éshté né (DVD, CD, pjesé e printuar,
lidhje,etj.). Ményra mé e shpejté gé ju té kuptoni vértet se ¢faré jam
do té jeté pér ju gé ta rishikoni até material. Pra, nése uné ta jap ty,
do ta rishikosh?”

Nése ata thoné jo, atéheré falénderojini pér kohén e tyre dhe
I8vizni. Gjithashtu, rishikoni hapat njé deri né tre pér té paré se cfaré
mund té béni té shikoni hapat gé kané funksionuar mé miré. Por
MOS u jepni atyre materialet tuaja.

Pra, ju keni kaluar katér hapat e paré dhe personi tha po! Sukses!
Ata kané réné dakord té rishikojné mjetin tuaj! Bén, kjo do té thoté
se ata do té ndjekin? Jo. Né fakt, vetém rreth 5% e klientéve tuaj té
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mundshém do té béjné até gé thané se do té bénin, nése thjesht
pérdorni katér hapat e paré—dhe 5% nuk éshté njé numér i miré.

Pér t'iu afruar 80%, duhet té plotésoni ftesén né até ményré gé
procesi té béhet profesionalisht.

Hapi i pesté: Konfirmimi #1-Merrni kohén
angazhim

Ju keni pyetur, "Nése uné, do té ju,” dhe ata kané théné po. Té
hapi tjetér éshté té merrni njé angazhim kohor.

“Kur mendoni se mund ta shikoni DVD-né? me siguri?”
“Kur mendoni se mund ta dégjoni CD-né€ me siguri?”’
“Kur mendoni se mund ta lexoni revistén me siguri?”
“Kur mendoni se mund ta shikoni lidhjen?

Mos sugjeroni njé kohé pér ta. (Ky éshté njé gabim tjetér uné
béra né fillim té karrierés sime). Thjesht béni pyetjen dhe prisni gé
ata té pérgjigjen. Kjo pyetje i shtyn ata t¢ mendojné orarin dhe
angazhimet e tyre, gjeni njé vend pér té rishikuar mjetin tuaj dhe
komunikimi me juve. Me fjale te tjera, e bén té vérteté.

Kur pyetét pér heré té paré, "Nése uné do ta béja, do ta bénit edhe
ju," dhe ata thané po, ishte njé dité tjetér. Kur té filoni t& merrni
angazhimin né kohé, atéheré fillon té jeté real. E vetmja gjé qé ka
réndési éshté qé ata t'ju japin njé orar té tyre dhe t'ju tregojné se kur
do t’1 kené€ shqyrtuar materialet me siguri.

Rreth 90% té rasteve, ata do t'ju japin njé pérgjigje. Té 10% té
tjera té rasteve, ato do té jené té pagarta, duke théné dicka si, "Do té
pérpigem ta béj dikur." Nése ata e béjné kété, atéheré thuaju atyre,

Fage 69



GoPro Eric Worre

“Uné nuk dua te humbas kohen tende apo timen. Pse t€ mos
mbyllemi né njé€ kohé kur do ta keni paré me siguri?” Mbani mend,
ata thané tashmé se do ta shgyrtonin até né hapin e katért. Kjo éshté
vetém konfirmim i kohés.

Celési pér té gjithé kété éshté se ata tani kané théné po dy heré.
Herén e paré kur ata u pérgjigjén: "Po, do té doja", dhe e dyta koha
kur keni marré njé angazhim kohor prej tyre. Pra, tani ju mund t'u
jepni atyre mjetin, apo jo? E gabuar. Ju ende nuk jeni béré gati dhe
nuk e keni kryer punén. Profesionistéve iu duhen edhe disa sekonda
pér té plotésuar disa hapa té tjeré pérpara se té mbaroni.

Hapi i gjashté: Konfirmimi #2-Konfirmo kohén
angazhimin

Nése ju thoné se do ta shikojné DVD-né deri té martén mbréma,
pérgjigja juaj duhet té jeté€ dicka e till€ si: “Pra, nése ju telefonova t&
mérkurén né méngjes, do ta keni paré€ me siguri, apo jo?” Nése ata
thoné se do ta dégjojné CD-né deri té enjten né méngjes, e pérgjigja
e juaj duhet té jeté, “Pra, nése ju telefonova diku mé voné né ditén e
enjte, do ta keni dégjuar me siguri, apo jo?” Nése ata thoné se do ta
shikojné lidhjen deri mé 1 korrik, pérgjigja juaj duhet "Pra, nése ju
telefonoj mé 2 korrik, do ta keni paré videon sigurisht, apo jo?”

Ata ose do té thoné natyrshém po, ose do ta rregullojné kohén
nga pak. Né cdo rast, réndésia e hapit té gjashté éshté se ata kané
konfirmuar tre heré dhe tani jané shumé mé tepér ka té ngjaré té
vazhdojé.

Celési éshté se ky nuk éshté njé takim qgé ju keni caktuar. Eshté
njé takim gé ata kané caktuar.

Ata thané se do t'i shgyrtonin materialet, do ta bénin deri tani njé
kohé specifike dhe, nése do t'i telefononit pas késaj, ata do ta
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konfirmonin se kané shqyrtuar materialet. Ju keni béré pyetjet. e tyre
pérgjigjet e béné takimin.

Hapi i shtaté: Konfirmimi #3—Planifikoni thirrjen
tjetér.

Ky hap éshté 1 thjeshté. Thjesht pyesni: “Cili €shté numri mé 1
miré g€ keni dhe koha qé uné t€ telefonoj?”” Ata do t'ju japin até pér
té cilén funksionon mé miré dhe tani ju keni njé takim té vérteté.
Gjithcka gé ju duhet, éshté té siguroheni gé& té mbani mend té
telefononi kur keni théné se do té telefononi.

Ata kané théné po, katér heré. E gjithé ftesa zgjati disa minuta
dhe shanset tuaja pér té arritur géllimin tuaj té arsimit dhe
mirékuptimi ka shkuar nga rreth 5% né rreth 80%.

Hapi i teté: Higni doré nga telefoni

Mos harroni, ju jeni me nxitim, apo jo? Pasi té keni konfirmuar
takimin, gjéja mé e miré pér t'i théné dikujt éshté dicka si
"Shkélgyeshém, ne do té flasim atéheré. Mé duhet té iki!"

Shumé njeréz béjné takimin dhe mé pas zhbéjné até duke folur
dhe duke folur dhe duke folur. Mbani mend, géllimi joné é&shté

edukimi dhe mirékuptimi dhe ne do ta lejojmé até gé vegla e paléve
té treta té bén pjesén mé té madhe té punés.

Ké&tu jané disa shembuj té té teté hapave:

Njé person gé ju e njihni, i cili e urren punén e tij - Qasje e
drejtpérdrejté

“Hej, nuk kam shumé kohé pér té folur, por ishte vértet me
réndési té arrij. Dégjoni, ju jeni njé nga mé té shumtét njeréz
financiarisht inteligjenté gé i njoh dhe i kam njohur gjithmoné, e
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respektoi até. Kur me thuash ti vertet nuk mé pélgente puna jote,
ishe serioz apo thjesht po talleshe?” (Ata thoné se ishin seriozg.)

“Shkélqyeshém, mendoj se kam gjetur njé ményré gé ju té krijoni
njé strategji e daljes. Uné kam njé CD qé pérshkruan até gé jam duke
folur pér mé miré se sa mundem. Nése do té té jepja kété CD, do ta
dégjonit?” (Ata thoné po.)

"Kur mendoni se mund ta dégjoni me siguri?" (Ata thoné té
martén.) “Pra, né€se ju thirré t€ mérkurén né méngjes, do ta keni
shqyrtuar me siguri, apo jo?”” (Ata thoné po.)

"Né rregull, atéheré do té kontrolloj pérséri me ju. Cfaré éshté
numri dhe koha mé e miré pér t€ telefonuar?” (Ata japin
informacion.)

"E kuptova. do flasim pastaj. Duhet té vrapoj dhe faleminderit!”
Njé mik i miré - Qasje indirekte

“Hej, po dal nga dera, por duhej té flisja tani me ty shpejt. A keni
njé minuté kohé? Shkélqyeshém. Dégjo, ju keni gené gjithmoné kaq
mbéshtetés pér mua dhe uné e vlerésoj kaq shumeé kété.

“Sapo kam filluar nj€ biznes t€ ri dhe jam shumé nervoz. Para se
té nisem, mé duhet té praktikoj diké, ndonjé mik. A do té té
shgetésonte nése do té ushtrohesha me ty?”

(Ata thoné po, me siguri.)

“Shkélqyeshém! Nése do t'ju jepja njé DVD Q€ pérmbante
informacionin né ményré profesionale, do ta shikonit?” (Ata thoné

po.)

“Eshté e gjaté rreth 15 minuta. Kur mendoni se ju mund ta
shikoni? A mund ta shikoni me siguri?” (Ata thoné t€ enjten.)

“Pra, nése ju telefonoj t€ premten né méngjes, do ta keni
shqyrtuar me siguri, apo jo? Fantastike, cili éshté numri mé i miré i
telefonit tuaj dhe cila éshté koha mé e miré g€ uné t& telefonoj?”
(Ata japin informacionin.)
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“Shkélqyeshém, do té€ flasim atéheré. Duhet té€ vrapoj dhe
faleminderit!”

Njé person shumé i suksesshém-Qasje super indirekte

“E di g€ je 1 zéné dhe kam nj€ milion gjéra né puné po ashtu, por
mé vjen miré gé té gjeta. Ju keni gené ¢mendurisht té& suksesshém
dhe gjithmoné kam respektuar ményrén se si ke béré biznes.

“Kohét e fundit kam filluar digka té re dhe jam duke kérkuar pér
disa njeréz té mprehté dhe mendje ndritur.

Eshté e qgarté se nuk éshté pér ju, por uné doja té pyesja, nése e
njihni ndokend gé éshté ambicioz, i motivuar pér paraté dhe do té
ishin té ngazéllyer pér idené e shtimit té njé sasie té konsiderueshme
té fluksit monetar né jetet e tyre?" (Ata thoné se njohin disa njeréz.)

"Uné e kuptoj gé ju déshironi té dini mé shumé pér produktin
para se té rekomandoni njerézit. Uné kam njé DVD gé shpjegon
pikérisht ato gé po béj dhe llojin e njerézve.

Uné jam duke kérkuar pér. Eshté e shkurtér.

“Nése do t'ju dérgoja njé€, a do ta rishikonit? (Ata thoné ata do ta
béné.) “Faleminderit. Kur mendoni se mundeni ta shikoni me
siguri?” (Ata thoné t€ hénén e ardhshme.)

“Miré, késhtu gé nése ju telefonoj té martén tjetér, do ta keni
shqyrtuar me siguri, apo jo?”

Shkathtésia # 2—Té ftoni kandidatét pér t€ kuptuar
produktin/mundésiné tuaj.

"Miré, do té kontrolloj pérséri me ju atéheré. Cfaré éshté mé e
mira numrin dhe kohén pér té telefonuar?” (Ata japin
informacionin.)

“Mir¢€, shkélqyeshém. Faleminderit pérséri, e vlerésoj kaq shumé.
Flasim me ju t€ martén tjetér.”
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Njé kandidat i tregut té ftohté gé ka béré njé puné té miré duke ju
shitur disa

dicka - Qasje e drejtpérdrejté.

"Tani nuk éshté koha pér té hyré né kété dhe uné duhet té shkoj,
por ju jeni super i mprehté dhe ndodh qé té kérkoj disa njeréz té
mprehté ashtu si¢ jeni ju. A keni né plan té béni até gé do té béni tani
pér pjesén tjetér té karrierés tuaj?” (Ata thoné jo.)

“Miré. Uné kam dicka qé mund t'ju interesojé.Tani nuk éshté
koha pér té hyré né té, por uné kam njé DVD gé i shpjegon té gjitha
né detaje. Nése do ta jepja ty, do ta b&a. Mund ta shikosh?” (Ata
thoné po.) “Kur mendon ta shikosh? A mund ta shikoni me siguri?”
(Ata thoné té dielén.)

“Pra, nése ju telefonoj t€ hénén, do ta keni shqyrtuar sigurisht,
apo jo?” (Ata thoné po.) "N¢ rregull, do ta kontrolloj pérséri me ty
atéheré€. Cili €shté numri dhe koha mé e miré pér té telefonuar?” (Ata
ju japin informacionin e tyre.)

“Miré, ja ku éshté. Faleminderit pérséri pér shérbimin e
shkélgyer dhe uné do té flas me ju sé shpejti.”

A e ndjeni rrjedhén se si funksionon kjo? Natyrisht ka shumé
variacione té mundshme pér lloje té ndryshme té kandidatéve, por
shpresoj qé kéta shembuj t'ju ndihmojné té kuptoni se si gjithcka
bashkohet.

Pér sa i pérket skripteve, éshté mé miré nése merrni konceptet
bazé poshté dhe mos u pérgendroni shumé né skenarin e sakté. Jeta
nuk bén né até ményré. Por nése mésoni t'i béni té ditur kandidatit
tuaj ju jeni me nxitim, pastaj komplimentoni ata, pastaj ftoni ata,
pastaj kaloni njé mjet me, "Nése uné e béj, a do ta bénit ju,"? Pastaj
konfirmoni pérdorimin e procesit gé pérshkrova, dhe mé né fund
hige telefonin ose pérfundo ftesén, do ja dilni miré.

Mos harroni, né rekrutim, nuk ka pérvoja té mira apo té kéqgija—
vetém pérvojat e té mésuarit. Né udhétimin tuaj pér t'u béré njé
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profesionist i marketingut né rrjet, gjéja mé e miré gqé mundet té
ndodh qé ju té zhvilloni aftésité pér té rekrutuar sipas kérkesés, né
cdo situaté. Atéheré nuk duhet té shgetésoheni kurré pér té gené me
fat. Pra praktikoni, praktikoni, praktikoni.
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KAPITULLI VI

Aftésia # 3 -Prezantimi |
produktit tuaj ose Mundési
pér kandidatét tuaj.

am folur pér dy aftésité e para té identifikimit té

kandidatéve dhe duke i ftuar ata t& mésojné mé shumé né

lidhje me produktin ose mundésiné tuaj. Si¢ keni mésuar,
ju do t'i ftoni ata té shqyrtojné njé mjet ose té€ marrin pjesé né njé lloj
ngjarjeje.

Nése ata po shqyrtojné njé mjet veté dhe ju nuk jeni pérreth, nuk
keni asgjé pér té béré. Vetém ndigni kur ju tha se do ta béjé. Nése
jeni fizikisht me ta, ka disa gjéra gé duhet té kuptoni, dhe njé nga mé
té médhaté éshté, JU nuk jeni ¢éshtjal

Kjo ishte e véshtiré pér mua pér ta pranuar. Kur mora pér heré té
paré fillova, lexova gjithcka gé munda, dégjova gjithcka munda dhe
ndoga té gjitha seancat stérvitore qé munda. Mendova se gjéja mé e
réndésishme gqé mund té béja ishte té béhesha ekspert. Té gjitha
faktet qé lidhen me kompaniné time, késhtu gé nése dikush e pyeti
pér cdo pyetje, uné do té isha aty me pérgjigjet. Tingéllon logjike,
apo jo?

Ulesha me diké dhe i thosha: “Mg 1ér t€ t€ shpjegoj gjithcka rreth
produkteve tona. Mé lejoni t'ju tregoj gjithcka pér kompaniné toné.

Mé lejoni t'ju tregoj gjithcka pér planin toné té kompensimit.
Lérmeni MUA t’u tregoj gjithcka pér sistemin toné té pabesueshém
té mbéshtetjes.” Atje jané probleme t€ médha me két€ gasje nése
doni té ndértoni njé rrjet té madhé dhe organizim té suksesshém. Pér
mua, problemi i paré ishte, sado té mésoja, do té kishte pyetje qé mé
pengojné. Dhe duke gené se derisa po e prezantoja veten si ekspert,
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nése jam penguar, kjo mund té pérbéjé pyetjen e kandidatit dhe pér
té gjitha mundésité e tjera.

Problemi i dyté ishte, shumica e kandidatéve t¢ mi nuk mé
njihnin mua si ekspert. Késhtu gé kur erdha tek ata dhe u paraqita si
njé figuré autoriteti, ata e dinin se nuk ishte e vérteté. Ajo né fakt i
béri ata mé skeptika.

Problemi i treté ishte, edhe sikur té isha i suksesshém pér t'u béré
njé ekspert, shpérndarésit e tjeré né organizatén time jo
domosdoshmeérish kishin té njéjtén déshiré ose vullnet pér té mésuar.
Si rezultat, uné isha i preferuari pér ¢do prezantim. Nuk ka asnjé
ményré pér té krijuar njé organizaté gé do té kopjohet me kété qgasje,
dhe pa dyfishim. Marketingu né rrjet &shté vetém njé puné.

Né ditét e para, kjo ishte ajo pér té cilén ishte Marketingu né
Rrjet pér mua - njé puné. Uné nuk kisha dyfishim sepse e béra veté
céshtje. Por uné isha i vendosur dhe fillova té vézhgoja dhe té merrja
shénim té kujdesshém se si distributorét mé té suksesshém i béné ato
prezantime.

Profesionistét kurré nuk e béné veten problem. Mé shumé se aq,
ata kurré nuk u paragitén si ekspert. Ata vepruan si njé konsulent qé
lidhi kandidatin me mijete, ngjarje ose shpérndarés té tjeré pér t'i
ndihmuar ata té arsimohen. Nése kandidatét bénin njé pyetje, ata do
t'i udhézonin drejt pérgjigjes, por ata nuk do té jepnin pérgjigjen
drejtpérdrejt. Kjo mé hutoi derisa fillova té kuptoj dyfishimin. Pra,
ata e dinin, mund té nénshkruani (rekrutonin) personin duke e
mahnitur me njohurité e tyre dhe pérvojé, por ata gjithashtu e dinin
se do té duhej shumé kohé, ishte koha gé distributori i tyre i ri té
bénte té njéjtén gjé, késhtu gé ata dolén me njé gasje mé té thjeshté.

Pikérisht né kété kohé dégjova njé koncept gé ka ngecur me mua
gé atéhereé:

Né marketingun né rrjet, nuk ka réndési se ¢faré punon.
Réndési ka vetém ajo gé dublifikohet.
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Ky duhet té jeté njé parim udhézues pér cdo Rrjet Profesionist
marketingu.

Profesionistét pérdorin mjete né vend té mengurisé sé tyre.
Profesionistét pérdorin ngjarje té drejtpérdrejta né vend té
prezantimeve té tyre. Profesionistét pérdorin shpérndarés té tjeré pér
té dhéné faktet né vend gé t'i japin ato pér veten e tyre. Profit nuk e
paragesin veten si eksperté; ata thjesht i ftojné njerézit t€ mésojné
mé shumé rreth produktit ose mundésisé dhe e 18né burimin e palés
sé treté té sigurojé informacionin. Profit sjellin pasion, entuziazém,
eksitim dhe besim. Nése ndonjéheré shikoni njé profesionist né
puné, do té shihni njé zjarr ngjités né ta. Ata krijojné pasion,
entuziazém, eksitim dhe besim né prioritetet e tyre, pastaj i ftojné né
ményré profesionale dhe e 1éné palén e treté gé té informohet me
burimet, té cilat e béjné pjesén tjetér té punés

Pérvec té mésuarit se si té prezantoni né ményré efektive
produktet, ose mundési gjaté pérpjekjeve tuaja personale té
rekrutimit, éshté gjithashtu e réndésishme té mésoni se si té paragisni
aftésiné tuaj edhe ndaj grupeve té njerézve.

E kam dégjuar t€ thuhet (dhe mendoj se €shté e vérteté), “Personi
1 bén paraté me laps” Me fjal€ té tjera, personi né€ pjesén e pérparme
té sallés, i cili bén prezantimin zakonisht ka té ardhura mé té larta se
té ardhurat mesatare. Kur fillova pér heré té paré me go pro isha
tmerrésisht i frikésuar, kisha friké té flisja para njerézve, por isha
ambicioz dhe megenése té gjithé thané se kjo ishte njé aftési e
réndésishme, uné isha i vendosur pér ta zotéruar até.

Fillova duke mésuar se si té jap njé déshmi té shkurtér dhe
efektive.

Té mésoja té tregoja historiné time duke ndértuar biznesin tim,
ishte jashtézakonisht e vlefshme dhe ka gené deri mé sot. Njerézit
nuk jané té interesuar se sa ju dini, por ata jané té interesuar né
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historiné tuaj, pérderisa ju nuk i mérzitni dhe nuk béheni bajat pér
vdekje me té.

Uné punova né historiné time pér njé kohé dhe, pasi e ndryshova
njé ose dy heré, ja ¢faré dola me té né pérfundim.

“Pérshéndetje! Uné quhem Eric Worre dhe jam njé€ pensionist 1
dobét. Né moshén 23-vjecare Kisha 18 vende pune dhe po filloja té
mendoja se e ardhmja ime nuk po dukej shumé miré. U turpérova
nga mungesa e rezultateve dhe uné po kérkoja déshpérimisht njé
ményré pér té béré dicka nga jeta ime. Né janar té vitit 1988, u njoha
me marketingun né rrjet dhe kjo mé ka ndryshuar jetén. Né vend gé
té keni friké nga e ardhmja, tani jam 1 emocionuar pér t&.” (Dhe
pastaj do té fusja ¢do gjé gé ishte e pérshtatshme bazuar né nivelet e
mia aktuale té suksesit.)

Tema e tregimit tim ishte, nése uné mund ta b&ja me sukses, atere
kushdo mund ta bénte. Dhe funksionoi. E kam pérdorur gjaté gjithé
kohés. Né takimet e hotelit, né takime né shtépi, né telefonata
trepaléshe, né thirrjet né konferenca — si¢ ju i emértoni.

Pavarésisht se cila éshté prejardhja juaj, ju mund té krijoni njé
bindje histori personale. Kam gjetur se ¢do histori e miré ka katér
elementet:

1. Prapavia juaj.

2. Gjérat gé nuk ju pélgyen né prapaviné tuaj.

3. Si erdhi né rrjet Marketingu ose ¢faré rrisqe ndérmori
kompania juaj.

4. Rezultatet tuaja té deri tanishme, ose si ndiheni pér té
ardhmen tuaj?

Merrni pak kohé pér té krijuar historiné tuaj dhe filloni ta tregoni
até pérpara ¢do mundésie gé té jepet. Mé pas vendosa té zotéroj
prezantimin e mundésive té kompanisé sime.

Pérséri, koncepti i modelimit té njerézve té suksesshém hyri né
lojé. Fituesi mé i larté né kompaniné time ishte jashtézakonisht i
fugishém dhe efektiv. Pos késaj, ai béri té njéjtin prezantim té sakté
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cdo heré, vetém fjalé pér fjalé. Késhtu uné e regjistrova prezantimin
e tij dhe e transkriptova me doré né njé fletore brenda kuadrit ligjor.
Kur pérfundova até hap, regjistrova zérin tim gé bén até prezantim.
E béra fjalé pér fjalé. Histori té njejté, té njéjtat shaka - gjithcka ishte
prezantimi i tij i sakté.

Pasi mbarova, e ktheva pérséri dhe ishte e tmerrshme! zéri im
nuk kishte energji. Isha i mérzitshém. E urreja k&té ményré té
shprehjes pa energji dhe pa emocione. Késhtu gé uné regjistrova
pérséri dhe pérséri dhe pérséri derisa té ishte e pranueshme pér mua.
Né fund pata njé audiokaseté me prezantimin tim dhe uné e dégjova
vazhdimisht né makinén time. V& bast qé e dégjova prezantimin 500
heré, dhe deri né até kohé e kisha mésuar pérmendésh.

E dija prapa dhe pérpara. Mund té filloja nga ¢do pjesé té
prezantimit té marré prej andej.

Nuk do ta besoni vetébesimin qé mé dha kjo. Uné shkova nga
frika pér té béré prezantimin tek shikimi aktiv pér mundésité pér ta
dhéné mé té mirén! Béra prezantimin né konferencé me telefonatat,
né takimet né shtépi, né telefonatat me tre drejtime dhe ¢do vend
tjetér & mund té gjeja. U béra njé prezantues i rregullt né takimet
tona lokale dhe vazhdova té eci drejt vendeve mé té médha dhe mé
té mira, madje mé kérkohej té flisja né konventat e kompanise.

Evolucioni pér mua, shkoi pér t'u béré prezantues népér disa
faza:

1. Teé té mésuarit e historisé sime;
2. Mésimi i prezantimit standard t& mundésive;
3. Mésimi i prezantimeve té ndryshme té trajnimit.

Njé moment i madh pércaktues, si prezantues, erdhi né vitin
1993. Isha 29 vje¢ dhe fillova té béja emér né Rrjetin e Marketingut.
Po béja njé bisedé me CEO té kompanisé dhe distributori numér njé
né até kohé. Nuk mé kujtohet saktésisht se si u soll tema, por mé
kujtohet duke i théné digcka CEO-s si: “Epo, ai (kryetari distributori)
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mund té jeté njé rrjetézues mé i miré se uné tani, por uné mund t'i
flas atij né ¢do kohé."

Ishte menduar si shaka, por CEO ngriti vetullat dhe tha: "Miré
bir, do té té them cfaré. Ne kemi kongresin toné té madh, i cili po
vjen. Mbi 14,000 njeréz do té jené té pranishém. Do t'ju jap té dyve
té njéjtén kohé dhe do té kemi njé konkurs privat. Uné do té zgjedh
disa gjyqtaré dhe ata do té votojné se kush do té béjé punén mé sé
miri.”

Uau! Tani isha vértet né grep! Uné nuk isha njé udhéhegeés i
madh.Nuk kisha njé organizaté, apo reputacion aq té madh né até
kohé si fituesi mé i larté. Pra, béra té vetmen gjé gé mund té
kontrolloja. Fillova té pérgatitem sikur jeta ime ishte e varur né
balancé. Uné zgjodha njé temé. E shkrova fjalimin tim dhe e
rishkruaja vazhdimisht. Béra shumé kérkime. Kam praktikuar e
ushtruar shumé. E regjistrova veten duke béré fjalimin, e béra
gjithcka gé mund té béja, qé té pregaditesha sa mé miré.

Kur erdhi dita, nuk isha ndjeré kurré kag nervoz né jeté, né
térési. Té flasésh me 14,000 njeréz éshté si té flasésh me njé ogean.
Por pérgatitja ime mé shérbeu miré. E mbaja té pasigurt 29-vjecaren
time veté dhe pa u dorézuar.

Pérgjigja ishte dérrmuese! Turma u egérsua, fjalé pér fjalé. U
ndjeva pak i mpiré kur dola nga skena ndérsa ata ishin ende duke
brohoritur dhe u ula atje, ndérsa fituesi mé i larté jepte fjalimin e tij.
Ai béri njé puné té miré, por mé duhet ta pranoj, u ndjeva shumeé
miré gé CEO erdhi dhe mé pérgézoi duke fituar konkursin toné té
vogeél privat. Ishte padyshim njé moment pércaktues pér té ardhmen
time.

Ai fjalim humbi pér njé kohé shumé té gjaté, por njé kopje ishte
zbuluar sé fundmi. Nése déshironi ta dégjoni, mund ta béni
népérmjet késaj lidhjeje:

www.networkmarketingpro.com/calltoaction

Zéri im tingéllon pak mé i ri, por gjithsesi jam uné.
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Pér té pérmbledhur kété grup aftésish, mbani mend disa gjéra mé
té réndésishme:

Kur jeni duke kérkuar, ju jeni lajmétari—jo mesazhi. Higni
veten nga rruga dhe pérdorni mjetet e palés sé treté.

Mésoni té tregoni historiné tuaj né njé ményré gé do ta béjé
kandidatin tuaj kureshtaré pér té dégjuar mé shumé.

Kur béhet fjalé pér prezantimin para njé grupi njerézish,
pérgatitja éshté thelbésore. Kur jeni té pérgatitur, éshté
argétuese.
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KAPITULLI VII

Aftésia # 4 -Duke ndjekur
kandidatét tuaj

se pasuria é&shté né vazhdim. Uné mendoj kjo éshté e

vérteté, sepse shumica e njerézve né MLM nuk e ndjekin
fare, té paktén jo si profesionisté. Ju duhet té kuptoni disa koncepte
Bté réndésishme nése do ta zotéroni kété aftési.

N & rrjetin e marketingut multidimensional (MLM), ata thoné

Koncepti #1-Pércjellja éshté té béni até, pér té
cilén keni théné se do ta béni.

Nése thoni se do té telefononi né njé kohé té caktuar, atéheré
béjeni.

Profesioni i marketingut né rrjet éshté plot me njeréz gqé marrin
pjesé té gjithé té emocionuar njé minuté dhe mé pas humbasin nga
aksion né tjetrin.

Drejtoni biznesin tuaj népérmjet njé kalendari fizik ose
elektronik.

Béhuni personi qé bén até gé ata thoné se do té béjné. Njerézit do
ta respektojné até.

Kam shitur pasuri té paluajtshme njé vit para se té pérfshihesha
né Network Marketing. Babai im dhe partneri i tij zotéronin
kompaniné. Njé dité gé isha né zyré dhe njé zotéri me emrin Chuck
Aycock u shfag né njé takim né orén 10 té méngjesit me babané tim.
Ishte Ora 9:55 e méngjesit dhe babai im nuk ishte ende né zyré. Uné
e pérshéndeta Cakun dhe i thashé se isha i sigurt se babai im do té
vinte sé shpejti. Né orén 10:00. saktésisht, Caku u ngrit dhe tha:
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“Eshté ora 10. Babai juaj nuk éshté kétu. Thuani t& mé telefonojé
nése déshiron té ricaktojé takimin.”

Nuk mund ta besoja. Ai erdhi deri né zyré vetém té largohesh 30
sekonda pas takimit? Uné i thashé: “Z. Aycock, jam i sigurt se ai do
té jeté kétu ¢cdo minuté. Nuk ka nevojé té largoheni.”

Dhe mé pas mé tha dicka gé nuk e harrova kurré. Ai tha:

“Bir, ose je herét ose je voné. Ai €shté voné dhe koha ime €shté e
vlefshme. Léreni té mé telefonojé nése déshiron ta riplanifikojé.”
Dhe ai u largua!

Babai im u shfaq né orén 10:10 té méngjesit duke pritur té
takonte Chuck-un. | tregova se ¢faré ndodhi dhe ai mbeti i shtangur
si uné. Babai im zakonisht nuk vonohej ose ashtu dicka. Até méngjes
té vecanté ai ishte thjesht pak i rastésishém me kohén e tij. Ai e
ricaktoi takimin dhe vura re me kalimin e viteve gé ishte babai im
GJITHMONE herét pér takimet e tij me zotin Aycock.

Cili éshté mésimi né kété histori? Pér mua, mésimi ishte qé
njerézit respektojné njé person gé bén até gé thoté se do té béjé.
Njerézit gjithashtu respektojné njé person gé vleréson kohén e tyre.
Nése thoni se do té ndigni né njé kohé té caktuar ose né njé ményré
specifike, ose béjeni ose riplanifikojeni shumé pérpara kohén e
caktimit tuaj té takimit.

Koncepti #2—Arsyeja e vetme pér té pasur njé
ekspozim éshté pér té vendosur ekspozimin e radhés.

Kur fillova, do ta mbyllja ¢do ekspozim me duke théné: "Cfaré
mendoni?" Askush nuk mé tha se ishte njé nga gjérat mé té kégija
pér té béré. Mé dukej njé gjé e natyrshme pér té théné, por rezultatet
e mija ishin té tmerrshme.

| kérkova ndihmé njé prej mentoréve té mi té hershém dhe ai tha:
“Eric, e vetmja arsye pér t€ pasur njé ekspozim &shté té krijosh
tjetrin ekspozim."
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Kjo ma shpértheu mendjen. Mendova arsyen pér té pasur
ekspozimin ishte pér té marré personin e regjistruar! Ai vazhdoi té
shpjegonte gé nése pérfundoni ¢do ekspozim duke vendosur
ekspozimin tjetér, atéheré kandidati pérfundimisht do té edukohet
pér mundésiné dhe té marré njé vendim té informuar.

Qéllimi né mendjen time ndryshoi nga "marrja" e kandidatit né
ekspozimin e paré vetém pér té mbajtur gjallé procesin duke
vendosur deri né ekspozimin e radhés pasues, pastaj tjetrin dhe até
mé pas, derisa té merrnin njé vendim. Kur béra kété pérmirésim té
VOgQél, rezultatet e mia u pérmirésuan né ményré dramatike.

Ne folém mé herét se si té ftojmé né ményré profesionale
kandidatét pér té hedhur njé véshtrim né até gé ju keni pér té ofruar.
Né fund té atij procesi, ne kemi kaluar népér disa hapa pér té ngritur
ekspozimin TIETER, gé do té thoté thirrjen tuaj pasuese. Kjo ishte e
jotja, takimin e radhés.

Kur ta béni até telefonaté, do t'i pyesni nése kané rishikuar
materialin. Ata do té thoné, "Jo, nuk e kam béré", ose do té thoné,
"Po, e béra." Le té flasim pér ményrén se si do ta konfiguroni
ekspozimin e radhés né té dyja rastet.

Nése ata thoné jo, ata nuk patén mundési té shqyrtojné
materialet, éshté e réndésishme gé té mos shfaqni pakénagésiné tuaj
ndaj tyre, mungesa e pércjelljes. Tingéllon gesharake, por shumé
njeréz thjesht hidhen né kandidatét e tyre me: “Mendova se thaté se
do ta bénit, mund ta shihnit me siguri!” Natyrisht, kjo nuk do té
ndihmojé né ndértimin e késaj marrédhénie té miré pér té cilén po
punoni.

Ményra mé e miré pér t'u pérgjigjur éshté: "Kjo éshté né rregull.
Uné e kuptoj ndonjéheré jeta béhet e zéné. Kur mendoni se mund ta
béni até, me siguri?” Tani, ju mund té thoni "me siguri, me siguri"
éshté pak shumé, por uné e kam pérdorur até pér dekada né kété
situaté pasuese, dhe e béj sepse funksionon. Né c¢do rast, pérdorni
ciléndo gjuhé gé déshironi té pérdorni pér té konfiguruar herén tjetér
dhe pér té ecur népér té njéjtat hapa pér té marré zotimin. Pasi ta
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keni, duke pérfshiré datén dhe orén e thirrjes sé radhés (ekspozimit
té radhés), mé pas mbylle telefonin dhe telefonoji kur té thuash se do
ta bésh.

Nése i telefononi né orén e planifikuar dhe ata ende nuk e kané
béré, rishikuar materialin, thjesht pérsérisni procesin derisa ta béjné.

Mbani mend, ata po caktojné takimin dhe ju jeni né ményré
profesionale duke ndjekur ashtu si¢ thaté se do ta béni.

Nése telefononi klientin tuaj dhe ata thoné po, ata e kané
shgyrtuar materialin, ju do t'u béni atyre disa pyetje inteligjente.

Sé pari, ju NUK do té pyesni: "Cfaré menduat?"

Kjo thjesht fton pjesén kritike t& mendjes sé kandidatit, té dalé
me kundérshtime pér t'u pérpjekur té tingéllojé i zgjuar.

Pyetja mé e miré vijuese qé kam pérdorur ndonjéheré éshté:
"Cfaré ju pélgeu mé sé shuméti?” Kjo pyetje do t'ju ¢ojé né njé
pozicion shumé pozitiv, do té ju api drejtim dhe do t'ju japé té dhéna
pér nivelin e interesit té tyre.

Nése ata thoné "produkti*, atéheré ekspozimi juaj i ardhshém do
té ndodhé gé ndoshta té keté té b&jé me produktin. Nése ata thoné
"liria financiare", atéheré ekspozimi juaj i ardhshém do té jeté i
lidhur me mundésité.

Njé pyetje tjetér e mrekullueshme pér té béré éshté "Né njé
shkallé nga njé deri né 10, ku njé éshté zero interes dhe 10 éshté gati
pér té filluar menjéheré, ku je tani?" Me kété pyetje, cdo gjé mbi njé
éshté MIRE. Do té thoté se kané njéfaré interesi.

Shumicén e kohés do té merrni digka si pesé ose gjashté.

Pavarésisht se ¢faré numri ju japin, gjithcka gé do té béni éshté t'i
pyesni se si mund t'i ndihmoni té arrijné njé numér mé té larté.

Zakonisht kjo pérgjigje do té shkojé pérgjaté vijave se si ata u
pérgjigjen, "Cfaré ju pélgeu mé shumé?"
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Nése pérgjigja éshté shumé pozitive dhe numri éshté mjaft i larté,
ju mund té shkoni direkt né procesin e mbylljes (ne do ta mbulojmé
até né sesionin tjetér). Nése nuk éshté njé drité jeshile e dukshme,
atéheré do ta béni thjesht planifikimin, ekspozimin e radhés.

Ata mund té déshirojné ta provojné produktin, késhtu gé ju
ndihmoni ta béjné kété atéheré dhe caktoni njé daté vijuese—njé
kohé pér t'i telefonuar dhe kontrolluar mbi pérvojén (ekspozimin
tjetér). Ata mund té déshirojné té kuptojné planin e kompensimit,
késhtu gé ju vendosni njé kohé pér té marré sé bashku dhe rishikoni
até (ekspozimin e radhés). Ata mund té duan té flasin me
bashkéshortin, késhtu qé ju i dérgoni né shtépi me materiale ata
mund té ndajné me bashkéshortin e tyre dhe té caktojné njé takim
dhe kohén kur do té ndigni (ekspozimin tjetér). Cfarédo qofté ajo
éshté, ju kurré nuk pérfundoni njé ekspozim pa vendosur tjetrin.
Kurré! Nése e béni, ka mbaruar. Kjo éshté ajo g¢ mé ndodhte né
fillim. Uné do té le diké té shikojé mundésiné. Kur ata kishin béré,
uné do té thosha, "Pra, ¢faré mendoni?" Ata zakonisht mérmérisin
dicka si, "Do t'ju njoftoj”, ose "Uné do té kthehem tek ju," ose, "Mé
duhet t&é mendoj mé shumé pér t&", ose dicka té ngjashme. Dhe poof,
ata ishin zhdukur. Pastaj, kur u pérpoga t'i telefonoja, thjesht po i
shgetésoja. E gjithé kjo ndihej e pakéndshme.

Dikur ndryshova pér té mos pérfunduar kurré njé ekspozim mé
paré duke vendosur tjetrin, gjithcka ndryshoi pér miré.

Uné isha profesionist. Isha né kontroll. Kandidati kishte mé
shumé respekt pér mua dhe pér mundésiné. E gjithé kjo ndodhi nga
Ky njé ndryshim i vogél né mendési.

Koncepti # 3 — Duhen mesatarisht katér deri né
gjashté ekspozime pér personin mesatar gé duhet té
bashkohet

Kur njerézit nuk e kuptojné se e vetmja arsye pér njé ekspozim
éshté pér té ngritur ekspozimin tjetér, ata véné shumé presion mbi

Fage 87



GoPro Eric Worre

kandidatét e tyre dhe mbi veten e tyre. Né “disa duan, disa jo, dhe
cfaré, mé pas” kultura MLM, njerézit godasin mbi njé person njé
heré, dhe nése nuk bashkohen menjéheré, ata largohen dhe nuk
vazhdojné mé. Né shumé raste, ata e marrin até hap mé tej duke
démtuar marrédhénien me kandidatin, me géndrimin e tyre.

Profesionistét e kuptojné se duhen mesatarisht katér né gjashté
ekspozime pér njé kandidat pér t'u pérfshiré. Qéllimi i tyre éshté
edukimi dhe mirékuptimi. Eshté e véshtiré t& edukosh diké né njeé
ekspozim té vetém. Pra, ata i marrin ato nga ekspozimi né ekspozim
ndaj ekspozimit, duke e ditur se pérfundimisht do té zhytet brenda.
Pérmes ati procesi, ata gjithashtu ndértojné njé marrédhénie mé té
forté me kandidatét. Ata forcojné migésingé. Kjo ndihmon né
ndértimin e besimit dhe njerézit kénagen duke punuar me njeréz gé u
pélgejné.

Katér deri né gjashté ekspozime é&shté njé mesatare, gé do té
thoté se pér ¢do person gé bashkohet né ekspozimin e paré, ka pér té
gené njé person qé kérkon mé shumé se 10 ekspozime pér t'u
bashkuar. Ju thjesht kurré nuk e dini. Disa nga njerézit mé té miré né
marketingun né rrjet u kérkuan pér vite pérpara se té bénin
pérfundimisht vendimin pér té marré pjesé né kété mundési.

Mbani urgjencén tuaj — por Kini durim.

Koncepti #4 — Kondensoni ekspozimet pér rezultate mé
té mira

Pozerét e presin diké njé heré dhe vazhdojné. Amatorét e presin
kandidatin e dikujt pérmes disa ekspozimeve me kalimin e kohés.
Profesionisté kondensoni ato ekspozime né kohén mé té shkurtér gé
éshté e mundur. Njerézit jané té zéné. Ata jané vazhdimisht té hutuar
nga jeta.

Fage 88



GoPro Eric Worre

Kur po i afroheni pér té treguar dicka té re, &shté e réndésishme
té mbash interesin e tyre; ményra mé e miré pér té béré gé do té thoté
té grumbullohen ekspozimet sa mé afér njéri-tjetrit.

Nése ecni ngadalé, mund té filloni duke i kérkuar ata té
kontrollojné nje video. Pastaj disa javé mé voné, kérkojini ata té
dégjojné njé konferencé telefonike. Pastaj njé muaj mé voné, béjini
té marrin pjesé né njé webinar.

Pastaj, pas njé muaji tjetér, ftojini ata né njé telefon me tre
drejtime telefononi me ta dhe ndonjé shpérndarés tjetér. Ky proces i
ngadalté éshté i véshtiré, sepse ndérmjet ¢cdo ekspozimi ato priren té
shpérgendrohen nga jeta. Mund té jeté thuajse sikur té filloni nga e
para ¢do heré.

Nga ana tjetér, nése kané shikuar njé video, mé pas bashkohuni
né njé telefonaté konferencé, mé pas provoni produktin, mé pas
béjeni njé webinar, mé pas merrni pjesé né njé telefonaté me tre
drejtime, mé pas ejani né njé takim té drejtpérdrejté (ose c¢farédo
kombinimi té ekspozimeve gé pérdorni né kompaniné tuaj), dhe béni
té gjitha né njé javé, ju i jepni atyre mundési pér té menduar vértet se
si mund té ndryshojé kjo jetét e tyre.

Pyetje dhe kundérshtime

Né cdo hap té procesit té rekrutimit, do té hasni pyetje dhe
kundérshtime. Kjo éshté e natyrshme. Shumé heré kandidati juaj
thjesht do t'i sjellé ato té tingéllojné inteligjente.

Ata nuk duan té duken té lehté, késhtu gé hedhin kundérshtimet
pér t’u ndjeré mé miré. Ményra se si reagoni €shté jashtézakonisht e
réndésishme.

Nése veproni né mbrojtje, do té mbillni njé faré dyshimi né
mendjet e tyre. Nése veproni né ményré fyese, do t'i largoni ata.
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Mos harroni, géllimi yné éshté edukimi dhe mirékuptimi. Jo pér
té fituar njé argument. Detyra joné éshté té ndihmojmé té verbrit té
shohin.

Kur dikush ngre njé pyetje negative ose nése ju ofron njé
kundérshtim, gjithcka gé ata po béjné né té vérteté éshté tju
ndihmojné pér té identifikuar njé nga pikat e tyre té dobéta. Eshté e
dobishme té dini se ¢faré kéto jané késhtu gé ju mund té ndihmoni
kandidatét tuaj né eliminimin e tyre.

Uné do tju jap disa taktika specifike pér tju ndihmuar té
kapérceni kundérshtimet, por gjéja gqé dua té mbani mend dhe
shpenzoni mé shumé kohé duke u fokusuar né koncepte. Taktikat
vijné dhe shkojné. Konceptet jané té pérjetshme.

: Kam zbuluar se kundérshtimet bien né njé nga dy kategorité. :
. E para éshté besimi kufizues i kandidatéve né aftésité e tyre. Ata :
. nuk jané té sigurt se mund té jené té suksesshém. Te e dyta éshté
njé besim kufizues né marketingun né rrjet. Ata nuk jané té
. sigurt gé¢ Marketingu né rrjet do ti ndihmojé ata té arrijné :
. géllimet e tyre né jeté. :

Pér té dyja kategorité, njé nga konceptet mé té mira éshté
empatia - si lidheni me njerézit. Dhe ményra mé e miré gé di pér t'u
lidhur njerézit duhet t'i béni té ditur se ju jeni ashtu si¢ jané ata. Ju
Kishit té njéjtat dyshime, té njéjtat pyetje, té njéjtén friké, dhe ju i
kapércyet ato. Besoni apo jo, historia juaj (dhe tregimet e té tjeréve)
do té béjé mé shumé pér ju né tejkalimin e kundérshtimeve sesa
ndonjé gjé tjetér.

Ekziston njé taktiké e vjetér e quajtur "Ndjehu/Ndjehu/Gjej".
Punon me konceptin e empatisé. Kur njé kandidat ofron njé
kundérshtim, ju pérgjigjeni me: “Uné e di se si ndihesh. Edhe uné u
ndjeva né t€ njéjt€n ményré herén e paré. Por ja ¢faré gjeta.” Mund
té pérdorni mjaft fjalé pér fjalé dhne me sukses té madh. Ju gjithashtu
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mund ta modifikoni até bazuar mbi historiné tuaj dhe perspektivén
tuaj.

Kur kandidatét kané njé besim kufizues
né aftésité e tyre

Kundérshtimet e zakonshme né kété kategori jané:

"Nuk kam para”, "Nuk kam kohé", "Nuk éshté gjéja ime, "Uné
nuk jam shités”, "Uné nuk njoh askénd", ose "Uné jam shumé i
vjetér / shumé i ri / nuk kam pérvojé."

Disa njeréz mésojné gasje té zbukuruara ku ju béni té dukeni té
zgjuar dhe kandidati duket budalla.

“Nuk keni para? A keni njé faturé kabllor? A ke celular? A dilni
ndonjéheré pér darké? Ju keni shumé para. Eja, zgjohu!”

Ose,

“Nuk keni kohé&? Sa kohé déshironi té keni né realitet né jetén
tuaj? Ju duhet té ndryshoni nése déshironi gé jeta e juaj té
ndryshojé!”

Si ndiheni kur e lexoni até? Si do té ndiheshit nése do tfju
thoshte dikush? Shumé keq, apo jo? Njé gasje mé e miré éshté té
lidheni me personin dhe té tregoni historiné tuaj.

Kur njé person mé thoté, "Uné thjesht nuk i kam paraté e duhura
tani," pérgjigiem uné, "Uné pata té njéjtén sfidé. nuk kisha para té
mjaftueshme pér té paguar faturat e mia, e lére mé té nis njé biznes
té ri.

Por kur mendova pér kété, kuptova nése nuk kisha mjaft para pér
té paguar faturat e mia tani, si do ta ndryshoja té ardhmen time? U
lodha duke géndruar prapa. U lodha gjithmoné né pérleshje me jetén.
Doja mé shumé nga jeta. Késhtugé, e dini se c¢faré béra? — Gjeta njé
ményré dhe Ky ishte vendimi mé i miré gé kam marré ndonjéheré.
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MEé lejoni t'ju pyes dicka... nése vértet mendonit se ky ishte njé
shans gé ju té merrni kontrollin e té ardhmes suaj financiare, a
mendoni se mund té gjeni njé¢ ményré pér ta realizuar até?”

Nénté nga 10 veta ata do té pranonin se mund té gjenin njé
ményré. Pérséri, harroni fjalét e sakta dhe pérgendrohuni te koncepti.

Uné u thashé se isha njésoj si ata, me té njéjtin kundérshtim.

Uné u tregova pér dhimbjen time. Dhe u thashé se gjeta njé
ményré pér ta zgjidhur até. Si rezultat, ne u lidhém. Ne u lidhém me
njéri-tjetrin. Ishim né té njéjtén barké me té njéjtat shpresa dhe
éndrrat.

Dhe nése nuk do té kisha njé histori personale gé do té
krahasohej me té tyren, do té tregoja historiné e njé personi tjetér. Ka
plot histori brenda kompanisé suaj gé mund té lidhen virtualisht me
cdo situaté. Pra, kur njé kandidat ju thoté kundérshtimin e tij, mund
té thuash, “E di se ¢faré do t€ thuash. Uné kam njé mik & kishte t&
njéjtin problem té sakté dhe mé lejoni t'ju tregoj historiné e tyre."

A mund té shihni se si do té funksiononte kjo gasje me té gjitha
kundérshtimet e bazuara né bindjet kufizuese té njé personi pér veten
e tyre dhe jetén e tyre? Koncepti éshté i thjeshté, éshté i provuar dhe
rezultatet jané té mahnitshme.

Kur njerézit kané besime kufizuese rreth
marketingut né rrjet

Kjo kategori pérfshin:

"Eshté kjo MLM?"(Marketing Multidimensional)
"Eshté kjo njé nga ato gjéra?"

"Eshté kjo njé skemé piramidale?"

"Uné nuk jam i interesuar pér MLM."
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"Uné nuk dua té shgetésoj migté e mi* dhe,
"Sa je ti duke fituar?"

Le té fillojmé me até gé ngjall friké né zemra, nga shumica e
njerézve né profesionin toné — "Eshté ky MLM?", ose variacione si,
"Eshté kjo njé nga ato gjéra?" ose, “Eshté kjo njé skemé piramidé?”
ose, "Uné nuk jam i interesuar pér MLM."

Disa njeréz ¢menden pak kur dégjojné kété pyetje.

Ata thoné: “Skema piramidale? Si ¢do korporaté né Boté? Ashtu
si geveria? Do thuash keshtu?!”

Né vend gé té ¢cmendeni pér kandidatét tuaj, &shté e réndésishme
gé té kuptoni se nga vjen kjo pyetje. Eksperienca ime mé ka treguar
se zakonisht njihnin diké gé bashkohej pa sukses, ose pérndryshe e
kané béré veté (zakonisht ata sapo blené njé bileté llotarie virtuale
si¢ e pérshkrova mé paré dhe nuk u shpagua). Ky skenar pérfagéson
shumé miré 90% té njerézve gé do té béjné kété lloj pyetjeje. Pjesa
tjetér e tyre kané dégjuar pér mundési té tilla dhe jané me té drejté
skeptiké ndaj premtimit pér t'u pasuruar shpejt.

Nése ata béjné kété lloj pyetjeje me ndonjé lloj emocioni, e di gé
kané gené té pérfshiré né€ nj€ moment, késhtu g€ them: “Prisni njé
minuté. Ju keni njé histori. Cfaré ndodhi? A keni gené i pérfshiré né
marketingun e rrjetit né njé moment?” Pastaj thjesht 1érini t’u
tregojné historiné e tyre. | hap ato. Ul mbrojtjen e tyre. Dhe ua lejon
té béni disa pyetje né lidhje me pérvojén e tyre.

Mé lejoni t'u jap njé shembull tipik. Uné jam duke kaluar népér
proces timin, procesi i ftesés kur klienti thoté: “Prit njé minuté. Eshté
ky MLM?” Dhe e thoné me emocion. Uné i pérgjigjem: "Oh, ti e ke
njé histori né kété drejtim? E keni provuar né njé moment? Cfare
ndodhi?"

Ata thoné: "Po, u bashkuam me njé kompani disa vite mé parg,
bleva njé produkt dhe humba paraté e mia.” Uné i pérgjigjem: "Cfaré
ju bén t€ mendoni se ka gené arsyeja qé€ nuk keni pasur sukses?”’
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Ata thoné: “Epo, miku im mé foli pér kété. nuk kisha shumé
kohé dhe mendova se mé shumé njeréz do té bashkoheshin
menjéheré, por ata nuk e béné. Mendoj se sapo kam humbur
interesin.” Uné 1 pérgjigijem: “Ah ti mendon se e ke béré vértet njé
hap t€ drejté?”

Ata thoné "Jo, jo me té vérteté". Uné pérgjigjem, "A mendoni se
Rrjeti Marketingut ishte problemi? Apo mendoni se ndoshta koha e
juaj nuk ishte e duhur. A nuk ishte koha e duhur?” Ata thong,
"Ndoshta ishte koha".

E shihni dinamikén? Uné kam pasur mijéra nga kéto biseda dhe
jané té gjitha paksa té ndryshme, por nése béni disa pyetje dhe jané
migésore gjaté procesit, ju keni njé mundési madhe pér t'i ndihmuar
gé té heqin qgafe pikén e tyre té verbér dhe hidhini njé sy asaj qé keni
pér té ofruar.

Pérvec késaj, ju mund té lidheni me ta duke théné se e kishit té
njéjtin kundérshtim fillimisht dhe duke u théné atyre se si e keni
kapércyer até. Nése dikush pérdor fjalén "piramidé” me mua, uné
gjithmoné them:

“Oh jo. Skemat piramidale jané té paligjshme dhe uné nuk do té
isha kurr€ 1 pérfshiré me dicka té paligjshme.”

Pér njerézit gé pyesin pa emocione té lidhura, uné zakonisht
pérgjigjem me: “Po, ky éshté Marketingu né Rrjet. A e dini ndonjé
gj¢ n€ lidhje me t€? A keni njohuri” Pérséri, po b&j pyetje dhe po
pres pér pérgjigjet. Nga ato pérgjigje, uné béj mé shumé pyetje, dhe
pérmes procesit mund té arrij géllimin tim té arsimimit dhe té té
kuptuarit.

"Uné nuk dua té shgetésoj miqté e mi*, éshté pak mé ndryshe.

Pérséri, uné lidhem me ta duke treguar historiné time ose histori
té dikujt tjetér. Dhe mé pas béj pyetje si: “Cfaré t&€ bén t€ mendosh se
do t€ shgetésonit miqté tuaj?” ose, “Nése vértet besonit né produktin,
a do t'i njoftonit miqté€ tuaj pér t€?”” dhe
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“Nése mund t'ju tregoja se si e ndajmé két€ produkt me té tjerét
pa u ndjeré apo tingélluar si njé katran shitjesh, do té ishte kjo té
ndihmon ty?"

E fundit né kété kategori éshté, "Sa jeni duke fituar?"
Nése tashmé po béni para, kjo éshté njé pyetje e mrekullueshme.

Nése nuk jeni, pérgjigja juaj varet nga sa kohé keni gé kené gené
I pérfshiré. Nése je krejt i ri, mund t'u thuash qé sapo ke filluar. Nése
keni gené prané pér njé kohé dhe jo duke béré ende para té médha, ju
mund t'u thoni atyre se po punoni kété me kohé té pjesshme dhe jeni
vértet t€ emocionuar pér té ardhmen tuaj. Ju mund té thoni gjithashtu
se jeni té emocionuar pér té ardhmen tuaj me kété kompani, sepse e
dinit se gjérat nuk do té ndryshonin nése ju, nuk béni digcka pér t'i
ndryshuar ato.

Ményra tjetér pér t'iu pérgjigjur éshté té tregoni historiné tuaj dhe
mé pas té tregoni histori té njerézve qé njihni, té cilét po béjné para
té mira.

Ju madje mund té sugjeroni té konfiguroni njé bisedé telefonike
me ata njeréz gé té mund té ndihen mé rehat pér mundésiné.

E gjithé kjo kérkon praktiké, por nése i hidhni poshté konceptet,
do ta kuptosh se béhet e lehté. Dhe gjéja tjetér qé duhet ju
inkurajojmé éshté se do té keni vetém njé pjesé té vogél té té njéjtave
kundérshtime pér pjesén tjetér té karrierés suaj. Nuk ka asgjé té re
kétu.

Ajo gé kam renditur né kété seksion ka té béjé me gjithcka gé
ekziston. Mbani mend, géllimi yné éshté edukimi dhe mirékuptimi.
Kjo éshté njé pjesé e procesit gé e bén até géllim realitet.

Fage 95



GoPro Eric Worre

KAPITULLI VIII

Aftésia #5—

Duke ndihmuar kandidatét
tuaj, bénuni klienté ose
Distributoré

Kjo aftési éshté njé nénprodukt natyror i ndjekjes profesionale.
Ndérsa ecni pérmes ekspozimit pas ekspozimit, synimi yné pér
edukimin dhe mirékuptimin do té realizohet. Por kjo nuk do té thoté
gé kandidati do té ndodhé té dalé dhe tju kérkojé njé formular
porosie, ose njé aplikim. Eshte detyra juaj pér t'i udhéhequr ata drejt
njé vendimi. Celési i suksesit né kété fushé éshté njé kombinim i té
pasurit géndrim i miré dhe bérja pyetjeve té mira. Qéndrimi i miré
do té thoté ményra se si e mbani veten. Fjalét dhe veprimet tuaja do
ta ndihmojé kandidatin tuaj té ndihet mé i sigurt pér t'u bashkuar
mundésia juaj ose ata do té mbjellin farat e dyshimit. Né vitet e mia
té hershme, géndrimi im ishte i tmerrshém. Po pérpigesha té "marré"
njerézit né vend gé té ndjek géllimin mé fisnik té edukimit dhe
mirékuptimit, dhe kandidatét mund té ndjejné synimet e mia.

Isha shumé i lidhur emocionalisht me rezultatin. Ju madje mund
té them se isha nevojtar. Sa heré qé shkoja né kété pjesé té procesit,
uné me té vérteté, me té vérteté e doja até. Pérséri, kandidati mund té
ndjehet lidhja ime emocionale dhe kjo zakonisht i trembte ata larg.

60

Né mungesé té rezultateve dhe pa e kuptuar fare, uné fillova té
supozoj se njerézit nuk do té ishin té interesuar. Dhe ai supozim
filloi té depértonte né gjithcka, gjé Q& coi né rezultatin e
parashikueshém i mosbashkimit té kandidatit.
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Shumicén e kohés nuk isha i pérgatitur si¢ duhet. nuk kisha
aplikacione, materiale fillestare ose c¢farédo tjetér gé ishte e
nevojshme.

Mendoni pér ndikimin e ndérgjegjeshém gé kishte kjo tek
kandidatét. Mé dukej sikur ishte projektuar pothuajse gjithcka gé
béra mungesé besimi dhe mungesé profesionalizmi.

Né vend gé té béni pyetje dhe té dégjoni me vémendje pérgjigjet,
uné vetém fola dhe fola dhe fola. Isha mé i fokusuar té jem
interesant, sesa té jem i interesuar. Kandidatit nuk i pelgen kjo.
Askush nuk e bén. Késhtu, pérséri ndoga modelin tim t& modelimit
té profesionistéve.

Pashé se ¢faré béné mbyllésit mé té miré dhe fillova té kopjoj ata.
Kam intervistuar interpretuesit kryesoré pér té kuptuar se cfaré ata
béjné ndryshe. Dhe daléngadalé fillova té shoh té metat e mia né
gasje.

Sé pari, mésova se profesionistét jané té shképutur emocionalisht
nga rezultati. Me fjalé té tjera, géllimi i tyre éshté edukimi dhe té
kuptuarit ndérsa ndihmoni njé kandidat té marré njé vendim qé do té
ndikonte pozitivisht né jetén e tyre. Ato jané e kundérta e nevojave.
Ata nuk po pérpigen té "marrin™ askénd. Ata jané singerisht thjesht
duke u pérpjekur pér té ndihmuar.

Sé dyti, ata jané shumé supozues né gasjen e tyre. Ata presin qé
personi té bashkohet pér shkak té besimit té tyre se mundésia qé do
té pérfitonte kandidati éshté kaq e forté. Ata jané shkémb té ngurté.
Shumé prej tyre tronditen singerisht kur njé person vendos pér té
mos u pérfshiré.

Sé treti, ishte interesante té mésoje se ata promovojné veten aq sa
promovojné produktin ose mundésing. Cfaré do té thoté se ata
ndihmojné kandidatin t¢ marré vendimin duke théné: "Mé merr
mua!" Kur ata promovojné veten, nuk éshté késhtu si, "Uné do té béj
gjithcka pér ju." Ishte mé shumé si “Ne kemi njé produkt dhe njé
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mundési té shkélgyer, por uné jam pér gé do ta cojmé kété gjé né
krye dhe ne mund ta b&ymé até s€¢ bashku.”

Kjo u jep njerézve rehati t€ madhe kur e diné se nuk e béjné kété,
duhet té mésojné gjithcka veté.

Sé katérti, ata jané gjithmoné té pérgatitur. Gjithmoné. Ata kané
gjithcka ata duhet té béjné njé person té fillojé menjéheré né vend.

Dhe sé pesti, ata béjné pyetje pas pyetjeje dhe jané dégjues té
mrekullueshém. Ata veprojné si njé konsulent gé ndihmon njé
person me njé problem. Konsulentét mé té miré né boté duhet té
béjné njé mori pyetjesh pérpara se té ofrojné njé zgjidhje.

Profesionistét e marketingut né rrjet pérdorin pyetjet si mjeti tyre
mé i fugishém.

Si¢c mund ta imagjinoni, m'u desh njé kohé pér t'i kuptuar té
gjitha kto dhe kjo ishte vetém gjysma e betejés. Eshté njé gjé té kesh
informacionin dhe éshté tjetér gjé ta vésh né veprim. Uné nuk isha
aq i talentuar sa profesionistét, por uné mund té modeloja até gé ata
e béné, késhtu gé uné thjesht fillova té sillesha sikur ata vepruan.

Veproja 1 shképutur emocionalisht (né té vérteté nuk isha né
fillim);

Fillova té veproja me shumé supozim se njerézit do té
bashkoheshin (Uné me té vérteté nuk isha né fillim); Fillova t'u them
njerézve, "dhe ti me kupton!" (edhe pse nuk e mendoja se ishte kaq i
madh pérfitimi né fillim); kam qgené gjithmoné i pérgatitur; Fillova té
bé&j shumé pyetje, duke u fokusuar mé shumé tek té genit i interesuar
sesa interesante.

Dhe me kalimin e kohés, uné veproja gjithnjé e mé pak dhe
besoja gjithnjé e mé shumé. E njéjta gjé mund té ndodhé edhe pér ju.

Le té flasim pér pyetje. Nése do té ishit konsulent dhe detyra juaj
ishte té kuptoni nése njé mundési ishte e pérshtatshme pér klientin
tuaj, cfaré do té bénit? Do té bénit pyetje apo jo?
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Duke punuar pér té ndihmuar njé kandidat té marré njé vendim
pozitiv né lidhje me mundésiné tuaj, ju do té béni té njéjtén gjé. Por
né vend gé té pyesni: "Cfaré menduat?" - qé nuk té con askund -
mésoni té béni pyetje gé té cojné né njé drejtim pozitiv.

"A kishte kuptim pér ju?"

"Cfaré ju pélgeu mé shumé nga ajo qé sapo paté?"
"Shumé emocionuese, apo jo?"

"A e shihni se si kjo mund té jeté njé mundési pér ju?"

Nga kéta shembuj, ai qé pérdoret mé shumé &shté: “Cfaré ju
pé€lgen mé sé shumti?” Pérgjigja pér két€ pyetje éshté pothuajse
gjithmoné pozitive dhe ju jep té dhéna pér zonén né té cilén ndodhen
mé té interesuarit.

Pastaj mé pélgen t€ them: “MEg lejoni t'ju béj njé pyetje. N& njé
shkallé nga 1 deri né 10, me njé kuptim qé keni zero interes dhe 10
duke gené se jeni gati pér té filluar tani, ku jeni?”

Ata do t'ju japin njé numér. Dhe zakonisht éshté e garté nga
numri i tyre se ata, ose kané nevojé pér mé shumé informacion mé
paré ata do té marrin njé vendim, ose jané té prirur drejt marrjes fillo
tani.

Nése mendoni se ata kané nevojé pér mé shumé informacion,
thjesht udhézojini ata ekspozimi i radhés qé do t'i ndihmojé mé
shumé. Por nése ndjeni se ata jané gati pér té filluar, pastaj béjné njé
seri prej katér pyetjesh.

Kjo “Katér Pyetje Afér” ka prodhuar efekt t€ fort€ dhe rezultate
té géndrueshme gjaté Kkarrierés sime. Nése e mésoni dhe pérdorni
até, do té habiteni se sa njeréz mund té ndihmoni.

Pyetja #1: “Bazuar né até q€ sapo keni paré, nése keni gené pér
té filluar me kété kompani me kohé té pjesshme, aférsisht sa do t'ju
duhet té fitoni né muaj né ményré gé pér ta béré kété té vlejé kohén
tuaj?” Né vend g€ t€ béni két€ pyetje, shumica e distributoréve thoné
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gjéra t€ tilla si: “Si do té déshironit t€ fitoni 10,000 dollaré né
muaj?” Mos e béni kété. Né vend té€ pérshkrimit ¢faré mendoni se ata
duan, thjesht pyetini se ¢faré do té duhej té ia vlen koha e tyre dhe
prisni pérgjigjen e tyre.

Pyetja #2: “Péraférsisht sa oré mund té keni né dispozicion gé té
angazhoheni ¢do javé pér t€ zhvilluar até lloj t€ ardhurash?” Tani ata
duhet té hyjné brenda kokés dhe té kontrollojné kalendarin e tyre
mendor pér té paré se sa kohé do té investonin pér ta marré até lloj
parash.

Pyetja #3: “Sa muaj do t'i punonit ato disa oré pér té zhvilluar
até lloj té ardhurash?” Kjo pyetja 1 bén ata t€ mendojné pér nivelin e
tyre té pérkushtimit nése duan té ardhurat nga pyetja #1.

Pyetja #4: “Nése mund t'ju tregoja se si t€ krijoni té ardhura e
(pérgjigja e tyre né pyetjen nr. 1) né muaj, duke punuar (pérgjigja e
tyre né pyetjen #2) oré né javé gjaté kursit (pérgjigja e tyre né
pyetjen nr. 3) muaj, a do té ishit gati per te filluar?" Né shumicén e
rasteve, ju do té merrni njé pérgjigje pozitive pér kété pyetje. Dhe
kur njerézit thong, "Sigurisht, mé trego si*, mund té nxirrni planin
tuaj té kompensimit dhe té vizatoni njé plani i arsyeshém i lojés pér
té arritur géllimet e tyre.

Ka raste té rralla kur njerézit ju japin numrat jorealiste. Ata mund
té thoné se duan 10,000 dollaré né muaj duke punuar dy oré né javé
pér njé muaj. nuk ndodh shpesh, por ndodh. Nése pérballeni me até
situaté, veproni si konsulent dhe thuaj: “Mé vjen keq, por
pritshmérité tuaja jané shumé té larta. Mund té arrini deri né 10,000
dollaré né muaj, por do té duhet mé shumé oré dhe mé shumé muaj
se sa jeni té gatshém té angazhoheni.

Nése jeni té gatshém t'i ndryshoni kéto pritshméri, ne mund té
flasim."

Nése nuk merrni njé pérgjigje pozitive pér katér pyetjet, éshté né
rregull. Thjesht do té thoté gé kandidati do té duhet té keté mé
shumé ekspozimet para se té jené gati. Programoni njé tjetér dhe
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pérsérisni kété proces kur té keni mbaruar. Kjo aftési do té kérkojé
praktike.

Por kjo éshté njé aftési gé do t'ju shérbejé pér pjesén tjetér té
karrierés tuaj.

Nése jeni té lodhur duke pasur shumé njeréz gé mendojné pér ju,
kjo do t'ju ndihmojé dhe nuk merrni masa té mjaftueshme.
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KAPITULLI IX

Aftésia #6—Té ndihmosh
merr distributorin e ri Fillo
Drejt

Né marketingun né rrjet, njerézit investojné pérpjekje t¢ médha,
kohé dhe para pér t'i béré njerézit té regjistrohen, dhe mé pas e
shpérdorojné até investim duke 1€né shpérndarésit e tyre té rinj pér té
kuptuar gjithcka veté. Profesionisté mos e béj kété. Ata vendosin
pritshmérité e duhura, ndihmojné né arritjen disa rezultate té shpejta
dhe mé pas vazhdojné té drejtojné distributorin e ri népér fazat e
shumta té profesionit toné.

Uné pata fatin té kisha njé mentor té hershém, Michael Nelson, i
cili ishte shumé i afté né drejtimin e shpérndarésve té rinj. Michael
nuk ishte né linjén time, por ai ishte gartésisht lideri pér mua né
qytet. Pérvec késaj, ai kishte shumé pérvojé né profesionin toné.

Késhtu qé e dégjova até gé tha, e shikoja até qé béri dhe mua mé
béri shumé pyetje.

Né ato dité, ai kishte njé zyré té vogél afér shtépisé sime, dhe
gjithmoneé rrija duke u bashkuar té mé tregonte dicka.

Michael ishte njé rekrutues shumé i larté. Ai sillte gjithmoné
njeréz té rinj. Dhe né shumé té madhe, njerézit e Michael bénin puné
té miré né biznes. Kjo nuk po ndodh me mua. Té pakté njeréz gé
rekrutova nuk béjné asgjeé.

Teksa shikoja Michael, e vura re se sa heré gé ai nénshkroi si njé
numér i ri, ai caktoi até gé ai e quajti njé "Né Lojé Planifikoni
intervistén.” Vendosa té modelojé até g€ ai béri. Pra tjetra kur ai u
takua me njé kandidat té ri, uné u ula pas tyre, afér mjafton pér té
mbajtur shénime né bisedén e tyre. Uné e béra kété disa heré, dhe u
befasua kur mésoi se ai kaloi té tjera gjéra intervisté e sakté kété
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heré. Mendova nése mund ta mésojé até intervisté proces, atéheré do
té kisha njé shans pér rezultatet e tij.

Intervju pér planit té lojés—Pjesa e paré

Ai vértetoi vendimin e tyre pér t'u béré distributor. Ai tha gjéra té
tilla si: “Urime pér marrjen e vendimit.

Uné jam krenar pér ju gé keni marré pérsipér jetén tuaj. Qé tani
mé tej, gjérat do té jené€ ndryshe pér ju dhe familjen tuaj.”

Gjithmoné duheshin mé pak se pesé minuta, por deri né fund té
tyre diskutim, ndonjé dyshim gé mund té kené pasur pér t'u béré ai
distributori ishte zhdukur. Ata ndjeheshin shk&lqyeshém.

Intervju pér planin e lojés—Pjesa e dyté

Ai vendosi pritshmérité e tyre. Ai e dinte se shumica e njerézve
hynin né biznesin toné me pritshméri jorealiste, késhtu thoshte
gjithmoné té njéjtat tre gjéra:

“Nése keni sukses né€ kété biznes, do té jeni ju ai g€ e krijon até
sukses, jo uné. Dhe, nése déshtoni né kété biznes, do té jeni ju gé e
Krijoni até déshtim, jo uné. Ju jeni Ai gé do té jeté ndryshimi midis
suksesit apo déshtimit. Jam kétu té té udhéheq né cdo hap té rrugeés,
por nuk mund ta béj pér ty. Une jam kétu pér té punuar me ju, por jo
pérju.”

Wow, ky ishte njé koncept radikal dhe kag i ndryshém nga ai me
bisedat gé béra kur nisa njé person! I thashé gjérat si, “Uné paguhem
nga ajo gé prodhon ti, késhtu gé né thelb punoj pér ty!"

Epo, cfaré lloj pritshmérie mendoni se kishte ai grup né mendjen
e shpérndarésit té ri? Uné do té thosha gjithashtu, "Ne do té shkojmé
té ndértojmé njé biznes sé bashku”, kur kjo nuk ishte vértet e vérteté.
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ATA nevojiten pér té ndértuar njé biznes. Uné mund té isha njé
burim, por nuk munda ta béja pér ta.

Gjéja tjetér qé ai tha ishte: “Detyra ime &éshté t'ju ndihmoj té
béheni 1 pavarur nga uné sa mé shpejt gé té jeté e mundur. A jeni
dakord? ky €shté njé qéllim 1 miré?”

Pérséri kjo ishte radikale, por kishte kuptim. Deri né até piké,
kisha njé grup qé ishte jashtézakonisht i varur nga uné. Vetém
atéheré béra dicka kur e shtyva. Por Michael kishte njé grup gé
prodhonte veté pa ndihmén e tij té vazhdueshme. Ai kishte dyfishim
dhe liriné. nuk e béra. Kjo e vendosi marrédhénien késhtu Michael
do té ishte mésuesi pér grupin e tij dhe jo skllavi. Ai mund t'u
tregonte atyre aftésité dhe mé pas ata mundén né ményré té pavarur
pér té ndértuar nga ajo pikeé e tutje.

Gjéja e treté g€ ai tha ishte: “Me siguri do té keté€ rritje dhe rénie
ndérsa ndértoni biznesin tuaj. Do té keté momente té mira dhe kohé
té kéqgija. Do ta di gé jeni né njé nga momentet e kégija kur ju nuk po
mé telefononi, nuk po paragiteni né takime, ju nuk jam né telefonata,
nése filloj té dégjoj justifikime - njé gjé e tillé.

Kur kjo ndodh me ju, dhe kjo ndodh me té gjithé, si do gé uné ta
trajtoj até? A doni gé uné té largohem ti vetem apo deshiron te jem
kembengules dhe te te kujtoj pse e morét kété vendim né radhé té
paré?”

Kjo ishte e shkélgyer sepse éshté e vérteté gé té gjithé do ta kené
kohét e vetédyshimit. Ai u béri té ditur se ishte e natyrshme dhe né té
njéjtén kohé, vendosi marrédhénien né ményré gé ai té ishte né njé
pozicion pér t'i kthyer ato kur ndodhi.

Cfaré arriti Michael me kéto tre koncepte?

Ishte shumé ndryshe nga premtimi i botés sic po béja uné, se
ishte si nata me ditén. Me qgasjen time, distributori do té ulej dhe do
té priste gé uné té performoja. Dhe nése do té isha gjithnjé shumé i
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z€né ose nuk mund té ndihmoja pér ndonjé arsye, u béra justifikim i
lehté pérse gjérat nuk po funksiononin.

Me ndihmén e Michael-it, njerézit e tij u béné té pavarur shpejt. Ai
do t'i stérviste heré pas here, por nuk do ta lejonte

grupin i tij ta pérdorin até si njé justifikim pér mungesé rezultatesh.
Ndérsa shpérndarésit e mi luftuan, ai lulézoi.

Intervisté e planit té lojés—Pjesa e treté

Michael kaloi njé listé kontrolli pér fillimin pér té ndihmuar
personin e ri, i cili ka shanset mé té mira pér sukses. E sakta plani do
té ishte i ndryshém pér cdo kompani, por koncepti ishte pér té béré
gjithcka t& mundshme pér té marré rezultate té shpejta.

Kétu jané disa shembuj té asaj gé mund té pérfshijé lista juaj e
kontrollit pér fillimin:

1Sigurohuni gé distributori juaj i ri éshté ngritur me produkte té
pérshtatshme. Pothuajse ¢do kompani ka produkte gé mund té
pérdoret personalisht nga distributori, pra sigurohuni gé personi juaj
I ri po e bén kété. Né varési té juaj kompania, kjo mund té pérfshijé
njé angazhim mujor. Eshte shume e réndésishme gé njerézit té
zhvillojné njé lidhje emocionale me produktet dhe kjo mund té
ndodhé vetém nése i pérdorin ato dhe duke shijuar pérfitimet. Pérveg
késaj, shumé kompani kané produkte gé mund té merren kampion
ose té pérdoren né demonstrime. Né até rast, distributorét e rinj
duhet té kené njé furnizim té pérshtatshém késhtu gé ato pérgatiten
si¢ duhet.

2 Sigurohuni gé distributori juaj i ri té jeté i konfiguruar me
mjete té pérshtatshme. Ne kemi folur pér réndésiné e mjeteve té
paléve té treta né ndértimin e njé Rrjeti t¢ madh dhe té suksesshém
Biznes marketingu. Distributori juaj i ri duhet té jeté pérgatitur pér té
ndihmuar kandidatét e tyre me mjetet gé do té ti cojé ato
profesionalisht né procesin e ekspozimit.
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3 Sigurohuni gé shpérndarési juaj i ri té lidhet. Shfagje ata si té
gjejné gjéra né fagen e internetit t¢ kompanisé, ku po mbahen
ngjarjet e ardhshme, kur kryesia po zhvillohen thirrje ose webinarg,
etj. Mos harroni, géllimi éshté t'i ndihmojmé ata té béhen té pavarur
sa mé shpejt té jeté e mundur.

Ky éshté njé hap i réndésishém pér ta béré kété géllim realitet.

4 Sigurohuni gé distributori juaj i ri té keté njé kuptim bazé té
planit té kompensimit. Ata nuk kané nevojé e diné né detaje né
fillim, por duhet ta diné té paktén té kuptoni pikat kyce dhe ¢faré do
té ndodhé financiarisht ndérsa kalojné népér nivelet e para.

5 Sigurohuni gé distributori juaj i ri té keté njé bazé té kuptuarit
se si té ftohen si¢c duhet kandidatét e tyre pér té kuptuar mé shumé
pér até qé ata kané pér té ofruar. Ju mund t'i shpétoni ata gé t€ mos
vrapojné atje dhe té flasin kokén me pak ose aspak rezultate duke u
dhéné atyre njé pérmbledhje té shkurtér si dhe pse funksionon njé
proces i ftesés profesionale.

Intervisté né planin e lojés—Pjesa e katért

Michael ndihmoi distributorin e ri té krijonte njé plan loje pér té
kaluar né radhét e para dhe i sfidoi ata ta béjné até shpejt. Ai e
kuptoi dhe mé ndihmoi ta kuptoja kété ishte njé garé pér té ndihmuar
njé person té arrijé rezultate shpejt. Nése kané marré pérforcim i
hershém pozitiv, ata do té vazhdonin. Dhe nése ata nuk e bénég, ata
kishin njé tendencé pér t'u zbehur.

Cdo kompani éshté e ndryshme, késhtu gé ky plan loje do té jeté
gjithashtu i ndryshém. Por mendoni pér veprimet e thjeshta gé mund
té inkurajoni njerézit gé duhet té marrin gjaté javés sé tyre té paré
pér té marré mé té mirén, rezultatet e mundshme.

Si mund té marrin klientin e tyre té paré?

Si mund té marrin shpérndarésin e tyre té paré?
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Mund t'i inkurajoni ata té marrin pjesé né kompaniné e tyre té
paré né ndonjé ngjarje?

Cfaré hapash mund té ndérmerrni pér t'i ndihmuar ata té fitojné
komisionin e tyre té paré té kontrollolluar?

Suksesi né marketingun né rrjet nuk ishte i vérteté pér mua derisa
uné fitova até cek té paré. Kur mbérriti, gjithcka ndryshoi pér mua.
Fillova té éndérroja vértet pér té krijuar njé jeté mé té miré pér veten
dhe familjen time. Ndihmoni personin tuaj t& ri té zbresé né njé
fillim té shpejté, éshté jetik.

Intervisté e planit té lojés—Pjesa e pesté
Michael gjithmoné pérfundonte duke dhéné disa detyra specifike.

Njé gjé gé kam mésuar éshté gé: shpérndarésit e rinj déshirojné
drejtimin dhe ata u pérgjigjen jashtézakonisht miré detyrave té
thjeshta.

Michael gjithmoné pérfundonte duke i dhéné ato detyra me vete
me njé afat qé ato té plotésohen. Ai i tha té rejat e tij distributori t'i
kthehet atij né njé daté té caktuar. Eshté thjesht si procesi i kérkimit
té ekspozimit. Ju kaloni nga ekspozimi né ekspozim, por nuk
mbaron kur ata béhen shpérndarés.

Profesionistét vazhdojné té kalojné nga ekspozimi né ekspozim,
detyré né detyré.

Qéllimi i gjithé késaj éshté té ndihmojé distributorin e ri té marré
"Pértej linjés." Kur dikush fillon, ka gjithmoné njé linjé midis
suksesit dhe déshtimit. Né njérén ané té linjés, éshté mé e lehté pér té
I6né se sa pér té vazhduar. Né anén tjetér té linjés, éshté mé e lehté té
vazhdosh sesa té hegésh doré.
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Aftésia #6—Ndihmoni distributorin tuaj té ri gé té fillojé sic
duhet

Cfaré mund ta ndihmojé njé person té kapércejé kufirin?

* Regjistrimi 1 klientit té tyre t& paré

* Regjistrimi 1 distributorit té tyre té paré

* Marrja e kontrollit té paré té komisionit

* Pjesémarrja né njé event t€ madh t€ kompanisé

* Krijimi 1 miqve brenda organizatés

* Shpallja e synimeve té tyre né€ boté

* Ngritja né njé nivel té ri

* Njohja pér njé€ lloj arritjeje

Ka gindra gjéra té tjera gé mund té kontribuojné pér njé person
gé kalon kufirin. Si sponsor, puna juaj éshté pér t'i ndihmuar ata té
kapércejné vijén dhe té géndrojné mbi vijén. Dhe linja nuk largohet
kurré. Eshté gjithmoné aty dhe ti, si njé lider, duhet t& jeni
vazhdimisht té vetédijshém se ku jané njerézit tuaj emocionalisht.
Né kété ményré ju mund té vazhdoni t'i inkurajoni ata kurré mos i
I&shoni éndrrat e tyre.
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KAPITULLI X

Aftésia # 7—Ngjarje
promovuese

Né Network Marketing, takimet fitojné para. Eshté thjesht kaq e
thjeshté. Po, teknologjia mund té na ndihmojé té lidhemi me njerézit
né ményra qé po béhen gjithnjé e mé efikase, por asgjé nuk e
zBvendéson ndérveprimin ballé pér ballé.

Takimi i njerézve njé pér njé, né grupe té vogla, ose né lokale ose
ngjarjet mé té médha, do té kené njé ndikim té madh né suksesin
afatgjaté té cdo organizate té marketingut né rrjet. Por njé lloj i
vecanté, lloji i ngjarjes éshté mé i fugishmi, dhe ky é&shté
"destinacioni™ ngjarje. Mund té jeté njé ngjarje ose njé ngjarje e
sponsorizuar nga kompania e véné nga udhéheqja juaj e larté, por njé
ngjarje “destinacion" éshté ai ku shumica e té pranishméve
udhétojné né njé qytet tjetér, géndrojné né njé hotel dhe merrni pjesé
né njé konferencé ose konvente.

Disa pérpigen té argumentojné se ngjarja e destinacionit éshté e
vdekur né botén e teknologjisé sé re dhe njerézit nuk do té udhétojné
pér kéto gjéra mé. Gjithcka gé mund t'ju them é&shté se ata njeréz nuk
jané ata qé fitojné mé shumé né profesionin toné. Nése studioni se
cfaré béjné njerézit e suksesshém pér té ndértuar organizatat e tyre té
marketingut né rrjet, do té gjeni gé praktikisht secili prej tyre pérdor
ngjarjet e destinacionit si njé gur themeli pér ndértimin e biznesit té
tyre.

Ka dicka magjike pér t'u larguar nga ju,pérpunoni ¢cdo dité dhe
pérgendrohuni plotésisht né éndrrat tuaja.

Zhytja totale, edhe nése &shté vetém pér njé fundjavé, éshté e
MIRE.
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Ju mund ta pérdorni até pér té ripérgendruar dhe ripérkushtuar
pér té ardhmen tuaj dhe mblidhni forcén e nevojshme pér t'u kthyer
né shtépi dhe pér té béré até qé éshté e nevojshme pér té cuar pérpara
biznesin tuaj.

Ju fitoni forcé nga prezantimet gé& dégjoni gjaté eventeve.
Ndonjéheré njé person thoté digka vetém né kohén e duhur né jetén
tuaj, dhe kjo ju ndryshon pérgjithmoné. Mbi 20 vite mé paré isha né
njé kongres kur njé djalé me emrin Johnny Daniel tha: “Ju mund ta
dalloni madhésiné e njeriut nga madhésia e problemit gé e rrézon
até.” Ajo deklaraté shkoi n€ zemrén time dhe mé ka ndihmuar qé
atéheré. Nése marr ndonjéheré e trishtuar apo e déshpéruar, dicka
brenda meje thoté: “A éshté kjo madhésia e Eric?” Uné pérgjigjem:
"Jo", marr veten dhe léviz pérséri.

Uné kam pasur gindra nga ato momente gjaté viteve né
destinacion eventet. Uné hoga doré nga fajésimi né njé ngjarje.
Vendosa té béhem njé profesionist né njé ngjarje. Kuptova se askush
nuk mund té mé ndalonte mua né njé event. Vendosa té shkoj né
krye né njé ngjarje. Né fakt, ndérsa mendoj prapa, nuk mund té
mendoj pér njé moment té vetém t€ réndésishém karriera ime e
marketingut né rrjet gé nuk ndodhi né njé ngjarje. Ata jané aq té
fugishém.

Pérvecse fitoni forcé nga prezantuesit, ju merrni gjithashtu njé
vértetim té jashtézakonshém té vendimit tuaj pér t'u pérfshiré.

Eshté njé koncept i quajtur ""prové sociale™ dhe éshté shumé i
réndésishém.

Si genie njerézore, ne jemi té vendosur té kérkojmé prova nga
burime jashté mendimeve dhe pérvojave tona. Né njé ngjarje
destinacion, ju shihni shumé njeréz té tjeré gé kané béré té njéjtin
vendim, dhe kjo ndjehet miré. Gjithashtu, ju shikoni se si disa prej
tyre kané kapércyer frikén e tyre dhe kané shkuar né nivelet mé té
larta n€ kompaniné tuaj. Ju filloni t€ mendoni, “Nése munden ta
béjn€, ndoshta edhe uné€ mund ta bé;.”
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Ka gjithashtu njé presion pozitiv nga bashkémoshatarét. Shumica
ngjarjet e destinacionit pérfshijné programet e njohjes - kush fitoi
konkursin, u zhvendos né rangun tjetér, fitoi té ardhurat mé té larta,
ose foli nga skena.

Kur shkova né ngjarjen time té paré dhe pashé té gjithé njerézit
duke ecur pérgjaté skenés, kisha njé mendim: "Herén tjetér, do té béj
té ecésh népér até skené.” Ishte frymézuese qé kaq shumé njerézit
Kishin arritur até gé uné nuk e kisha béré ende. Mé béri t&¢ mendoj se
mund ta béja dhe mé béri té punoja né njé plan pér ta béré gé té
ndodh. Pérve¢ frymézimit, as nuk doja té paragitesha né ngjarjen
tjetér pa ndonjé pérmirésim biznesi né mua. Ai presion pozitiv i
bashkémoshataréve mé ndihmoi té pérballoja frikén time dhe ta béjé
até té ndodhé.

Né pérgjithési, ndjenja e komunitetit né njé ngjarje destinacioni
éshté ngushélluese. Ne té gjithé jetojmé né njé boté té mbushur me
njeréz injoranté, kur béhet fjalé pér marketing né rrjet. Kjo mund té
jeté dekurajuese nganjéheré. Por kur shkojmé né njé ngjarje té
madhe, befas ne jemi té rrethuar nga njeréz gé mendojné ashtu si¢
mendojmé NE. Ata kané besime, shpresa, éndrra, aspirata dhe
géndrimet pozitive té ngjashme. Kaloni kohé me kété grup njerézish
té mrekullueshém fjalé pér fjalé mund té na mbushé pérséri, késhtu
gé ne kemi forcé pér té béré shtytjen e radhés.

Pasi té kuptoni se sa té réndésishme jané ngjarjet e destinacionit
jané pér suksesin e biznesit tuaj, ju duhet t€ mésoni se si pér t'i
promovuar ato né ményré efektive né organizatén tuaj.

Eshté me té vérteté shumé e thjeshté: Sa mé shumé njeréz nga
grupi juaj té marrin pjesé né ngjarje, aqg mé shumé para do té fitoni
né profesionin toné. Top udhéhegésit e diné saktésisht se sa njeréz
po marrin pjesé dhe sigurohuni gé ta rritni até numér né ¢cdo ngjarje
té re.

Mendoni pér kété. Merrni dy shpérndarés gé secili ka njé grup
prej 100 personash. Distributori A e bén até prioritet dhe e merr té
gjithé pér té marré pjesé né cdo ngjarje kryesore té destinacionit.
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Distributor B nuk e bén até njé prioritet, késhtu gé vetém njé pjesé e
vogél marrin pjesé. Grupi i cili do té jeté mé i suksesshém? Nuk
éshté as njé konkurs.

Hapi i paré né zhvillimin e njé kulture gé promovon pjesémarrjen
né ngjarjet e destinacionit éshté té jesh personalisht mé i pérkushtuar
se kushdo tjetér pér té marré pjesé dhe pér té ndihmuar té tjerét té
béjné té njéjtin vendim. Kjo do té thoté gé ju duhet té udhéhegni me
shembull, dhe mos humbisni kurré njé ngjarje destinacioni.

Kur fillova pér heré té paré kété profesion nuk e dija se si do ta
béja. Nuk kisha para dhe nuk munda té pérballojé kohén; Kam pasur
té njéjtat pengesa si kushdo tjetér. Por dicka mé ndodhi né ngjarjen
time té paré gé ndryshoi gjith¢ka.

Grumbullova para té mjaftueshme pér té arritur atje dhe u bé njé
pérvojé marramendése: skena, dritat, njerézit, historité - ishte e
mrekullueshme.

Gjaté njé prej seancave, uné dola pér té shkuar né banjé dhe kur u
ktheva né hyrje té kongresit t¢ madh sallé, e gjeta veten duke
géndruar prané njé prej majave fitues té ardhurash né té gjithé
kompaniné! Ishte si né kémbé prané njé personi té famshém. Ai
Kishte arritur até gé uné doja té arrija, dhe me shume. Qéndrova aty
duke u pérpjekur té mendoj pér dicka té zgjuar té thuash. Mé né
fund, thjesht u prezantova dhe pyeta: “Cfaré éshté sekreti?"

Sot e di gé nuk ka njé sekret dhe ai mund té kishte théné té
njéjtén gjé pér mua, por ai kishte pak dhembshuri dhe mé dha njé
mésim té réndésishém qé mé shérben edhe sot e késaj dite.

Ai tha: “Eric, a e sheh kété sallé? Ajo mban rreth 2000 njerézit.
Ne i kemi kéto ngjarje rreth tre heré né vit. Kétu éshté sekreti. Né
eventin tjetér, gjysma e kétyre njerézve nuk do té vijné prapa, por
gjysma tjetér gé bén do té jeté rreth dy heré mesatarja e té gjithé té
tjeréve né sallé. Detyra jote éshté té jesh brenda me 1000 personat gé
kthehen. Dhe nuk ndalet me kag.
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Né ngjarjen tjetér gjysma e atyre 1000 nuk do té kthehen, por 500
gé béjné do té béjné katérfishin e shumés sé mesatares né sallé. Kjo
vazhdon nga njé ngjarje né tjetrén. Nése ju vazhdoni té ktheheni, do
té pérfundoni duke gené ndér njerézit mé té paguar né sallé, dhe
pérfundimisht edhe ju do ta gjeni veten duke u paraqitur né€ skeng.”

Uné thashé: "Kjo éshté ajo?" Dhe ai u pérgjigj: "Eric, padyshim
gé je do tju duhet té vazhdoni té punoni né aftésité tuaja né mes
eventesh, por pérvoja ime mé ka treguar se nése je mé gjaté me
njeréz né ngjarjet tona t€ médha, ju do té arrini né krye.” Kjo ishte
shume e thjeshte per t’u kuptuar. E falénderova dhe béra njé zgjidhje
né vend pér té mos humbur kurré njé ngjarje té¢ madhe té kompanisé,
nuk ishte e lehté. Ndonjéheré vetém biletat e ngjarjes ishin problem.
E vendosa si prioritet dhe gjeta njé ményré pér t'i bleré ato.

Ndonjéheré kujdesi pér fémijét ishte njé problem. Kérkova pa
pushim kujdestaret e fémijéve derisa gjetém diké gé mund t'i
besojmé. Ndonjehere kam luftuar se si té shkoj né ngjarje. Né vend
gé té merrni njé fluturim té kéndshém, té rehatshém, ndonjéheré mé
duhej té rezervoja direkt njé me dy ose tre lidhje. Né vend té
fluturimit, ndonjéheré mé duhej té drejtoja makinén, madje duke u
grumbulluar né njé automjet me njé grup té njerézve pér té arritur
atje. Madje kishte raste kur rezervoja njé autobus dhe rekrutova
njeréz né zonén time pér té ndaré udhétimin. Céshtja éshté se e kam
béré prioritet dhe e kam arritur né ngjarje — jo, ka réndési ¢faré.

Pérsa i pérket akomodimit, sot géndroj né njé suité, por ajo nuk
ishte gjithmoné késhtu. Né fillim ndaja shpesh njé dhomé me sa mé
shumé njeréz. Né vend té shérbimit né dhomé, ne do té shkonim né
dyganin ushgimor lokal dhe do té merrnim ushgim me ¢mim té liré
pér té gjitha vaktet. Dhe minibari ishte rreptésisht jashté kufijve.

Né fund té fundit, késhilla qé kam marré gjithé ato vite mé paré
PUNOI, (béri puné). Pér shkak se isha ambicioz dhe i uritur, e
kuptova njé ményré pér té géndruar mé shumé se njerézit gé ishin
mé pak té pérkushtuar dhe té drejté sic mé kishte théné ai fituesi
kryesor, té ardhurat e mia vazhduan té rriten me ¢do ngjarje.
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Pér mé tepér, ndodhi njé tjetér gjé e cuditshme. Une fillova té
ndihem ndryshe nga té gjithé té tjerét. Fillova té ndihesha si njé
"Njeriu i hekurt." Fillova t¢ krenohem pér faktin se isha ende né
kémbé kur njerézit e tjeré humbén besimin. Pra, nése jeni mé té
pérkushtuar se kushdo tjetér pér té marré pjesé né ngjarjet e
destinacionit, ai angazhim shumé i réndésishém do t'ju shérbejé
shumé miré.

Pasi té jeni plotésisht té pérkushtuar, hapi tjetér éshté té rritni
numrin e njerézve né ekipin tuaj g& marrin pjesé me ju. Shumica
njerézit i njoftojné grupit té tyre ngjarjen tjetér t& madhe, t& mos rri
duarkryq, dhe shpresoj gé njerézit té regjistrohen. Profesionistét e
kuptojné se ka njé ndryshim i madh midis té genit "spiker" dhe té
genit "promovues”.

Promovuesit e béjné ngjarjen njé prioritet né grupin e tyre. Ata
jané té paméshirshém me mesazhin e tyre. Ata tregojné histori qé
frymézojné njerézit né veprim. Ata nuk marrin asgjé si té mirégené
dhe nuk pushojné derisa njerézit té jené regjistruar. Ata pikturojné
njé pikturé tek njerézit mendon se sa e mrekullueshme do té jeté
ngjarja dhe pérfitimet duke marré pjesé. Njé gjé gqé mésova shumé
kohé mé paré ishte té mos blej kurré justifikimet e dikujt, té paktén
né fillim. nuk mund tju them sa njeréz filluan duke mé treguar
arsyet e tyre nuk mund té merrte pjesé né ngjarjen tjetér té
destinacionit, vetém pér ta zbuluar arsyen e tyre ishte thjesht njé
justifikim dhe nuk ishte vértet e vérteté.

Problemi me amatorét éshté se ata blejné historiné e paré dhe ky
éshté fundi i saj. Njé person thoté, "Uné nuk mund té largohem nga
puna" ose, "Uné nuk mund ta pérballoj até", ose, "Uné nuk mund té
organizoj kujdesin e fémijéve" ose, "Kush do té shkojé té shiqojé
genin tim?” o0se, "Ka njé festé ditélindjeje até fundjavé." Dhe
amatori thoté: “Oh miré€, éshté si ashtu éshté. Shpresoj se mund
kaloni te tutje dhe ta béjé tjeri.”

Profesionisti ka njé mentalitet krejtésisht ndryshe.
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Kur dégjojné njé kundérshtim, ata e marrin me rezerva, sepse e
diné gé ndoshta nuk éshté reale — ose té paktén jo mjaftueshém reale.
Né vend té késaj ata punojné me até person pér t'i ndihmuar gé ta
kuptojné domethénien dhe réndésiné e pjesémarrjes né kété ngjarje.
Pastaj, ata béjné stuhi mendimesh me ta pér té gjetur njé ményré pér
ta kapércyer problemin e tyre fillestar. Nuk mund t'u them me sa
njeréz kam biseduar me ata gé kishin vendosur tashmé se nuk do té
shkonin té merrnin pjesé né ngjarjen tjetér dhe brenda pesé
minutave, ata ndryshuan mendje dhe u regjistruan. Mésimi kétu
éshté té tregoni historiné tuaj. Mos blini té tyren.

Mendoni pér kété aftési sikur té jeni njé kompani e tregtuar
publikisht dhe vlera e aksioneve éshté e lidhur drejtpérdrejt me
numrin e njerézve qé keni té keté né ¢do ngjarje destinacioni. Nése
do té ishte késhtu, do ta bénit béje prioritet qé té kesh gjithmoné njé
numér mé té madh né tjetrin event, apo jo? Mund té filloni vetém me
ju né fillim ngjarje, por atéheré géllimi duhet té jeté gé té sjellé disa
njeréz me ju né tjetrin, dhe pér ta rritur até numér né tjetrin dhe tjetri
dhe tjetri. Nuk ka gjé té tillé si njé plumb argjendi né Network
Marketing, por kjo aftési éshté aq e afért sa té jeté e mundur.
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KAPITULLI Xl

Cdo gjé gé 1a vlen, merr
Kohé

Nése njé person fillon njé biznes tradicional, ai e pret kété té béjé
kthesé edhe né vitet e tyre té para dhe mundésisht té paguhet
investimi i tyre fillestar né pesé vitet e para. Por kur njé person fillon
njé biznes né Rrjetin e Marketingut, ata presin qé ta béjné té marrin
paraté e tyre né muajin e paré, té béjné njé fitim né muajin e dyté
dhe té pasuroheni né muajin e treté. Dhe kur kjo nuk ndodh, ata
fajésojné Network Marketingun!

Eshté sikur njerézit t& mos i duan ligjet e botés sé biznesit,
aplikoni pér Marketingun né rrjet. Ne kemi njé ményré mé té mirg,
por ne nuk po shesim fasule magjike kétu. Cdo gjé me vleré merr
kohé pér t'u zhvilluar.

Mésova njé mésim té shkélqyeshém né fillim té marketingut tim
né rrjet né karrieré: Heré pas here né jetén tuaj, té ardhurat tuaja
mund té jené té bésh njé kércim me fat. Ju mund té jeni né vendin e
duhur dhe né kohén e duhur. Por nése nuk rriteni shpejt si person né
até té nivelit mé té larté, té ardhurat tuaja do té kthehen né nivelin e
asaj gé jeni né té vérteté. Né fund, ju vetém mund té fitoni aq sa keni
punuar, ashtu cfaré je ti.

Sa njeréz njihni gé u goditén shumé dhe i humbén té gjitha? E
mésova kété mésim né ményrén e véshtiré né muajt e mi té paré né
MLM.

Né vitin 1988, iu bashkova njé kompanie gé kishte njé vleré prej
5000 dollarésh paketé paraprake, e cila i pagoi sponsorit midis 1200
dollaré dhe 2,400 dollaré, né varési té nivelit té tyre. Edhe pse mé
vjen shumé miré nga ato paketat e médha té parave na kané léné
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profesionin mbrapa, pasi atéheré ne mendonim se njé person mund
té béjé shpejt disa para mjaft té médha.

Né muajin tim té paré me até kompani, fitova aférsisht 7400
dollaré! Nése ju kujtohet, strategjia ime ishte té telefonoj shpejté
miqté e babait tim para se ai té arrijé tek ata. Isha né ekstazé!

Né muajin tim té dyté, fitova rreth 12,200 dollaré. E
pabesueshme!

Por mé pas filloi realiteti. Uné nuk isha 12,000 dollaré né muaj
pér person. Uné nuk kisha punuar né aftésité e mia. Uné nuk po e
zhvilloja veten.

Sapo i hipa valés. Kontrolli im i muajit té treté ishte 1098,60
dollaré. Té shikoja até kontroll ishte si t& shikoja veten brenda né
Pasqyré. Mé tregoi se kush isha. Ishte njé ndjenjé e shémtuar.

Reagimi im i paré ishte té higja doré dhe té fajésoja té gjithé dhe
gjithcka pér cekun tim té keq. Por mé né fund e kuptova gé duhet té
fitoja mé shumé, mé duhej té béja mé shumé. Mé duhej té punoja me
aftésité e mia, késhtu gé nuk mé duhej t¢ mbéshtetesha te fati, koha
apo pozicionimi.

Ju mund té keni dégjuar fjalé se: *"Ju mund té pasuroheni
shpejt™ ose, ""Nuk ka puné té pérfshiré', ose ""Produkti shitet
veté", ose ndonjé numér deklaratash té sajuara. Por ju duhet té
mésoni té higni doré nga ato pritje té rreme dhe jorealiste dhe
shko té punosh me veten.

Formula 1/3/5/7

Ka njé formulé gé kam paré gjaté punés né profesionin toné. Uné
e quaj até Formula 1/3/5/7. Si rregull i pérgjithshém, do t'ju marré
rreth njé vit pér t'u béré kompetent dhe fitimprurés né Rrjet
Marketingu. Do té dini bazat, do t¢ mbuloni shpenzimet dhe do té
mésosh. Do té duhen rreth tre vjet konsistencé pérpjekje me kohé té
pjesshme pér té shkuar me kohé té ploté. Ajo do té marré rreth pesé
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vjet pérpjekje té vazhdueshme pér t'u béré njé fitues me gjashté
shifra, ose sipér. Dhe do té duhen rreth shtaté vjet pérpjekje té
vazhdueshme pér t'u béré ekspert. Kjo nuk do té thoté gé ju nuk
mund té béni mé shumé se kaq né afatshkurtér. Shumé njeréz e
béjné. Do té thoté vetém nése déshironi t¢ VAZHDONI té béni até
lloj parash, ju duhet t& béheni pérfundimisht njé ekspert.

Kur mendoni pér kété, shtaté vjet nuk jané aq té kéqija,
vecganérisht kur njé pjesé e miré e saj éshté me kohé té pjesshme. Ti
do té jesh shtaté vjet mé i madh gjithsesi. Ju gjithashtu mund té
béheni ekspert gjaté asaj periudhe kohore né vend gé thjesht té
kaloni lévizjet.

Si té Mésoni

Pasi té angazhoheni pér t'u fokusuar né aftésité tuaja, gjéja tjetér
gé duhet té béni éshté té gjeni ményrat mé té mira pér té mésuar. Njé
nga gjérat mé té mira gé mé ka ndodhur ndonjéheré ishte ajo qé nuk
ka pérvoja té kégija dhe nuk ka pérvoja té mira, vetém pérvojat e té
mésuarit. Ky ishte njé zbulim i madh. Né fjalé té tjera, higni doré
nga rezultati dhe pérgendrohuni né até gé mundeni, mésoni nga ¢do
pérvojé. Kjo e largoi kag shumé presionin nga mua. Né vend gé té
kérkoja gjithmoné pérvoja té shkélgyera, fillova duke u fokusuar né
sa shumé pérvoja gé mund té kem, sepse sa mé shumé té kisha, aq
mé shumé mund té mésoja.

Njé tjetér atribut i njé fituesi mé té miré né MLM éshté se ata
jané cfaré mé pélgen ta quaj "njé student aktiv". Si profesionisté, ata
jané gjithmoné duke mésuar, gjithmoné duke u rritur, gjithmoné
duke u pérpjekur té pérmirésoheni.

Lou Holtz e tha mé s€ miri: “Né kété boté€ ju ose jeni duke u
rritur ose jeni duke vdekur késhtu gé vini né 1&vizje dhe rrituni.”

Uné mendoj se kjo éshté e vérteté. Asnjéheré mos ndaloni sé
mésuari.

Fage 118



GoPro Eric Worre

Modeli i sjelljes sé suksesshme

Mundohuni té shmangni rishpikjen e timonit, kur pérfshiheni né
kété profesion. Puna e véshtiré tashmé éshté béré nga dikush tjetér.
Pavarésisht se né cilén kompani jeni, éshté e lehté té gjesh diké gé
éshté shumé i suksesshém. Nuk ka réndési nése po merr klienté,
gjetja e kandidatéve, ftesa, prezantimi, ndjekja, mbyllja, nisja e
njerézve, ndértimi pér ngjarje ose ndonjé tjetér aftési, ka njeréz né
kompaniné tuaj tani qé i kané zotéruar ato me kohé. Dhe ndryshe
nga profesionet e tjera, njeréz té suksesshém né kompaniné tuaj jané
té etur pér té ndaré sekretet e tyre! E gjitha gqé ju duhet té béni éshté
té modeloni sjelljen e tyre dhe mund té filloni ta béni, gé té gézoni
rezultatet e tyre.

Studioni

Programet audio mé erdhén. Né vitin 1988, dikush mé dha njé
kopje té njé fjalimi gé Jim Rohn i béri kompanisé Shaklee. U quajt
"Fara dhe Mbjellési”, dhe ajo tronditi botén time. Vé bast se e
dégjova até audiokaseté né makinén time 500 heré. Nga atje béra
disa detyra shtépie pér Jim Rohn dhe bleva programin e tij audio
"Sfida pér té pasur sukses".

Zoti Rohn mé dha shpresé, por mé shumé se kaq, ai dha drejtimin
tim né zhvillimin tim té vazhdueshém personal. Se programi audio
nisi udhétimin tim té zhvillimit personal.

Gjaté viteve kam vazhduar me dhjetéra audio té ndryshme
programe, té gjitha tepér té dobishme pér té mbajtur mendjen time té
drejté.

Ka dicka magjike né lidhje me audion. Ajo péshpérit né veshét
tuaj, duke ju kujtuar éndrrat tuaja, potencialin tuaj dhe ményrén si té
arrini atje. Pérvec késaj, éshté e pérséritur. Ju ndoshta nuk do té
lexoni njé libér pa pushim, por do té dégjoni njé program audio pa
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pushim, vecanérisht nése éshté argétuese. Dhe duket sikur ¢do heré
éshté ndryshe - dhe éshté, sepse JU jeni té ndryshém.

Jim Rohn gjithashtu mé mésoi té jem lexues. Pa marré parasysh
se ¢faré ju po pérpigeni té mésoni, ka dikush gé i ka pérkushtuar ato
gjithé jetén pér kété temé dhe ju ofron pér gindarka.

Merrni ato né até oferté.

Né shogériné toné té pérgendruar te elektronika, me mungesé
vémendjeje, ku duket se njerézit lexojné mé pak libra. Kjo nuk éshté
e Vérteté pér liderét. Pyetni shpérndarésit me fitim mé té larté nése
jané lexues. Mé e réndésishmja, pyesni ata se ¢faré po lexojné. Uné
nuk isha shumé lexues pérpara se té béhesha profesionist i
marketingut né rrjet. Por gé kur né vitin 1988, kam lexuar
mesatarisht rreth katér libra né muaj. Ato, librat kané formésuar
jetén dhe karrierén time pér miré. Angazhohen me vetém 10 fage né
dité dhe mund té lexoni njé libér 300 fagesh né njé muaj. Ky éshté
njé fillim i mrekullueshém.

Videot

Videoja éshté njé tjetér burim mésimi i shkélgyer. Ndonjéheré
mé pélgen pér té paré njé program trajnimi né vend, gé thjesht té
dégjoni. Eshte pjese e arsyes pse vendosa té pérdor videon si fokusin
tim kryesor né Network Marketing Go Pro.com. Kam gjetur nése
krijoj njé video té shkurtér me informacion interesant ¢do dité,
njerézit marrin vleré té jashtézakonshme. Nése déshironi té shikoni
gindra video, ju mund té shkoni né http://networkmarketingpro.com.
Eshté falas.

Online

Interneti ka ndryshuar ményrén se si ne mésojmé dhe mbledhim
informacion. Mund té pérfitoni nga mésimet né internet, shikoni
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video né internet, merrni pjesé né uebinaré né internet, apo edhe
shikoni ngjarje "live" me teknologjiné e transmetimit.

Eventet

Ményra mé e miré gé di pér té pérvetésuar me té vérteté
informacionin gé ndryshon jetén, éshté té marré pjesé né ngjarje té
drejtpérdrejta. Si¢ ju thashé tashmé, shumica e momenteve té mia
pércaktuese kané ardhur nga eventet. Nga njéra ané, ka gjithmoné
informacion té miré pér njé person qé éshté aktiv, duke dégjuar. Nga
ana tjetér, kur eliminon té gjithé shpérgendrimet e tjera gjéra té
dobishme pér ju. Té dyja palét jané té mira. Né jeté dhe thjesht keni
pérgendrim, si¢ béni né njé event, ju keni njé shans pér té dégjuar me
té vertete.

Jini té kujdesshém ndaj shpérgendrimeve

Me té gjitha zgjedhjet né dispozicion pér ju pér sa i pérket
studimit zanati juaj, tani, mé shumé se kurré, duhet té keni kujdes até
gé ju lejoni né mendjen tuaj. Njerézit kudo do té pérpigen té ju
shpérgendrojné me zbulimin e tyre té fundit dhe mé té madh dhe até
mund té jeté shumé joshése pér té kércyer né té gjitha ato mundési.
Ju duhet té fokusoheni né njé gamé shumé té ngushté aftésish: Gjetja
e kandidatéve, té ftuarit, prezantimin, ndjekjen, mbylljen, njerézit
filluan drejt me marrjen, dhe promovimin e ngjarjeve. Sigurohu ge
t’1 zotéroni ato aftCsité sé pari pérpara se té shtoni digcka tjetér né
Listén tuaj "pér té béré".

Hidhu né aksion

Pothuajse i gjithé mésimi né MLM éshté duke u béré. Nése ju
déshironi té mésoni se si té flisni me njerézit né telefon, pastaj flisni
me mé shumé njeréz né telefon. Nése doni té mésoni se si té béni njé

Fage 121



GoPro Eric Worre

prezantim né shtépi, pastaj béni mé shumé prezantime né shtépi. Ju
me siguri do ta kuptoni. Kjo nuk do té thoté gé ju nuk duhet té
vazhdoni té kérkoni njohuri mbi grupet e aftésive pér sukses né
MLM, por kjo do té thoté gé nuk duhet té prisni pér té pérfunduar
njohurité para se té ndérmerrni veprime.

Njé pjesé e arsyes gé njerézit shmangin marrjen e masave éshté
se ata kané friké se do té turpérohen. Nése déshironi té jeni té
suksesshém né Rrjetin Marketing, duhet t¢ mésoni ta lini ménjané
kété frike.

Ja pse: Eshté shumé e véshtiré té dukesh miré dhe té béhesh mé i
miré né té njejtén kohé. Né vend qé té keni friké se si dukeni ashtu
si¢ jeni, t& mésosh dhe té rritesh, ki friké té mos ndérmarrésh
veprime dhe té mos jetosh njé jeté né njé fraksion té potencialit tuaj.

Mé lejoni t'ju jap njé koncept gé mé ka shérbyer pér mbi 20 vjet
vite né fushén e zhvillimit té aftésive t&¢ mia. Kthehemi né fillim
Vitet 1990, njé mik dhe uné po kérkonim njé produkt pér marketing
té mrekullueshém né rrjet. Udhétuam népér vend dhe u takuam me
shumé njeréz interesanté. Udhétimi yné na ¢oi né njé organizaté né
Michigan, i cili e quajti Fondacionin e Kérkimeve Arsimore té Larté
Scope.

Ata kishin njé ményré progresive dhe té provuar pér t€ mésuar
fémijét si té mésonin né ményré mé efektive.

Shtrirja e Larté ka shumé komponenté, por ai gé mé goditi
atéheré éshté ai gé kam pérdorur deri mé sot, i quajtur "planbérje-
rishikim.” Ja se si kompania e shpjegon procesin: “Né& procesin e
rishikimit té plan-bérjes, fémijét béjné plane, i kryejné ato dhe
reflektojné pér até gé kané béré. Duke vepruar késhtu, fémijét
mésojné té marrin iniciativén, té zgjidhin problemet, té punojné me
té tjerét dhe pérmbushin géllimet e tyre - loja e tyre béhet mé e
géllimshme dhe e fokusuar.

76
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Duke e béré rishikimin e plan-bérjes té suksesshém dhe pjesé
integrale e rutinés sé pérditshme té klasés suaj, do té mésoni si mund
té promovoni té mésuarit dhe té ndértoni mbi interesat e fémijéve
dhe motivimi i tyre 1 brendshém.”

Ndérsa dégjova se ¢faré po thoshin se si ta pérdorja até si njé
mjet mésimor pér fémijét, e vetmja gjé gé rrotullohej né mendjen
time ishte se si mund ta pérdorja até pér veten time dhe pér njerézit
né organizatén time. Ndérsa gjérat nuk funksionuan pér kthimin e
produktit me shtrirje té larté né njé produkt pér rrjet né marketing,
uné do t'i jem pérgjithmoné mirénjohés organizatés sé tyre duke mé
ndihmuar mua dhe gindra mijéra njeréz anembané botés pér té
pérdorur kété koncept pér té ndértuar njé biznes mé té miré.

Ja se si e kam pérdorur dhe mésuar konceptin pér mbi 20 vite
tani:

Zgjidhni njé aftési gé déshironi té zhvilloni.
1. Béni njé PLAN.
2. BENI planin tuaj.

3. RISHIKONI rezultatet tuaja pér té paré kohén né vijim se si
mund ta béni mé miré.

Shumica e njerézve nuk béjné njé plan, ata thjesht paguajné dhe e
marrin até. Edhe mé shumé njeréz nuk i RISHIKOJNE kurré
rezultatet e tyre pér té paré si mund té pérmirésoheshin. A e shihni se
si kjo lidhet me até: nuk ka pérvoja té mira dhe asnjé pérvojé té
kege, vetém mésim, eksperienca?

1. Béni njé PLAN.
2. BENI planin tuaj.

3. RISHIKONI rezultatet tuaja, té mira apo té kéqija, pér té paré
se si mundeni té béni mé miré herén tjetér.
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4. Béni njé PLAN mé té miré.
5. BENI até plan mé té miré.

6. RISHIKONI ato rezultate, t& mira apo té kéqija, pér té paré se
si mundeni té bé&ni mé miré herén tjetér.

7. Asnjéheré mos ndaloni sé aplikuari rishikimin e planit dhe do
ta béni pérfundimisht té béheni si njé ekspert pérmes provés dhe
gabimit.

Ky "sekret" i vogél pér t& mésuar né MLM éshté i fugishém, njé
nga mé té shumtét gé kam ndaré. Eshté béré pjesé e ADN-sé sime.
Uné shpresoj se e njéjta gjé ndodh edhe me ju.

Té té mésuarit

A do t'ju habisé té dini se mésimdhénia éshté njé nga ményrat mé
té mira pér té mésuar? Eshte e vertete. Nése déshironi té zotéroni
vértet dicka, mésojini té tjeréve. Mésimdhénia djeg njé brazdé né
trurin tuaj si asgjé tjetér nuk mundet.

Kush mendoni se pérfiton mé shumé nga e pérditshmja? Tregon
video né NetworkMarketingPro.com? po! Me duhet te mendoni pér
kété, pérgatituni dhe paragisni mesazhin cdo dité, késhtu gé mé
ndihmon té jem i mprehté dhe né krye té lojés sime. Mésimi pér
secilin prej jush duhet té gjejé diké pér té dhéné mésim, edhe nése ju
keni vetém njé person né grupin tuaj. Filloni atje, dhe si grupi juaj
rritet, kérkoni gjithnjé e mé shumé mundési pér té dhéné mésim.

Do té pérfitoni sa mé shume.
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Shoqatat tuaja

Ky éshté njé tjetér mésim i réndésishém nga Jim Rohn. Ai mé
mésoi Ligjin e Shogatés gé thoté se do té béhesh mesatarja e pesé
personave me té cilét kaloni mé shumé kohé.

Ju do té mendoni se si mendojné ata, do té silleni si veprojné, do
té flisni si ata flasin dhe fitojné si fitojné. Mé lejoni t'ju them dicka.
Ky ligj éshté real. Ju nuk mund ta luftoni até.Uné kam béré tre gjéra
gjaté karrierés sime kur vjen tek shogatat e mia.

Sé pari, uné jam shképutur me njerézit qé ishin toksiké pér jetén
time. Ky nuk é&shté njé vendim i leht&, por éshté njé vendim i
réndésishém.

Disa njeréz do t'ju mbajné poshté pérgjithmoné.

Sé dyti, i kam kufizuar shogérité e mia me njeréz negativé ose
njeréz gé nuk mé ndihmonin té rritesha né drejtimin tim, pér té béré
éndrrat realitet. Uné thjesht kam mésuar té kaloj mé pak kohé me ata
njeréz dhe mé shumé kohé pér ndikimet pozitive.

Dhe sé treti, kam punuar pér té zgjeruar shogatat e mia me njeréz
gé mund té mé ndihmojné té béhem njé person mé i miré dhe mé i
miré profesionalisht. Nése po pérpigeni té mésoni té béheni ekspert
né Profesionin e Marketingut né Rrjet, a nuk ka kuptim gjeni njé
ményré pér té kaluar mé shumé kohé me njerézit gé kané aftésité gé
po kérkoni?

Nése kjo éshté paksa shumé stresuese pér té menduar kur jeni
duke paré pesé personat me té cilét po kaloni kohén tuaj tani, kétu
éshté njé késhillé e vogél: Rreth ¢do gjashté muaj, njé nga njerézit né
peséshen tuaj do té ndryshojné. Ata do té lévizin, do té marrin njé
puné té re, filloni njé marrédhénie, pérfundoni njé marrédhénie -
dicka do té ndodh. Sekreti éshté, kur kjo té ndodhé, zgjidhni me
shumé mencuri kur mendon se kush do ta zéré vendin e tyre.
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Shumica e njerézve nuk mendojné fare pér kété. Ata vetém
lejojné personin e ardhshém té bie né até vend. Ky éshté njé gabim i
madh. Gjej diké kush do t'ju shtyjé. Gjeni diké gé do t'ju frymézojé.

Shpresoj gé kéto sugjerime pér procesin e té mésuarit té té genit
njé profesionist ju ka ndihmuar. Eshté né rregull té éndérroni shume,
por gjithashtu duhet té jeni té durueshém. Cdo gjé me vleré kérkon
kohé. Vazhdoni té zhvilloni aftésité tuaja. Béhuni studenti i
pérhershém. Kéto aftési do té bé&jné njé vend pér ju, pér pjesén tjetér
té jetés suaj.

Ekziston edhe njé koncept tjetér gé duhet té kuptoni. Une kam
analizuar fituesit mé té médhenj né Marketingun né Rrjet. Kam
intervistuar ata dhe ne jemi béré miq. A e dini se ¢faré kané té gjithé
té pérbashkét? Ata punojné shumé. Mos mé merrni gabim, ata kané
njé ményré jetese té shkélqyer dhe e duan até qé béjné, por ata i
heqin té pasmet. Nése déshironi sukses té madh né MLM, ju do té
duhet té béni té njéjtén gjé.

Marketingu né rrjet nuk ka té béjé me fatin, kohén, pozicionimin
ose duke nénshkruar até person magjik qé do t'ju béjé té pasur. Liria
éshté e mundur, por nuk éshté falas. Do té duhet puné e véshtiré pér
té géndruar konsistent kur bota pérpiget té té shpérgéndrojé. Do té
duhet puné e véshtiré pér té mésuar aftésité e nevojshme pér sukses
afatgjaté. Do té duhet shumé té punoni pér t'u béré lideri qé duhet té
jeni.

Disa njeréz né Rrjetin Marketing béhen té pakénaqur kur
kuptojné se ka puné. Shumica e tyre bashkohen pér njé lloj udhétimi
falas. Kur pérjetojné dhimbje né rritje, vrapojné drejt kodrave. Té
jesh 1 ndryshém. Mund té jeté puné e véshtiré por éshté puné e miré
dhe éshté ményra mé e miré gé di pér mesataren, gé personi té
shijojé liriné e vérteté.

Fage 126



GoPro Eric Worre

KAPITULLI XIlI

la vlen e gjitha

dramatike. Por né fund, pér shumé arsye, ja vlen e
gjitha.

arketingu né rrjet mund té jeté sfidues. Eshté njé
M pérvojé emocionale. Rritjet dhe uljet mund té jené

Karriera té cilén do ta krijoni ju

Nése vendosni té béheni njé profesionist i marketingut né rrjet, jo
vetém gé do té krijoni té ardhura pér veten tuaj, por edhe krijoni njé
karrieré. Uné mendoj pér kété shumé. Merrni parasysh aftésité,
kérkohet té jeté njé mjek, njé avokat, nj¢ CEO i njé kompanie té
madhe, apo edhe njé muzikant i klasit botéror. Ju po flisni pér njé
nivel té larté té aftésive dhe njé nivel mjaft i larté té ardhurash.

Tani merrni parasysh aftésité e nevojshme pér t'u béré njé Rrjet
Profesionist marketingu. Ata jané té vegjél né krahasim! Dhe
megjithaté shumé profesionisté té marketingut né rrjet gézojné njé
nivel mé té larté niveli i té ardhurave dhe sigurisht njé shkallé mé e
larté lirie.

Nése shikoni ndonjé Kkarrieré, ka njé pengesé hyrjeje (si éshté e
véshtiré té hysh) dhe njé pérfitim afatgjaté (cfaré merrni nése ju
hyni). Pér shembull, njé mjek mund té keté 12 vjet té shkollés plus
njé stazh. Kjo kérkon disa shkallé inteligjencé gé ne nuk kemi, para
disa prej nesh nuk i kemi, apo edhe ndoshta kontakte gé disa prej
nesh nuk i kané. Né fund, ata gézojné njé pérfitim afatgjaté (edhe
pse shumé prej tyre do té thoné se pérfitimi nuk ia vlente
Investimin).
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Ekziston gjithmoné njé raport midis pengesés sé hyrjes dhe
pérfitimit afatgjaté. Nuk ka asnjé dyshim né mendjen time pér té
gjitha profesionet né boté, profesioni i marketingut né rrjet ka
raportin mé té miré kur krahason barrierén e ulét té hyrje me kthim
té larté afatgjaté.

Njé nga vendimet mé té mira né jetén time ishte té béja njé
karrieré jashté Marketingut né Rrjet né vend gé thjesht té ngatérroni.
Duke u béré njé profesionist béri té gjithé ndryshimin, dhe tani éshté
kénagési e madhe pér té kaluar njé pjesé té miré té kohés sime duke
ndihmuar té tjerét, njerézit béjné té njéjtén gjé.

Liria financiare, té cilés do t’i gézoheni shumé

Liria &shté njé fjalé interesante. Kur vjen fjala te puna, mendojmé
se e kuptojmé konceptin, por jo té gjithé kuptimin.

Pér mua, liria do té thoté té kesh zgjidhje. Do té thoté té jetosh
jetén, uné dua té jetoj né vend té jetés, qé njerézit e tjeré duan qé uné
té jetoj.

E mbani mend imagjinatén gé keni pasur né fémijéri?

Imagjinoni jetén tuaj pa kufij.

* Ju zgjoheni kur t€ keni mbaruar gjumin.

* Ju jeni duke béré€ puné g€ ju pérmbush dhe ju bén

té lumtur.

* Ju filloni t€ punoni me njeréz qé€ ju pélgejné.

* Nuk duhet té béni kompromis gjaté gjithé kohés.

* Ju punoni kur keni déshiré té punoni por edhe luan

kur té vjen té luash.

* Mund t€ kaloni shumé koh€ me njerézit q€ jané€ t€ réndésishém
Pér ju.
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* Jeni duke béré njé jeté té madhe dhe nuk po humbisni né njé
kuti.

Kur té keni njé pamje té qarté se cfaré éshté liria, do té gjeni
¢mimin gé duhet té paguani pér ta arritur até né Rrjet Marketingu, i
cili éshté shumé i ulét. Duke u pérballur me frikén tuaj dhe duke
jetuar njé jeté, kjo éshté falas éshté e lehté. Kaloni pjesén tjetér té
ditéve tuaja duke jetuar gjysmén e jetés éshté e véshtiré.

Jetét gé do té prekni
Eshté njé gjé té krijosh liri pér veten dhe familjen ténde.

Eshté krejt tjetér gjé té ndihmosh diké tjetér ta béjé té njéjtén gjé.
Ka kaq shumé njeréz gé luftojné né kété boté. Ju keni aftésiné pér té
ndihmuar njerézit té shohin njé pamje mé té madhe pér veten e tyre.

Ju mund t'i jepni shpresé té pashpreséve. Ju mund té inkurajoni
éndrrat e tyre. Ju mund t'u siguroni atyre frymézimin e nevojshém,
pér té pérballuar dhe kapércyer frikén e tyre.

Njé nga gézimet e mia mé té médha éshté té shfagem né
déshminé e dikujt tjetér.

Eshté e mrekullueshme té dégjosh se dikush ka humbur rrugén
dhe né disa né ményré té vogél munda t'i ndihmoja ata té gjenin
rrugén e tyre. Rrjeti Marketingut ju lejon ta béni kété né njé shkallé
shumé té madhe. Jo vetem a mund té ndihmosh njé person, por
mund té ndihmosh gindra apo edhe mijéra pér té jetuar njé jeté mé té
miré. Dhe gjéja emocionuese éshté se éshté vetém fillimi.

Eshté njésoj si té hedhésh njé gur né njé pellg. Kur godet né ujé
ju shihni valézimet duke u rritur gjithnjé e mé shumé derisa ato e
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goditin cdo skaj té pellgut. Né& marketingun e rrjetit, ndonjéheré ju
nuk i shihni té gjitha valét. Ju mund té jeni té vetédijshém pér
ndikimin keni pasur né jetén e njé personi dhe ndoshta njé ose dy mé
shumé valézime, por ato vazhdojné té rriten pavarésisht nése i shihni
apo jo.

Kjo éshté arsyeja pse uné béj até gé béj. Kjo éshté arsyeja pse e
shkrova kété libér. Uné e dija se njerézit do té ndikohen pozitivisht
dhe ky éshté njé gur i hedhur né ujé. Por atéheré ata do té kené njé
ndikim pozitiv mbi té tjerét dhe valét fillojné, dhe ata njeréz do ta
béjné kété njéjté dhe pa pushim.

Me Network Marketing, ju me té vérteté mund té béni njé
ndryshim.

Njerézit qé do t’i takoni

Marketingu né rrjet mé ka prezantuar me njerézit mé té
mahnitshém. Ky profesion té jep njé shans jo vetém pér t'a zgjeruar
grupin tuaj té miqve, por edhe té mund té shpenzoni mé shumé kohé
me ta. Nuk do té gjeni kurré njé grup mé té pasionuar sipérmarrés né
cdo profesion tjetér. Kéta njeréz e duan jetén dhe kalojné kohén e
tyre duke ngritur njéri-tjetrin lart. Kétu éshté njé shembull se cfaré
do té thoté kjo pér mua dhe ¢faré mund té thoté pér ju.

Ju mund té emértoni pothuajse ¢do shtet né Shtetet e Bashkuara
ose ndonjé tjetér, njé vend tjetér né boté dhe né cast hyn njé mik né
mendjen time.

Marketingu né rrjet mé ka njohur gjithashtu me shumé prej
heronjéve té mi. Kam pasur fatin t& ndaj skenén dhe té béhem miq
me njeréz té médhenj, duke pérfshiré Anthony Robbins, Brian
Tracy, Denis Waitley, i ndjeri Stephen Covey, Tom Peters, Les
Brown, i ndjeri Og Mandino, David Bach, Robert Kiyosaki, Harvey
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Mackay, Art Williams, Ken Blanchard, Tom Rath, Daniel Pink,
Mark Victor Hansen, Jack Canfield, Jeffrey Gitomer, Gary
Vaynerchuk, Tom Hopkins dhe shumé e shumé té tjerg, té cilat jané
ndér figurat mé té njohura né fushén e biznesit. Pér mé tepér, uné
kam gené né gjendje té mésoj nga mé shumé miliona dollaré fitues té
MLM-sé nga sa mund té numéroja. Té gjithé ata kané pasur njé
ndikim pozitiv né jetén dhe karrierén time.

Ky profesion gjithashtu mé ndihmoi té prezantoj me té
mahnitshmen time gruan Marina. Isha né Moské pér njé ngjarje té
madhe trajnimi MLM dhe ajo po merrte pjesé né até ngjarje me
familjen e saj. Sepse ajo mund té fliste shumé gjuhé, ajo po
ndihmonte pér té pérkthyer né prapaskené. Uné u godita pér té miré
nga shikimet e saj. Takimi yné i paré ishte né Sheshin e Kug né
mesnaté pas ngjarjes, me boré gé binte lehté pérreth ne. Nuk do ta
harroj kurré. Ne kemi gené bashké gé atéheré. Une nuk jam duke
théné se do té gjeni dashuriné e jetés tuaj né MLM, por uné po them
do té gjeni migési gé do té zgjasin njé jeté.

Vendet e qé do t’i shihni

Nése ndértoni njé Marketing Rrjeti t¢ madh dhe té suksesshém
biznesi, disa gjéra do té ndodhin. Sé pari, do té fitoni disa udhétime
gé do té jené udhétime té jetés. Sé dyti, do t'ju duhet t€ mbéshtesni
organizatén tuaj ndérsa ato zgjerohen né c¢do territor ose vendi ku
kompania juaj bén biznes. Dhe e treta, do té keni para dhe kohé té
mjaftueshme pér té shkuar kudo ju do té déshironit.

Eshté théné se jeta juaj mund té matet me numér dhe intensitetin
e pérvojave tuaja. Nése kjo éshté e vérteté, uné tashmé e kam béré
jetén njé jeté shumé té gjaté. Uné kam gené né ¢do shtet né Shtetet e
Bashkuara me pérjashtim té Alaskés, dhe uné do ta korrigjoj se
shpejti. Uné kam gené gjithashtu né rreth 40 vende pérreth népér
boté.
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Uné kam shkuar pér t’u zhytur né Barrierén e Madhe né Australi,
vizitova Hagia Sofia né Stamboll, vizitova kullat binjake né
Malajzia, me varkeé rreth ishullit James Bond né brigjet e Tajlandés,
vizitova gytetet e tendave né Nigeri, duke hipur né Rrota e Ferrisit
né portin e Singaporit, pata njé turne privat Shtépia e Bardhé, pa
lindjen e diellit né ditén e Vitit t¢ Ri né Grand Canyon, shijova njé
vakt me 30 pjata né famé botérore El Bulli né Spanjé, kam lundruar
népér kanalet e Amsterdamit, hipur né njé baloné me ajér té nxehté
mbi Malet Shkémbore, mora me gira njé anije té téré lundrimi pér
2000 miqté e mi pér té lundruar né Bahamas, darkuan nén yjet né
majé té Hotelit de Paris né Monako, vizitova trashégiminé time né
Norvegji, lundrova né Detin e Zi né brigjet e Ukrainés, déshmi
mahnitése Kapela Sistine né Romé, golf né St. Andrews né Skoci,
ndoga njé ndeshje t&€ Kupés sé Botés né Irlandé dhe u luta né Murin
e Vajtimit né Jerusalem.

Té gjitha kéto dhe kag shumé té tjera i kam vizituar pérmes rrjetit
té marketingur MLM

E gjithé kjo dhe shumé mé tepér u mundésuan sepse, kam
pérqafuar profesionin e madh té marketingut né rrjet. E njéjta gjé
mund té ndodhé me ju.

Shkaget ku mund té kontribuoni

Ka shumé shkage té vlefshme. Ju mund té déshironi t'i jepni
prindérve tuaj, ose dikuj tjetér né familjen tuaj, ose né njé organizaté
se do té thoté dicka pér ju. Né vitin 2011, e pyeta Harvey Mackay-n,
njé autor mé i shitur, si dhe njé autor jashtézakonisht i suksesshém,
biznesmen dhe aktivist i komunitetit, pér sekretin e tij té suksesit.

Ai ma tregoi kété histori.

“Eric, pasi u diplomova nga Universiteti i Minesotés né moshén
21 babai im mé uli afér tij. Uné isha pak kokéforté, do té pushtoja
botén, do té filloja né krye dhe té béja rrugén time deri lart. Dhe ai
tha: "Harvey, 25 pér qind, njé e katérta e jetés suaj, duke filluar
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tani, po shkon duke iu kushtuar vullnetarizmit.” Tani nuk e dija ¢faré
do té thoshte kjo, pérvecse pér té cilén fillova té béja puné vullnetare
gjithcka. Zemra, kanceri, United Way, Boy Scouts, Marshi i Dimes,
Ushtria e Shpétimit, gjithcka. Mé lejoni t'ju them se ¢faré ka béré ajo
pérvojé pér mua né térési, si ma ka ndryshuar jetén. Duke gené né té
gjitha ato borde dhe duke u pérfshiré né gjithé ato bamirési, u béra
njé komunikues mé i miré. Uné u béra njé udhé&hegés mé i miré. Uné
u béra njé shités mé i miré, sepse gjithcka gé béja ishte t&¢ mblidhja
para pér mé shumé se 20 borde né té cilat kam gené. Uné u béra njé
menaxher shités mé i miré. Dhe a mund ta imagjinoni sa njeréz té
rinj i njoha vetém duke qené wvullnetar? Rrjeti im u rrit
jashtézakonisht.

“Por gjéja mé e madhe qé ndodhi ishte ndjenja ime té qgenit
gytetar i botés. Pér té ditur gé keni ndihmuar njé qenie tjetér
njerézore dhe té mund té shihje rezultate - éshté njé ndjenjé e
pabesueshme. Uné jam shumé mirénjohés pér babain tim sepse
késhillat e tij mé ndryshuan jetén.

Kjo intervisté ma ndryshoi jetén time sepse ndikoi né mua duke
menduar pér kontributin. Gjithmoné kam menduar se ka vértet vetém
njé ményré pér té ndihmuar njé kauzé té denjé dhe ajo ishte me
paraté tuaja. Por pas bisedés sime me Harvey-n, e kuptova se kishte
tre ményra pér té ndihmuar:

E para éshté me paraté tuaja. Sigurisht gé mund té shkruani njé
cek dhe té kontrolloni, dhe kjo éshté e mrekullueshme. Marketingu
né rrjet mund t'ju lejojé pér té shkruar ceqe mé té médha nga sa
mund té imagjinonit mé paré.

E dyta éshté me kohén tuaj. Si¢ tha Harvey, ju mundeni ti
kushtoni njé pjesé té jetés suaj kauzave gé jané té réndésishme

Ai zgjodhi 25 pér gind. Ju mund té zgjidhni ¢faré té déshironi,
por uné do t'ju inkurajoja té zgjidhni. Dhe me kohé, nuk dua té them
vetém disa oré vullnetare aty-kétu né strehimore ose dicka. Dua té
them t'i jepni kohén tuaj té menduarit Kkrijues, rritjes sé
ndérgjegjésimit dhe mbledhjes sé parave.
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Dhe e treta éshté ndoshta mé e réndésishmja, dhe kjo éshté me
ndikimin tuaj. Merrni kohén gé do té shpenzoni pér veten tuaj,
shkaktoni dhe vendosni té gjithé ndikimin tuaj pas saj. Frymézojeni
organizatén tuaj pér té béré dicka té madhe me ju. Inkurajoni
kompaniné tuaj té pérfshihet. Shfrytézojeni rrjetin tuaj pér té béré
miré gjérat. Ju jeni té fugishém dhe mé shumé pér shkak té
pérfshirjes suaj né Rrjetin Marketing. Pérdoreni até ndikim pér
miré. Ajo do té ndryshojé jetén tuaj pér miré.

Personi gé do té béheni né proces

Marketingu né rrjet mé ndryshoi jetén pér miré, sepse mé detyroi
té béhesha njé person mé i miré. Si profesion, ne l&vizim produktet
dhe shérbimet tek klientét qé i déshirojné ato, por géllimi yné i
vérteté éshté shumé mé i thellé.

Né thelbin e tij, ky profesion éshté njé inkubator pér rritje
personale.

* Do té mésoni se si té pérballeni me frikén tuaj.
* Do t€ mésoni se si t'i zgjidhni problemet.

* Do t€ mésoni se si ta ushgeni mendjen tuaj me gjéra pozitive
dhe mbroni mendjen tuaj nga negativetet.

* Do té mésoni se si té€ béheni mé té forté.
* Do té mésoni si t€ drejtoni.

Kur nisa pér heré té paré kété profesion, béra pothuajse gjithcka
nga frika. Kisha friké se nuk do té kisha sukses. kisha friké se do té
mé mbaronin kandidatét. Kisha friké se po shkoja pér té humbur
mundésiné. Por me kalimin e kohés, kjo friké u zhduk larg. Vendosa
té fokusohem te vetja dhe aftésité e mia né vend té té gjitha gjérave
gé nuk mund t'i kontrolloja dhe mé pas gjithcka u bé e garté.

Mésova sekretin e vérteté té marketingut né rrjet.
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Pérfitimi mé i madh éshté té mos marrésh até gé déshiron.
Pérfitimi mé i madh éshté ajo gé ju duhet té béheni pér té marré até
gé ti déshiron. Mésova até qé ishte gjithmoné aty dhe cfaré ka gené e
trashéguar prej shekujsh. Udhétimi éshté gjithcka.

Faleminderit gé morét kété udhétim me mua. M@ lejoni té
pérfundoj duke ndaré até gé them né fund té cdo marketingu né rrjet

Video pro. Zonja dhe zotérinj, déshira ime pér ju éshté kjo:

Ju vendosni té béheni njé profesionist i marketingut né rrjet — ju
vendosni té shkoni Pro-sepse éshté njé fakt shumé i ftohté gé ne
kemi njé ményré mé té miré. Tani le t'i tregojmé botés.
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Rreth Autorit

Eric Worre ka gené njé lider né profesionin e marketingut né rrjet
pér mbi 25 vjet. Gjaté karrierés sé tij té nderuar si njé profesionist i
marketingut né rrjet me prodhim mé té larté, ai ka:

* Fituar mbi 15 milion€ dollaré

» Ndértoi organizata t€ shitjes
me mbi 500,000 shpérndarés né
mbi 60 vende

* Punoi si president kompanie
I njé shitjeje direkte prej 200
milioné dollarésh

* Bashkéthemeloi kompaniné
dhe punoi si president i saj, TPN-
Rrjeti i Popujve

* Punoi si  konsulent
marketingu me shtaté shifra né
vit né industriné e shitjes direkte.

Gjaté rrugés, Eriku éshté béré trajner géllimisht njé i arritur, dhe
ka zhvilluar ngjarje té drejtpérdrejta me mé shumé se 250,000 njeréz
né mbaré botén, duke u mésuar atyre gjithashtu se si té béhen
profesionisté té marketingut né rrjet. Ai ka ndaré skené me Anthony
Robbins, té ndjerin Jim Rohn, Brian Tracy, Denis Waitley, i ndjeri
Stephen Covey, Tom Peters, Les Brown, i ndjeri Og Mandino,
David Bach, Robert Kiyosaki, Harvey Mackay, Art Williams, Ken
Blanchard, Tom Rath, Daniel Pink, Mark Victor Hansen, Jack
Canfield, Jeffrey Gitomer,

Tom Hopkins dhe shumé té tjeré.

Né vitin 2009, Eric themeloi NetworkMarketingPro.com
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Fagja e trajnimit mé e shikuar né Profesionin e Marketingut né
Rrjet, me njé audiencé né 137 vende té botés.

85

Qé nga fillimi 1 tij, Network Marketing Pro ka ofruar gindra
video trajnimi falas qé pérfshijné dhjetéra intervista me distributorét
mé ikoné dhe mé té suksesshém né boté, dhe ngjarjet mé té fugishme
té trajnimit né Rrjet Profesioni i marketingut.

Ai pérfundon ¢do video té tij me deklaratén e tij té markés
tregtare:

“Zonja dhe zotérinj, déshira ime pér ju €shté qé ju té vendosni
pér t'u béré njé profesionist i marketingut né rrjet - ju vendosni Go
Pro-sepse éshté njé fakt shumé i ftohté gé ne kemi njé ményré mé té
miré. Tani le té shkojmé t'i tregojmé botés."

Lidhu me Eric:
www. hetworkmarketingpro.com
www.facebook.com/NMPRO

www.twitter.com/Eric\Worre
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